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|- Fitch: buenas noficias. . |
= “5i no hay imprevisios..."
= Ambiente en fa consulta

Luego de dar a conocer una
perspectiva “Estable” para
el sector asegurador mexi-
cano, Fitch Ratings anticipa
que en 2014 no se presenta-
rin cambios en las califica-
ciones de las compafifas de
SEEUrDs UE DOpPEran en este
pais, "a menos que ocurran
eventos imprevistos” De
hecho, la calificadora pro-
nostica un mejor ambiente
para la industria asegurado-
ra en el afio présimo y prevé
una tendencia favorable en
el crecimiento del primaje...
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itch Ratingsadvierte, sinembargo,
que dicha tendencia podria verse
mitigada por efectos de reclamos
v costos adicionales derivados de la
Ley de Instituciones de Seguros v de
Fianzas, asi como por la reforma fiscal,
y tales costos podrian pesar, sobre
todo en 2015, lo cual dependerd de los
resultados de los estudios cuantitativos
realizados en el curso del proceso
de consulta al cual esti sometida la
Circular Unica de Seguros v Fianzas. ..
Ahora bien: en medio de todos estos
apuntes {incluidos en un reporte sobre
el seguro en México), la calificadora
lanza una advertencia puntual: “Si bien
las aseguradoras podrin adaptarse
gradualmente a la nueva regulacion,
lo cual mitigard costos, algunas no
podrin cumplir con los nuevos requi-
sitos; esto podria generar actividad de
fusiones y adquisiciones” Estima Fitch
que la aplicacion del régimen de capi-
tal basado en riesgo en abril de 2015
fortalecerd la capitalizacidn del sector,
va que las empresas deberin afrontar
no solo el riesgo técnico sino otros
mis, lo que podria resultar en una ma-
yor base de capital a mediano plazo...
Mientras tanto, va casi para finalizar
el aio, en este espacio podemos decir
que éste ha sido un ejercicio que ofrecio
retos singulares para todos los protago-
nistas del seguro v de la fianza, sobre
todo porque, en lo que atafle a estas
industrias, la introduccion de nuevas
reglas constituye todo un precedente
para lo que podra ocurrir en otro perio-
do representado por 2014, el cual serd
fundamental en cuanto a la definicidn
del contenido de la Circular Unica de
Seguros v Fianzas (CUSF), que detalla-
rd las disposiciones plasmadas en la Ley
de Instituciones de Seguros v de Fian-
zas (LISF) v que, se espera, entrard en
vigor el 4 de abril de 2015, conforme lo
establece la va promulgada legislacidn
MArco...
Como bien se sabe, desde el imbito
de la autoridad se ha insistido en que
el nuevo marco juridico tiene la pre-

tension de sentar las bases para el cre-
cimiento ¥ desarrollo del seguro v de
la fianza en las préximas décadas, lo
cual pareceria justificar la protundi-
dad alcanzada en algunos renglones y
que, ya publicada la LISF con un plazo
para comenzar a regir las actividades
correspondientes, se haya disefado
un proceso de consulta que debe ser
agotado en los 730 dias previstos para
que ello suceda y que ha resultado al-
gunas veces muy polémico en el curso
de 2013, v que sin duda lo serd mucho
mas durante 2014...

Los desafios no son menores. Tan-
to autoridades como aseguradoras y
afianzadoras habrin de adaptarse para
supervisar v ser supervisadas. No pa-
rece cosa ficil, o por lo menos tan ri-
pida: el conocimiento de lo que deberi
hacerse no equivale a que la aplicacion
puntual de actividades para cumplir
su respective papel esté en el mismo
nivel. ¥ todo eso costard dinero. La im-
plementacion de todo lo disefado sig-
nificard erogaciones y percepciones,
segun en el lado donde se esté. Tendri
sus costos. Esos fondos provendran de
alguna fuente inmediata, aunque al fi-
nal de cuentas lo pagari la mutualidad
asegurada...

Como quiera que esto resulte, esta-
mos en visperas de un acomodo mas
radical en el terreno de los jugadores
que hoy participan en este mercado,
lo que sin duda, y el tiempo lo com-
probari, dard como efecto una con-
centracion mayor del primaje en unas
cuantas empresas, por mds que haya
interesados en entrar a la cancha, pro-
venientes, en la mavoria de las veces,
del exterior, con lo cual se verin mo-
dificadas las maneras de ver el nego-
cio, de tomar decisiones, de operar en
renglones como el reaseguro, de asig-
nar responsabilidades. Ya hov muchas
decisiones, por ejemplo, se toman en
las oficinas matrices ubicadas en otros
paises...

Es de esperar que en los poco mas
de siete meses que demandarad toda-
via el proceso de consulta se permita

lograr las adecuaciones necesarias v
suficientes a la CUSF para que mds
adelante las empresas que conforman
los sectores asegurador v aflanzador
se enfoquen a delinear las estrategias
que habrin de seguir para atrontar el
nuevo escenario, si bien se estima que
serin diversas las empresas que mas
bien optardn por vender su cartera o
las mismas auterizaciones, con lo cual
posibles nuevos participantes podrian
estarse ahorrando el tiempo que llevan
los traimites mds el que esas companias
llevaran en operacion...

En este contexto, preocupa a los
asgguradores v a los aflanzadores el
costo que va representa el proceso de
adecuacion desde ahora v lo que cos-
tard la fase de implementacién, sobre
tode porque habrd renglones que no
signifiquen una erogacidn dnica sino
que habri una recurrencia que pue-
de durar mucho tiempo, todo lo cual
presionard a las empresas para gue

busquen incrementar sus ventas, con
lo que ello supone, a la vez que debe-
rin identificar las fuentes de recursos
que hubiera necesidad de aportar para
seguir jugando con posibilidades. Se
calcula que las empresas que mds po-
drian sufrir son las que venden menos
de 500 millones de pesos al afo...



