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Puede hacer frente a cualquier siniestro

Sector asegurador 
crecerá 8.6% en 
términos reales 
durante el 2025: AMIS
•El segmento de seguros de vida es en el que se espera una mayor 
expansión, con un avance de 13.2% en el presente año

Sebastián Díaz Mora
sebastian.diaz@eleconomista.mx

El sector asegurador crecerá 8.6% en tér-
minos reales durante el 2025, dijo la direc-
tora general de la Asociación Mexicana de 
Instituciones de Seguros (AMIS), Norma 
Alicia Rosas.

En conferencia de prensa en el marco de 
la 34 Convención de Aseguradores AMIS 
2025, la directiva explicó que el segmento 
de seguros de vida es en el que se espera 
un mayor crecimiento, con un avance de 
13.2% en el presente año.

A ese segmento le seguirían los segu-
ros de accidentes y enfermedades, con un 
crecimiento estimado de 12.2%, al tiempo 
que los seguros de autos tendrían un alza 
de 10.9% en el presente año.

Además, Norma Alicia Rosas detalló que 
al cierre del 2024 las compañías tenían una 
suma asegurada de 345.6 billones de pesos, 
lo que representa 13 veces el Producto In-
terno Bruto (PIB) nacional.

“Son las responsabilidades que estamos 
asumiendo frente a nuestros asegurados 
y frente a México, las aseguradoras tene-
mos el capital suficiente para hacer frente 
a cualquier tipo de siniestro que pudiera 
ocurrir”, destacó.

Además, indicó que las aseguradoras 
pagaron 529,000 millones de pesos a sus 
asegurados durante el 2024, lo que impli-
ca casi 1,500 millones de pesos al día o 60 
millones de pasos cada minuto.

Detalló que del 2015 a la fecha, el monto 
pagado por las aseguradoras ha crecido 
140% en precios constantes, lo cual se ex-
plica también en buena medida por even-
tos que se han presentado en los últimos 
años como los sismos de 2017, la pandemia 
de Covid-19 en 2020 y más recientemente 
el huracán ‘Otis’ en Acapulco, Guerrero, 
en el 2023.

“Eso es lo que hace que estemos alcan-

zando niveles históricos de pago”, externó.

Estamos comprometidos 
con Plan México
Por su parte, el presidente de la AMIS, Pe-
dro Pacheco, reiteró que el sector asegura-
dor está comprometido con el Plan México 
y dijo al gobierno federal que cuentan con 
las compañías de seguros para el cumpli-
miento de sus objetivos.

Subrayó que si bien ha habido avances 
en las últimas décadas en México que tie-
nen a la economía nacional actualmente 
como la número 13 en el mundo, “lo que 
se ha logrado no ha permeado en toda la 
población”.

Además, advirtió que el ahorro y el ac-
ceso al crédito son fundamentales para 
avanzar en la inclusión financiera y en la 
movilidad social, “pero no son suficien-
tes si no se tiene el complemento de los 
seguros”.

Declaró que muchos proyectos tanto fa-
miliares como empresariales se interrum-
pen si las personas sufren algún imprevisto 
como un accidente vial, una enfermedad, 
un robo, o un desastre natural y no cuen-
tan con un seguro.

“Lo que se había logrado avanzar en el 
ahorro, las inversiones y el acceso al crédi-
to se pierde, y se hace más lento y difícil el 
aspecto de la movilidad social (…) El mayor 
impacto por supuesto lo tienen las peque-
ñas empresas”, concluyó.

Pedro 
Pacheco, 
presidente 
entrante de la 
AMIS. foto ee: 
hugo salazar

Muchos proyectos, tanto fami-
liares como empresariales, se inte-
rrumpen si las personas sufren algún 
imprevisto como un accidente vial, 
una enfermedad, un robo, o un 
desastre natural sin contar con un 
seguro. El segundo de su administración

Bedolla arranca construcción 
de teleférico en Michoacán 

E l Gobierno de Michoacán arrancó la 
construcción de la primera etapa 
del teleférico de Morelia, con una 

inversión estatal de 1,900 millones de 
pesos, sin generar deuda pública.

El gobernador michoacano Alfredo 
Ramírez Bedolla explicó que el telefé-
rico conectará la ciudad de norte a sur, 
al transportar diariamente a 22,000 
personas, con lo que se da respuesta a 
décadas de rezago en movilidad, pero 
de una forma moderna, segura, soste-
nible e incluyente.

Destacó que de esta forma el Gobier-
no de Michoacán se adhiere a la política 
de movilidad nacional que encabeza 
la presidenta Claudia Sheinbaum Par-
do, quien como jefa de Gobierno de la 
Ciudad de México instaló tres rutas de 
teleférico. 

La primera etapa será construida por 
la empresa italiana Leitner, recorrerá 
5.6 kilómetros en 18 minutos, tendrá 
seis estaciones, 33 postes y 80 cabinas; 
para una segunda fase se ampliará a 7.2 
kilómetros, siete estaciones y 93 cabi-
nas que tendrán una capacidad para 10 
personas.

Ramírez Bedolla destacó que el tele-

férico operará con energía 100% eléc-
trica, por lo que no emitirá emisiones 
contaminantes; y que cumple además 
con un doble propósito: beneficiar a las 
personas que históricamente han sido 
ignoradas por las políticas de movilidad: 
estudiantes, trabajadores, mujeres, 
personas con discapacidad y adultos 
mayores, y también ser un atractivo 
turístico.

“A partir de este momento el tele-
férico será una realidad que se eleva al 
interés del pueblo y por encima de iner-
cias conservadoras y poderes fácticos”, 
manifestó.

El Gobierno de Michoacán construye un telefé-
rico más en Uruapan, una de las ciudades más 
grandes e importantes del estado.

NEARSHORING DIGITAL, 
CLAVE PARA LAS 
FINANZAS SEGURAS

La transformación digital del sector financiero ya 
no es una opción, sino una necesidad urgente. 
Sin embargo, muchas instituciones bancarias y 
fintechs que operan en México y Estados Unidos 

enfrentan un dilema: cómo modernizar su infraestruc-
tura tecnológica sin disparar los costos ni comprom-
eter la seguridad de los datos. En este escenario, el 
nearshoring digital desde México se presenta como 
una solución estratégica, eficiente y segura.

La transformación digital del sector financiero ya 
no es una opción, sino una necesidad urgente. Sin em-
bargo, muchas instituciones bancarias y fintechs que 
operan en México y Estados Unidos enfrentan un dile-
ma: cómo modernizar su infraestructura tecnológica 
sin disparar los costos ni comprometer la seguridad de 
los datos. En este escenario, el nearshoring digital des-
de México se presenta como una solución estratégica, 
eficiente y segura.

Tradicionalmente el nearshoring ha estado vincu-
lado a la manufactura, pero hoy evoluciona hacia una 
dimensión tecnológica. En particular, el nearshoring 
digital en el sector financiero implica que los proyectos 
de digitalización, automatización y desarrollo de solu-
ciones tecnológicas para bancos y fintechs estadou- 
nidenses se ejecuten desde centros especializados en 
México.

Gracias a su proximidad geográfica, huso horario 
compatible y talento altamente calificado, México  
ofrece ventajas competitivas clave. Diversas empre-
sas del ecosistema tecnológico en México están capi- 
talizando esta oportunidad para desarrollar desde el 
país proyectos complejos como modernización de 
sistemas core bancarios, plataformas de onboarding 

digital, soluciones de inteligencia artificial para detección 
de fraude, y herramientas RegTech para cumplimiento nor-
mativo.

Desde luego, dentro de este ecosistema, la cibersegu-
ridad es un componente imprescindible, la protección de la 
información es uno de los principales activos de una insti-
tución financiera. Por ello, cualquier estrategia de nearsho- 
ring digital debe tener como columna vertebral un enfoque 
robusto de ciberseguridad. Desde el diseño de soluciones 
hasta su implementación y mantenimiento, es fundamen-
tal integrar arquitecturas Zero Trust, auditorías constan-
tes, cumplimiento con marcos internacionales (PCI DSS, 
ISO 27001, SOC 2), y centros de operaciones de seguridad 
(SOC) especializados.

Este blindaje digital, lejos de ser un lujo, es una condi-
ción necesaria para que el nearshoring financiero sea viable 
y confiable. Empresas que operan bajo estos estándares 
ofrecen a sus clientes la tranquilidad de delegar procesos 
críticos sin sacrificar el control ni la confidencialidad.

Un nuevo modelo de colaboración transfronteriza
El nearshoring digital representa un nuevo tipo de colabo- 
ración entre México y Estados Unidos: una alianza tec-
nológica orientada a resultados. Ya no se trata solo de 
reducir costos, sino de habilitar la innovación con talento 
cercano, adaptable y alineado a los valores regulatorios del 
país cliente.

En un entorno donde los riesgos cibernéticos aumen-
tan y las expectativas de los usuarios cambian rápidamente, 
externalizar la transformación digital a proveedores lejanos 
ya no es una opción viable. México se posiciona como la al-
ternativa estratégica para construir el futuro financiero de 
forma segura, escalable y eficiente.

Hoy la oportunidad está sobre la mesa, el sector finan-
ciero necesita evolucionar, y el nearshoring digital ofrece 
una plataforma ideal para hacerlo. Con un enfoque integral 
que combina eficiencia operativa y ciberseguridad avanza-
da, esta estrategia no solo permite adaptarse a los desafíos 
actuales, sino adelantarse a los del mañana.

La transformación digital no tiene por qué ocurrir en 
casa: puede ejecutarse desde territorio vecino, con excelen-
cia, proximidad y protección total.

Arturo Velasco,  
Director de Nearshoring Inetum North Latam.


