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Preparan autorizacion
de dos nuevos bancos

Comunicaqién
Financiera

&/

> Operaran en nichos
muy especificos
Crédito Progreso y

Casa Mexicana

Jessika Becerra

Falta fondeo

Uno de los principales motivos por los que las Sofomes y uniones
de crédito se convierten en banco es porque necesitan mas

recursos de fondeo para crecer.

EVOLUCION DE PASIVOS DE LA BANCA

(Saldos en miles de millones de pesns)

MEXICO- La Union de Crédi-
to Progreso e Hipotecaria Ca-
sa Mexicana son dos de los cua-
tro bancos de nicho que la Co-
mision Nacional Bancaria y de
Valores (CNBV) preveé antorizar
antes del que concluya la admi-
nistracion del Presidente Felipe
Calderon.

Entrevistado, Jaime Ramon
Herrera Corral, director general
de la Union de Crédito Progreso,
dijo que la intencion de trans-
formase en banco es unir a tres
entdades que pertenecen a los
mismos inversionistas: la union
de crédito Progreso, la Sociedad

Junio2011  Junio212
Captacion tradicional 2539 2.812
Depdsitos de exigibilidad inmediata 1444 1,685
Depositos a plazo y Tiulos de cradito emitidos 1,095 1127
Préstamos Interbancarios y de otros organismos 239 237
Pasivo total 5.020 5,372
Fosnte: CHEV.

Financiera Popular (Sofipo) Al-
cala v la casa de cambio Unica
para reducir costos operativos y
regulatorios,

Este banco busca ampliar su
cobertura a las pequefias v me-

dianas empresas (Pymes) que
operan en el norte del Pais; en
Chihuahua, Nuevo Ledn, To-
rreon v Tamaulipas, donde la
union de crédito va opera des-
de hace 36 afios, mientras que la

Sofipo v la casa de cambio, des-
de hace seis.

“El mayor enfoque es a Py-
mes agricolas, de servicios, cons-
truccion y comercializadoras,
tratando de reactivar el proce-
so de inclusion financiera en el
norte del Pais”, comenta.

“No somos nuevas, o Somaos
un proyecto, somos vigjitos, A di-
ferencia de bancos que han sur-
gido recientemente, que han par-
tido de otras experiencias, como
los llamados banco tendas, noso-
tros no estamos naciendo de otra
actividad, nosotros hemos estado
rabajando en el sector financie-
ro”, destaca.

“Con esto podemos incre-
mentar nuestro posicionamien-
to en las diferentes dreas geogra-
ficas en donde no estd la banca
comercial y dificilmente lo va a
estar. Por ejemplo, de las 21 su-
cursales (de la Sofipo), 15 de ellas
estan en poblaciones menores
a 50 mil habitantes, donde nos
permite justamente ofrecer ser-
vicios fimancierns, donde ningin
otro banco se encuentra”, dijo,

Por su parte, la casa de cam-
bio tendria viabilidad para abrir
cuentas en el exwranjera

“Es necesario integrar a las
tres figuras debido a que cada
una de ellas por separado gene-
ran costos operatdvos, regulato-
rios v de administracion eleva-
dos”, comento.

Por su parte, la calificadora
Moody s, menciond en un repor-
te que los bancos de nicho estan
comprobando su contribucion a
la actividad economica.

“Estas entidades tienen un
largo historial y un conocimien-
to mportante de sus clientes, la
mayoria de los cuales tienen ni-
veles de ingresos muy por de-
bajo de mercado objetvo de los
grandes bancos. Esperamos que
la ereacion del banco de nicho fa-
cilite el desarrollo de negocios”,
dijo la firma.

La calificadora agrego la
confianza que generen los nue-
vos competidores entre los de-
positantes serda clave para luchar
ante sus grandes rivales,



