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LOS BANCOS PEQUENOS INCURREN EN MONOPOLIO: YALE

Baja competitividad
en el sector financiero

En mercados no atendidos por los grandes
bancos se cobran altas tasas de interés

Fitch afirma que en México los créditos
en microfinanzas son los mas altos en AL
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EN MEXICO, la falta de competitividad entre
los intermediarios financieros se refleja en al-
tas tasas de interés para los consumidores fina-
les, afirma la Universidad de Yale.

El investigador de la Escuela de Negocios de
la institucion, Rodrigo Canales, destaco que los
intermediarios pequefios que atienden merca-
dos no observados por los grandes bancos regis-
tran practicas monopolicas.

En entrevista, el académico comento que los
individuos, las pequenias v medianas empresas,
no tenian ofertas de crédito y el gobierno fo-
mento la creacion de empresas como las sofo-
les, sofomes, uniones de crédito y bancos de ni-
cho para crear opciones. Sin embargo, explico
que el sector financiero en el pais esta centrali-
zado, aunque tiene cierto nivel de competencia.

La calificadora de deuda Fitch Ratings detallo
en un estudio sobre las microfinanzas en Ame-
rica Latina que ese sector s¢ encuentra poco re-
gulado v en el caso de territoriomexicano: “Las
tasas de interés en México son las mas altas en

@ Los bancos pequeiios tienen
cartera vencida mds baja... cono-
cen a sus clientes, pero se vuelven
monopolios locales que cobran ta-
sas de interés mds altas”.

Rodrigo Canales, Universidad de Yale.

AmericaLatina”.

El investigador de Yale, en un trabajo con el
estudioso de la Escuela de Negocios de Harvard,
Ramana Nanda, enfatizo que los intermediarios
pequenios que llegan antes que los grandes ban-
cos tienen sucursales con gran autonomia de
gestion al momento de prestar a sus clientes.

“Los bancos pequefios tienen cartera venci-
da mas baja en pymes, que las grandes institu-
ciones, porque usan la informacién de manera
mas 1til, conocen a sus clientes, pero sevuelven
monopolios locales que cobran tasas de interes
mas altas”, explico Canales.

Por su parte, Francisco Meré Palafox, direc-
tor general de Agrofinanzas, que recienternen-

te se convirtio en banco, explico que en el cam-
po existen grandes oportunidades para ofrecer
a sus clientes sus productos y que incluso 80°%
de sus usuarios no habia tenido una relacion con
una institucion de creédito formal.

Reconocio que pueden presentarse practicas
monopolicas de un sector informal que atiende
alasociedad como son los agiotistas.

“Nosotros les abrimos una puerta al sector fi-
nanciero, creamos clientes para el sector y con
el tiempo se forman detris de nosotros e inclu-
sose quieren llevar alos clientes que desarrolla-
mos", agrego.

Canales explico que los gerentes de las sucur-
sales de las instituciones financieras locales tie-
nen mas sensibilidad a los problemas v necesi-
dades de sus clientes, pero son mas restrictivos y
cargan mayores costos a sus clientes en los mer-
cados en que tienen el poder absoluto.

Por lo anterior recomend6 una mayor com-
petencia entre las diversas instituciones, yasea
pequeias y grandes para dar mejores esquemas
de créditos para las pequefias y medianas em-
presas, como sucede en otros paises.
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