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¢Fue consigna que ganara ICA?

W £l receso toma tiempo, gente entrd v salié de la sala de licitacion; el

representante de SCT notarizé como “cumplido™ el proyvecto de ICA.

Qué descarada manera de ha-
o cerlo ganar! Esa fue la expre-
sién de los cinco participantes
enlapresentacion final de ofer-
tas ante notario en la licitacion
de Palmillas-Apaseo el Grande
de 86 kilémetros de longitud,
cuando los representantes de la
Subsecretaria de Infraestructura
de la SCT le facilitaron el gane a
Conoisa-1CA, de AlonsoQuintana
Kawage, y a un precio que po-
drd ser ficilmente cuestionado
por los acclonistas del consorcio
constructor-concesionario,

Ellibramiento, para empezar,
es tal vez la licitacién de proyec-
Los carreleros mds importantes
que se estd realizando al eierre
de la administracion de Caldern
porque es greenfield y dimension
y valor,

Se estima que enobraimplica
una inversion de cuatro mil 500
millones de pesos y, al sumarle
derecho de via, paradores, fon-
dos de contingencia, mids gas-
tos financieros por ¢l periodo
de gracia se eleva a poco mas de
seis mil 100 millones de pesos la
estimacion.

Se registraron 12 partiei-
pantes y al final se disculparon
Grupo México, Cemex, GMD,
Impulsora Mexicana de De-
sarrollo Inmobiliario, Cemen-
Los Apasco Macguire y México
Constructora Industrial.

Finalmente se presentaron
cinco consorcios y el primero en
abrir delante de todos fue justo
Coinsa (1CA) y para sorpresa de
los presentes, relatan algunos,
les faltaban dos requisitos fun-
damentales (eran las 09:15 de la
madiana): no entregd el simula-
dor ni modelo de contrato y se

consigno ante notario, lo que de
entrada les descalificaba en el
cumplimiento legal.

El proceso empezo a las 9:00
de la mafiana a puerta cerrada,
pero hacia las 11:00 se determi-
n6 un receso cuando se habian
revisado cuatro de cinco, algo no
usual y justo antes de presentar
oferta econdmica.

Y ioh sorpresal, el rece-
so tom¢ tiempo y comenzd un
extrafio intercambio de notas,
pines y mensajes, gue fue ob-
servado por los competidores;
gente entrd y salit de la sala de
licitacién y al entrar el represen-
tante de ICA aparecié con los

La mayor molestia es que
esto ocurrio a los ajos de todos y
si se resta el tnico financiamien-
to seguro que tiene el proyecto,
que es Banobras-Fonadin, pues
el monto de la deuda se elevaria
a tres mil 300 millones de pe-
sos en requerimiento de capital
para el proyecto puede sumar al
back log, pero no necesariamen-
te al apalancado balance de la
constructora-concesionaria.

¢Usted que opina, le cree-
mos a nuestros inerédulos in-
versionistas de lo ocurrido en la
megalicitacion de fin de admi-
nistracién? Se dicen y comen-
tan mds cosas, pero me reservo

dos documentos faltantes y el
representante de la SCT le dio el
visto bueno y 1o notarizé como
“cumplido”.

Acto seguido se abri6 la pro-
puesta y... (esto es lo mejor)
Conoisa-ICA ofrecié a las 12:12
dos mil 626 millones 262 mil
626 pesos en conlraprestacion,
jmonto gue supera la totalidad
del ofrecido por los otros cuatro
participantes!, cuadruplica el de
Ideal, de 612 millones de pesos
(al que nadie le duda el miscu-
lo financiero y de quien se decia
era el potencial socio de ICA), y
va dos veces y medio por arriba
del ofrecido por Aldeasa-GBEM,
el segundo mas alto con mil 16
millones de pesos.

¢l lenguaje y el nombre de va-
rias personas porque siempre
los he considerado funcionarios
honestos.

De Fondos a Fondo

Despepita Guillermo Funtanet
de Concamin que Bruno Ferra-
ri incumplio un acuerdo firma-
do con su Cimara de Aceites Co-
mestibles, que encabezan Ama-
deo Ybarra y Gregorio Gémez. pero
bien valdria echar una revisadi-
ta a los términos convenidos por
estos conla Secretaria de Econo-
mia en 2010 y la forma en que se
negociaron entre 2008 y ese afio,
como paraque entiendaquenoes
con escandalos medidticos como

levaapararel sobreprecio quelos

Comunicacion
Financiera

angelitos le han obligado a pagara
los consumidores,

Recuerdo bien que en 2008
~cuando se dio el primer incre-
mento en precios de commodi-
ties- se quitaron aranceles a gra-
nos ¥ luego a los aceites, porque
eran parte de los bésicos, y otros
asociados de Concamin, la Ci-
mara de Jabones y Cosméticos, de
RaménAbad, pusoel grito enelcielo
pidiendo que se eliminara el aran-
cel, ya que en México se produce
menos de 10% de lo que se consu-
me en el mercado doméstico,

Incluso se firmaron progra-
mas y cosa y media para financiar
a los productores para aumentar
la compra de insumo, aun cuando
se restableciera el arancel no iban
a subir el precio de forma excesi-
va, y para ello se fijo como precio
base el del aceite en Estados
Unidos.

En ese lapso, los importadores
subieron en 22% el precio yen EU
se incrementd en 15% y ni sustitu-
yeron importaciones ni cumplie-
ron con el mercado,

De ahi 1a decisién de fijar el

arancel en 5% y bajarlo, porque
quienes incumplieron con el con-
sumidor mexicano fueron sus
medidticamente defendidos, no
Economia.
B Enladitima, Ahora resultaqueel
“manualito” de la Cofetel lo man-
dé “la mano peluda”, porque nila
Subsecretariade Comunicaciones
de HéctorOlavarria lo envid a la Co-
femer ni Mony de Swaan, v segin lo
comentd ala SCT, no sabia que se
habia mandado.

Mire, En todo caso la doble
ventanilla solo la puede cerrar el
Presidente saliente o entrante, al
enviar una iniciativa de ley que
modifique la estructura adminis-
trativa de la SCT, no un boletin de
prensa que informé eonfusamente
que “Manualito™, que no Regla-
mento, estaba en la Cofemer.

Por cierto, el duefio de lamano pe-
luda fie FélixMartinez, director ge-
neral de Enlace Interinstitucional
de Cofetel, que obvio responde a
Mony de Swaan, quien en el pleno
de ayer les comentd a sus pares
que la integracion del documento
es “una atribucién del Presiden-
te” y que se habia trabajado conla
SCT ensuintegraciony parasuen-
vio ala Cofemer. O sea, lo mismo
de siempre...



