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Se construira, con la japonesa Mitsui, un gasoducto

Da acuerdo con China
oportunidad a Pemex

> Ayuda a la petrolera
la diversidad de clientes
para evitar riesgos

Con uno S()ll').— expertos

Alejandra Lépez

Los acuerdos y contratos que fir-
mo Petroleos Mexicanos (Pemex)
con empresas asidticas que inclu-
ven la comercializacion de crudo
servirdn para que la mexicana di-
versifique sumercado de clientes
v reduzea el riesgo de tener uno
mayoritario como Estados Uni-
dos, refirieron expertos.

“Como en todo negocio, estar
diversificado te da mucha mayor
oportunidad de que si alguno de
tus clientes tiene alguna contin-
gencia, tu puedas respaldarte en
otro. Siempre diversificar es un
tema positivo”, dijo Fabiola Ortiz,
analista de Standard and Poor's.

La semana pasada, Emilio
Lozoya, director general de Pe-
mex, firmo con la empresa chi-
na Unipec (filial de Sinopec) un
acuerdo de venta de 30 mil barri-
les diarios de crudo por 2 afios.

También firmd tres memo-
randos de entendimiento, dos con
las chinas CNCP y Xingxing para
cooperaciones de investigacion y
desarrollo téenico y tecnologico.

- -
Desde México

El crudo mexicano tiene como principal cliente a EU; las refinerlas
del Golfo estan configuradas para procesar el combustible.
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En Japon, firmo otro acuer-
do con Mitsui para la construc-
cion en Estados Unidos de un ga-
soducto que correrd de Tucson a
Sasabe, aungue dicho proyecto
todavia se encuentra en cierre fi-
nanciero, por lo que faltan definir
fechas de construccion y entra-
da en operacion, de acuerdo con
fuentes de la empresa.

Adicionalmente, Mitsui bus-
caria participar en Los Ramones,
que es el gasoducto mas impor-
tante de Pemex y que serd lan-
zado a concurso a mediados de
afio.

“Pemex estd firmando otros

contratos 0 memorandos de en-
tendimiento que tiene a otras em-
presas involucradas donde se es-
tan viendo acuerdos en donde se
pueda tener una relacion técnica
para también desarrollar investi-
gacion v desarrollo con estas em-
presas”, refiria la especialista.

Fortunato Alvarez, conseje-
ro profesional de Pemex, explico
que estos acuerdos y memoran-
dos se dan para obtener experien-
cia en dreas de interés de la pa-
ragstatal como aguas profundas
v gas shale que la empresa quiere
desarrollar y en China estan co-
menzando esta labor

Vaivén de exportaciones

Las exportaciones de petréleo se destinan, principalmente aEU,
aunque la participacion ha disminuido en los Gltimos anos.
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Ademas, este tipo de conve-
nios forman parte de las metas
de la empresa para los siguientes
5 afios, pues se encuentran en el
Plan de Negocios de la paraesta-
tal 2013-2017 que debera modi-
ficarse este afio para el periodo
2014-2018.

En el documento se explica

que Pemex debe buscar nuevas
oportunidades con otros paises
para realizar acuerdos de desa-
rrollo tecnologico o econdmico
que le generen valor a la empre-
sa, pero la falta de recursos eco-
nomicos han limitado esta activi-
dad a compra de acciones de Rep-
sol y una coinversion con Shell en
larefineria de Deer Park.

Fabiola Ortiz anadio que esta
alianza se daen un contexto don-
de Estados Unidos tiene una pro-
duccion creciente de petroleo vy la
Administracion de Informacion
Energética (ELA por sus siglas en
inglés) pronostica una reduccion
en sus importaciones.



