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Autofin entra a ofrecer 
servicios funerarios. 
lea más eleconomista.mx/empresas

Nuevas reglas dinamizarán 
mercado de TV cerrada. 
lea más eleconomista.mx/empresas

Industria. Concamin pide 
acelerar el paso en definición de 
reformas pendientes. lea más
eleconomista.mx/empresas

Eduardo Huerta
EL ECONOMISTA

ENRIQUE CASTILLO Sánchez Mejora-
da, cofundador del fondo de inversión 
Ventura Capital, confirmó que la com-
pra de la empresa Maxcom se cerrará a 
finales de agosto, cuando se llegue a un 
acuerdo definitivo con los acreedores 
de la empresa de telecomunicaciones.

“Estamos a la espera del proceso le-
gal en Estados Unidos, llegamos a un 
acuerdo con una parte importante 
de los dueños de la compañía, se está 
reestructurando la deuda después de 
varios intentos y esperamos subir a to-
dos al convenio”, explicó el empresario 
y expresidente de Ixe Grupo Financiero

De acuerdo con Castillo Sánchez 
Mejorada, la oferta por 100% de las ac-
ciones se lanzará al mercado cuanto 
termine el proceso de protección por 
bancarrota que Maxcom tiene abier-
to en la Unión Americana (bajo el lla-
mado Chapter 11) y que se ofrecerán  
2.90 pesos por título, con lo que paga-
rían 700 millones de pesos por la em-
presa. “Tenemos ya seguro 45% de las 
acciones de los principales socios y co-

mo  marca la ley, lanzaremos la ofer-
ta pública por la totalidad de las ac-
ciones”, explicó el expresidente de la 
Asociación de Bancos de México.

El 19 de junio pasado, la calificado-
ra Standard and Poor’s bajó la califica-
ción de la deuda de Maxcom por la falta 
de pago el 15 de junio por 11 millones de 
dólares. De acuerdo con la información 
de la empresa, ésta se acogió al perio-
do de gracia de 30 días para pagar sus 
obligaciones. También informó que es-
taba en discusiones con un nuevo socio 
y los tenedores de bonos para recapi-
talizar y reorganizar la deuda. Maxcom 
presta servicios de telefonía fija, de lar-
ga distancia, voz IP, datos, Internet y 
televisión.

TIEMPOS DE ESTADOS UNIDOS

El representante del fondo Ventura 
Capital reconoció que el tiempo de la 
oferta por la empresa depende del Juez 
en Estados Unidos que analiza con los 
acreedores y la compañía la reestruc-
tura de la deuda de la empresa.

En caso de que la empresa no llega-
ra a un acuerdo con los tenedores de 
los bonos, podría recurrir al concurso 

mercantil, sin embargo, Castillo Sán-
chez Mejorada refiere: “Esperamos te-
ner el visto bueno de las autoridades” y 
poder adquirir la empresa que estaba 
en manos de Bank of America y las fa-
milias Vázquez Arroyo y Aguirre

Después de la modificación del 
marco legal de telecomunicaciones y 
competencia en el país, el empresa-
rio vislumbra grandes oportunidades 
en el sector, por lo que en una segun-
da etapa informarán de un esquema 
de inversiones para crecer la base de 
clientes de Maxcom (actualmente tie-
ne cerca de 300,000).

El área de Análisis del banco Ve por 
Más destacó recientemente en un estu-
dio que Axtel y Maxcom son emisoras 
de la Bolsa Mexicana de Valores poten-
cialmente favorecidas con los cambios, 
ya que con la competencia se evitará la 
participación dominante de ciertos ac-
tores. El banco define que con eso las 
compañías se convierten en objeti-
vos de inversión para empresas loca-
les e internacionales de mayor tamaño 
que busquen participar en el sector de 
telecomunicaciones.

eduardo.huerta@eleconomista.mx

Expresidente 
de la ABM 
asegura que su 
fondo Ventura 
Capital ya 
tiene 45% de 
las acciones de 
los principales 
socios; esperan 
a que termine 
el proceso 
Chapter 11 de 
la empresa

ANTICIPACIÓN DE ENRIQUE CASTILLO SÁNCHEZ MEJORADA

La compra de Maxcom 
finalizará en agosto

LA SEGUNDA FUE 
LA VENCIDA

 Maxcom anuncia que tiene una 
oferta por parte de Ventura Ca-
pital para adquirir hasta 100% de 
las acciones de Maxcom, ponien-
do como condición el intercambio 
de bonos Maxcom con vencimien-
to en el 2014.

 Inicia la oferta de Ventura Capi-
tal por hasta 100% de las acciones 
de Maxcom a través de su fideico-
miso 1,387 operado por Banco In-
vex, consistente en 2.9 pesos por 
acción.

 Ventura Capital retira su oferta 
por Maxcom en virtud de que ésta 
no logró el consenso necesario en-
tre sus acreedores para reestruc-
turar su deuda e intercambiar sus 
notas con vencimiento en el 2014.

 Al no concretarse la compra con 
promesa de capitalización de Ven-
tura Capital, Maxcom anuncia que 
evalúa opciones para reestructurar 
su deuda, entre ellas solicitar pro-
tección legal por bancarrota.

 Moody’s baja la calificación de 
la deuda de Maxcom de “Ca” a 
“Caa1” al prever que la firma no 
contará con recursos para pagar 
intereses por 11 millones de dó-
lares sobre su deuda de 200 mi-
llones de dólares que vence en el 

 Maxcom solicita el otorgamiento 
de un periodo de gracia de  
30 días para el cumplimiento del 
pago de intereses por 11 millones 
de dólares sobre sus bonos con 
vencimiento al 2014.

 �La firma de telecomunicacio-
nes y Ventura Capital logran un 
acuerdo para una recapitaliza-
ción de Maxcom por 45 millo-
nes de dólares que servirían para 
reestructurar su deuda para lue-
go dar lugar a una oferta has-
ta por 100% de sus acciones por 
parte de Ventura Capital.
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 Estamos a la 
espera del pro-
ceso legal en Es-
tados Unidos, 
llegamos a un 
acuerdo con una 
parte importan-
te de los dueños 
de la compañía, 
se está reestruc-
turando la deuda 
después de varios 
intentos y espe-
ramos subir a to-
dos al convenio”.

Enrique Castillo 
cofundador de 

Ventura Capital.

Luego de fracasar una primera ofer-
ta de Ventura Capital por Maxcom en 
abril, el acuerdo finalmente se hilvanó 
la semana pasada


