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DE LA QUIROGRAFARIA MAS, DE 23% VENCE ENTRE EL 2013 Y EL 2014

GEO: renegociar deuda o la
bancarrota, en el horizonte

Ante el elevado
endeudamientoy la
falta de liquidez, los
expertos no descartan
el concurso mercantil
COmMO una opcion

Carmen Luna
EL ECONOMISTA

LA CONSTRUCTORA de vivien-
da GEO se enfrenta a un panorama
incierto en medio de la inmediata
necesidad de una reestructura fi-
nanciera para cumplir con los ven-
cimientos de su deuda a corto pla-
zo y ademas para continuar con sus
operaciones.

En este escenario, la viviendera
mantuvo una asamblea con los te-
nedores de los certificados bursati-
les con clave de pizarra GEO 11 alos
que no pago 2.4 millones de pesos
por cuestion de intereses.

La viviendera aviso a los acree-
dores sobre su situacion operati-
va, economica y financiera actual,
el incumplimiento de pago, ade-
mas entrego un proyecto de es-
pera, stand still o acuerdo de mo-
ratoria, al representante de los
tenedores, quienes condicionaron
la firma del convenio hasta no re-
cibir informacion suficiente sobre
la reestructura.

“Necesitan conciliar a todos sus
acreedores, no solo con los tenedo-
res de estos certificados para rees-
tructurar la deuda” comento Car-
los Hermosillo, subdirector de
Analisis Bursatil de Casa de Bolsa
Banorte-Ixe.

El experto indico que en un pro-
ceso de reestructura, los acreedores
pueden llegar a perder parte del ca-
pital invertido, ademas de que las
tasas de interes que ofrece la em-
presa no son muy elevadas, debi-
do a que lo que se buseca es que lo-
BTE pagar.

“Tiene oportunidad de salir ade-
lante, pero debe lograr la reestruc-

Laviviendera aviso a los acreedores sobre su situacion operativa, economica y financiera actual, asi como el incumplimien-
to de pago y entregd un acuerdo de moratoria. FOTO ARCHNG EE

tura rapido™, agrego Hermosillo.

De acuerdo con Moody's, masde
23% de la deuda quirografaria de la
compania, que al cierre del 2012 su-
mo unos 10,200 millones de pesos,
vence entre el 2013 y el 2014.

Por su parte, Invex indica: “La
renegociacion financiera deberia
venir acompanada de la venta de
activos y podria incluir una quita a
la deuda bursatil”.

Marco Medina, analista de Gru-
po Financiero Ve por Mas, explico
que debido a que gran parte de la
deuda es bancaria, existe gran inte-
rés de estas instituciones financie—
ras por llegar a un acuerdo de rees-
tructura con GEO.

R laviviend bic
anuncio que como consecuenciade
su comprometido nivel de liquidez,
no hara el pago de los servicios de
renta de GEO Maquinaria, de mayo
a julio. La obligacion corresponde
al contrato de prestacion de servi-
cios relacionado con maquinaria de
construccion y ligado al bono con
vencimiento en el 2021, emitido en

el extranjero por The Bank of New
York Mellon.

Por otro lado, al cierre del mer-
cado se conocio que la familia De
Nicolas, fundadora de Homex, re-
dujo su tenencia accionaria en la
firma de 33 a19.23% enun mes, de
acuerdo con documentos de la SEC
de EU.

De acuerdo con informacion
de Reuters, un fideicomiso de cin-
co integrantes de la familia vendio
en siete dias 1.7 millones de accio-
nes listadas en EU, equivalentes a
11.2 millones de papeles que coti-
zan en la Bolsa Mexicana de Valo-
res o 3.35% del total de titulos en
circulacion.

La familia vendio los titulos para
cumplir con garantias “relaciona-
das con creditos de los que se dis-
puso inicialmente durante octubre
del 2007 y del 2008™.

Los titulos de UREI, por su parte,
subieron 3.98"%, ante la expectati-
va de que haya llegado a un stand
gtill con algunas instituciones fi-
nancieras, entre las que se men-

cionan a Santander, Bancomer v
Banorte.

CONCURSO MERCANTIL NO S5E
DESCARTA

Debido a los altos niveles de endeu-
damiento v la falta de liquidez, los
expertos no descartan al concur-
so mercantil como una opeion pa-
ra GEO v UREL

“El concurso mercantil es viable,
aungue no es el primer escenario”,
refirio Carlos Hermosillo; expli-
co que la situacion de URBI es mas
apremiante, va que a los altos nive-
les de apalancamiento vy a los ven-
cimientos hay que sumarles las de-
mandas que enfrenta por algunos
de sus acreedores.

Mareo Medina indico que debi-
do a que aun no se conocen los tér-
minos de la reestructura, no habria
que descartar la opcion: “el sector
de las vivienderas requiere capital
intensivo y si los acreedores no es—
tan de acuerdo con los terminos de
la reestructura, los podria orillar a
esta solucion”.



