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Firmas chicas se beneficiaran
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vivienderas Las cinco desarrolladoras que cotizan en laBMV han g El Indice Habita, que agrupa
visto caer drasticamente la colocacion de viviendas. a las cinco vivienderas, se ha :
reordenardel s s st sismi irurcanm | Lavosiblidad
marcadodel pais @ITion @O que va del aio. de una reestruc-
\ Indice Habita .- turacién (de las
s S Wrior Wy 16776 éivisanderelis) de
o - euda eslomas
nte el negroesce- n Gk 1
nario que viven p l6gico; esto pue
!las desarrolla- = § deser a través de
oras de vivien- o bt
dikeacotiiae an 3 Sus acreedores 0
- - ml.:(l‘l;_;ls?.\dcadc; g 2 mediante un pro-
na res (B) ,elmerca; 3
se reorganizard y las ganadoras n cesode (;OPCUTSO
serdin las pequeiias desarrollado- . mercantil.
ras, afirmé José Vértiz, director 5 .
de andlisis de Fitch Ratings, = 15/5/200 JOSE VERTIZ
Y es que mientras los gran- IRECTOR DE ANALISI®
des desarrolladores como GEO, s cmis e EITCH RATIN

Urbi, Sare ¥y Homex atraviesan
por una racha negativa que las
podria levar a buscar una rees-
trucluracion financiera o incluso
un concurso mercantil, el pano-
rama luce alentador para juga-
dores mas pequenos.,

“Cuando hablamos de que las
vivienderas mds importantesre-
presentan 25 por ciento del total
vendido a través de Infonavit y
Fovissste, ¢s un segmento im-
portante, pero no el total de la
industria®, explicd.

Deacuerdo con Vértizlasem-
presas locales y pequefias mos-
traron un desempefio positivo en
2012, por lo cual, a futuro, “lo
que se va a ver en la industria
no son dos o tres jugadores, sino
que estard masfragmentada, con

fifaslocales pequefias; eso
serd la Industria hacla delante™,

Enopinién de Vértiz, el error
de las grandes desarrollado-
ras de vivienda fue enfoecarse en
construir casas fuera de las ciu-
dades, cuando la demanda no
estd ahi, por lo que tendrdn que

reconvertirse,

EFECTOS

Las nuevasre-
glas de vivienda
podrian devaluar
aunmasalas
desarrolladoras, por (a
pérdida de valor de sus re-
servas territoriales, que se
encuentran principalmen-
te lejos de las ciudades.
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La reestructura de
unaomas delas
grandes vivien-

deras podria propicarun
reacomodo en el mercado
inmobiliario, con mayor
participacion de 1as desa-
rrolladoras pequenas y de
operacion local,
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Reinventarse o morir

Urbhi, Homex y GEO ya enfren-
tan demandas de sus acreedores
por el incumplimiento de pagos
y se hace cada ver mds inminen-
te una reestructuracion.

“La posibilidad de una rees-
tructuracion de deuda es lo mas
logico; esto puede ser a través
de sus acreedores o mediante un
proceso de concurso mereantil”,
expuso Vértiz,

En su opinion, la estrategia
“menos dolorosa” para las em-
presas seria negociar con sus
contrapartes para “recompo-
nerse mds rdpldamente, porque
sino el tempo segulrd pasando™.

Y es que el tempo es crucial
en las reestructuraciones. fac-
tor que ya se ha visto en México,
con casos como el de Comercial
Mexicana, Cemex o Gruma, que,
por diferentes causas, tuvieron
que renegociar sus deudas con

acreedores tras el estallidode la
crisis econamieca de 2008-2009.

En picada
Levantar el negocio no serd tan
sencillo, pues la construceion
de viviendas y la blisqueda de
terrenos también
requicren tiempo.
Vértiz prevé que
los resultados si-

Lasvivienge
gan siendo negati-
vos en los siguientes
trimestres.

Por ejemplo, GEO
entregd 47.7 por

clento menos casas
en el primer trimes-
Lre de esle aflo en comparacion
con el mismo periodo de 2012, lo
cual provocd una fuerte disminu-
cién y pérdidas en su balance.
Los ingresos de Homex ca-
yeron 46,2 por elento, e incluso
decidio vender su participacion
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enlos centros penitenciarios, di-
vision que causo revuelo euan-
do anuncid que se diversificaria.
Ademds, la familia De Nieolds,
fundadors de la firma, ha vendi-
do parle de su participaclon ac-
cionaria para pagar deuda.,

Las ventas de
Urbi cayeron 86.1por
ciento, empresa que
afirma estar cons-
truyendo y vendien-
do sélo lo necesario
para cumplir con sus
obligaciones finan-
cleras trimestrales.

Porsuparte, Sare
sulrid una cafda de
85,6 por clento en sus ingresos
en el periodo de relerencia,

Hasta el momento, la menos
golpeada por la crisis de las vi-
vienderas es Am, firma cuyas
ventas de casas se han contrai-
do 14.8 por ciento.
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cay6 la venta de casas
de GEO en el periodo
enero-marzo de 2013
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