CARLOS BREMER

Entre finanzas
y deportes

Sus relaciones con figuras de diversos dmbitos
han llevado a este regio a rebasar fronteras

y ser reconocido como uno de los principales
asesores financieros y un impulsor del deporte

Daniel de la Fuente

ndiasele puedever
en el Yankee Sta-
dium con los hom-
J bres maés ricos de
México. Otro, ce-
nando con Joe Montana.

En algun momento més se
le encontrara con el ex Presi-
dente Bill Clinton, con el astro
del basquetbol Michael Jordan
o con inversionistas en el grupo
que dirige, Value.

Incluso se puede saber de él
brindando declaraciones a dia-
rios mundiales sobre el interés
de regiomontanos por tener un
equipo deportivo, y hablando
aquiy alla de la Ciudad.

Todas estas actividades han
llevado a Carlos Bremer Gutié-
rrez mas alla de ser de uno de
los asesores financieros mas
importantes de Monterrey a ser
un promotor de eventos deporti-
VOs, sociales y econdmicos.

Y sin embargo, no hay nada
que este hombre de 46 afos
disfrute més que estar en el Es-
tadio Monterrey apoyando al
equipo Sultanes.

“Es una de las actividades
que mas me apasionan. Me en-
canta ver al equipo cuando vie-
ne de atras”, explica.

Pero ni siquiera en esos mo-
mentos, Carlos descansa: con-
versa, atiende personalidades,
concibe proyectos.

Es el diario vivir del promotor
clave de Monterrey.

Llega con andar fatigado a las
instalaciones de Value, enla Co-

lonia Bosques del Valle. Anda
vestido de pantalén y saco ne-
gro, y con una camisa a rayas
abierta al pecho.

Carga un maletin como el
escolar que arriba cansado tras
una manana en el colegio. Su
pelo lacio y encanecido y su
complexién robusta pudieranin-
sinuar un caracter bonachoényri-
suefo, aunque Carlos es serio,
sonrie ocasionalmente y man-
tiene el cefo fruncido como si
repasarasuagenda. Aunasf, hay
calidez en su personalidad.

Este hombre atareado no
dista mucho del nifio que cre-
cié en la Colonia Obispado, uno
de cinco hermanos, hijos de Sa-
ra Gutiérrez Lozano y Guillermo
Bremer Barrera.

Desde chico tuvoinclinacion
por los asuntos comerciales, al
punto que ayudaba en el nego-
cio familiar: la Casa Bremer.

“Elnegocioveniade miabue-
lo, se llamaba Botica de Ledn”,
cuenta. “El negocio tenfa neve-
rfa, farmacia y venta de articu-
los deportivos, pero mi papéa y
suhermano le dieron la especia-
lizacién de los deportes”.

Alli colaboraba, aunque tam-
bién emprendioé actividades pro-
pias, como vender calculadoras
econoémicas.

“Conseguia calculadoras de
10, 1 ddlares, cuando aqui cos-
taban 30, y las vendia en18. Hi-
ce buenos negocios con Ce-
mex, DeAcero, y eso que tenia
apenas 11,12 afnos”.

Bernardo, hermano de Car-
los, explica que otro gran nego-
cio fue organizar viajes.

“Desde los 14 afos promovia
con los papéas de los amigos via-

jes a Estados Unidos, a esquiar o
a Disney en las vacaciones”, co-
menta. “Sededicémuchoaesoy
lefue bien. Carlos siempre hateni-
do habilidad para relacionarse”.

Estudiante del Franco elrlan-
dés, ya a los 15 afos daba con-
sejos a amigos de su padre.

“Esa fue miprimera experien-
cia financiera”, recuerda Carlos.
“EntonceslefaenELNORTE las
acciones, que salian en un cua-
drito; venian como dos filas de
acciones y entendfa por qué su-
bfan y bajaban de precio, asf que
les consegufa informacién y les
decfa si convenia comprar”.

Eran los 70 y en Monterrey
s6lo habfa cinco casas de bolsa.
Carlos cobraba porcentaje res-
pecto a la utilidad que genera-
ban en tres meses las inversio-
nes de sus clientes.

“Me fue bien e hice un ca-
pital. Se corri6 la voz y de dos
clientes tuve 25 antes de entrar
auna casa de bolsa”.

Antesdedesertarenelcuarto
semestredelacarreradeingenie-
riaindustrial e inscribirse en conta-
duriaenelTec, Carlos fueinvitado
atrabajaren1979 a Banpais.

Lapropuesta consistiaen la-
borar por tres meses, ya que la
casa de bolsa cerrarfa, pero la
multiplicacién de clientes, mu-
chos conseguidos por Carlos,
llevé a Banpals a convertirse,
en tres anos, en la nimero uno
de la Ciudad.

José Maiz Garcia, quien co-
noce al promotor desde que te-
nfa16afnosy con quien compar-
telapasion porlos deportes, ha-
bla del impetu del financiero.

“Loconozcodesdejovencito.
Dice que fuisu primer cliente”.

“Mucho hatenido que versu
carisma, sumodo de hacer equi-
pos. Para mi es el mejor promo-
tor de México”.

Serfaen Banpais donde Car-
los entendié los retos que conlle-
vaelmundo financiero, como las
devaluaciones. En Banpais co-
nocié a Jorge Lankenau, quien



serfa suamigo y estaba a cargo
de lo bancario. Con él seirfa, en
1985, a fundar Abaco.

“Allf le metimos muchas ga-
nas, corazén”, evoca emociona-
do. “Lo hicimos puros regios y
sobreatendiamos a los clientes
para gue no se los llevara nadie.
Jorge era entonces bonachon,
Coincidiamos en las ideas”.

Empezaron sin capital. Para
despuntar, Carlos recluté a es-
tudiantes del Irlandés que co-
nocieran clientes potenciales
en amigos de sus padres.

“Laideafue conseguirlideres
de cadageneracion, conbuenas
conexiones, valores. El resulta-
do fue que abrimos un merca-
do en circunstancias adversas.
¢,Cudles? Empezamosdeceroy
contra gigantes financieros”.

Asumieron una politica con-
servadurista. A Carlos, dicen, ja-
mas se le vera jugar con el dine-
ro de otros.

“Loque pasaes que aprendi-

Carlos salio en 1993, antes
de la debacle en Abaco por las
inversiones off shore de Jorge
LLankenau. Nolo menciona, pero
se dice que no estuvo de acuer-
do con el rumbo del negocio.

“Cuando salf lo hice con do-
lor en mi corazoén”, explica, es-
cueto. “Algunas ideas ya no las
compartimos Jorge y yo. Aba-
co era fuerte, exitosa. La crisis
del 94 agravé muchas cosasyy...
bueno, sabemos en lo que ter-
mind la historia”.

A fines de 1993, Carlos y
otros encabezaron a 130 fami-
lias y capitalizaron Value Grupo
Financiero, cuyo origen se re-
montaba a 1988, pero que es-
taba casi en la quiebra.

Tras mucho esfuerzo, entre
1993 y 1994 Value crecio seis
vecessusingresosy el crack del
95, que hizo pedazos el sistema
financiero, tomd a Value bien ci-
mentado. Fueron esos afios los
que marcaron la prosperidad.

Yo amo a mi ciudad, quiero a Monterrey. Hablo
de ella en todas partes a donde voy, estoy muy
atento a su crecimiento, a sus proyectos”.

mosaser precavidos”, reconoce.
“Nos acostumbramos a conven-
cer a la gente de salirse cuando
estaban perdiendo poco dinero,
peromucho antes de quelas ba-
jas fueran muy grandes".

Para algunos especialistas,
gran parte del éxito de Abacose
debié a Carlos. Roberto Guerra
Vela, director de la calificadora
Fitch Ratings y conocedor del
mundo financiero, explica que
ha seguido su trayectoria.

“La primera vez que lo vi fue
en una platica que di en el Tec
allaporel 77,78”, evoca. “El era
alumno y me acuerdo que puso
mucho gorro porgue estuvo pre-
guntey pregunte. Eradesde en-
tonces entusiasta.

“Yacuando pas6 de Banpals
a Abaco tengo la impresién de
que buena parte del éxito se de-
bi¢ a Carlos. La mancuerna que
hizo con Lankenau fue impor-
tante, pero Carlos tomé un lugar
relevante: era el lider en estrate-
gia de inversiones y negocios”.

Carlos Bremer

LLa primeravez que Carlos prac-
tico un deporte fue alos 6 afios,
cuando José Gonzélez Torres,
hoy presidente nacional de las
ligas pequenias, lo enserid alan-
zar y recibir pelotazos en la liga
infantil Loma Larga.

Desdeentonces, probdtodos
los deportes: futbol, basquetbol,
boliche, voleibol, tenis y golf.

Bernardo lo recuerdaintere-
sado en el deporte.

“Elsiempre estuvo duro, du-
ro y duro en el deporte. En el
beisbol, de cinco afios, se la pa-
saba tirandole la pelota a laem-
pleada doméstica”.

Carlos describe su entusias-
mo.

“En los que podia, participa-
ba. A todos los deportes les en-
traba, me divertiamucho”, afirma
aungue desconoce el porqué de
su gusto profundo por los depor-
tes. Lovislumbraen elsentidode
gue no hatenido vicios, gue nun-
cahabebido o fumado. Acaso sf

es aficionado a comer menudo
en el Palax del Obispado, unode
sus lugares favoritos.

“Siempre andaba de unjuego
aotro. Cuando manejabatrafaen
mi carro bates, pelotas, raquetas.
Con mis hijos juego lo més posi-
ble”, explicaymiraalolejos el re-
trato de sus hijos Adriana, Carlos,
Paulina y Marcelo, todos chicos
auny fruto del matrimonio consu
esposa, Adriana Ibarra.

A Carlos se le debe en mu-
cho el rescate del equipo local
de beisbol Sultanes. Gracias a
intensas camparias de promo-
Cién, contrataciones exitosas y
fuertes inversiones, este depor-
te tuvo un segundo aire. Incluso
ha dicho que quiere resucitar al
toreo. En sf, todos los deportes.

Unadolenciareciente le hizo
temer un ataque cardiaco. Car-
los tomé reposo, pero alos dias
ya andaba despachando.

“No puedo descansar, no va
conmigo”.

Més tarde dira que, entre los
defectos que se cuenta, sobre-
sale el de ser algo desordena-
do ytraer siempre llenala agen-
da. Le es dificil tener tiempo li-
bre. Imposible.

Porsifuera pocolo que hace
enValueyenlodepor-
tivo, Carlos se com-
promete en diversos
proyectos. Delos mas
recientes, la Cumbre e
Hemispheriay su pro- e
bable participacién
en el Férum Monte-
rrey 2007.

“Carlos desta-
ca por su buen co-
razén, siempre que-
riendo ayudar”, ex-
plica Bernardo, su
hermano.

“Estéa detras de
muchos grupos re-
ligiosos y sociales”.

Carlos es mo-
desto y no habla
de logros. A lo

mucho, de los be-
neficios que pue-
dentraeralaciu-
dad los proyec-
tosquemantiene
encomunconfi-
guras importantes.

“QuieroaMonterrey”, afirma.
“Hablo de ella en todas partes
a donde voy, estoy atento a su
crecimiento, asus proyectos. Es
una gran ciudad, con enormes
potenciales”.

EN LA ACTUALIDAD

Carlos sigue con
las riendas del
Grupo Financiero
Value y su afan
promotor abarca
diversos ambitos,
sin dejar el beisbol
y las actividades
gimnasticas, que ha
permitido presencia
regia en Juegos
Olimpicos. Su
programa Butaca-
Enlace ha sido
reconocido a nivel
nacional.
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