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Comunicacion

Financiera

“Se debe aprender a
administrar riesgos”

De acuerdo

con Moody's,
aumentarael
crédito bancario

PORCLAUDIACASTRO
claudic.castro@gimm.com. mx

ara responder a las

exigencias del go-

bierno federal de

dar mas crédito,

la banca en México

tendri que traba-
jar en todo el tema de la admi-
nistracion de riesgos para evitar
pérdidas que amenacen la esta-
bilidad del sistema, considerd
David Olivares, vicepresiden-
te de Instituciones Financie-
ras de la agencia calificadora
Moody “s.

“Uno de los principales retos
tiene que ver con la administra-
ci6én del erecimiento. Vemos una
banca que tiene oportunidad de
seguir creciendo a tasas mas
aceleradas de lo que ha venido
creciendo en los iltimaos aios, lo
que a la luz de las reformas es-
tructurales quesehandadoenel
pais, generan prospectos de cre-
cimiento econdmica positivo”,
comento.

Enentrevistacon Excélsior, el
experto delaempresa calificado-
ra sefialé que el crédito banca-
rio va a seguir aumentando 2 0 3
veces por arriba de lo que crez-
ca la economia, lo que sibien no
preocupa en términos de descon-
trol de la intermediacion finan-
ciera; si es necesario mantener
un sistema de administracion
de riesgos acotados que permi-
tanseguirmanteniendo esosrit-
mos de erecimiento.

Sectores

David Olivares comentd que
los segmentos en los que con-
tinuard creciendo el erédito
son el de consumo, hipotecario
v a las Pymes, soportado con

David Olivares, vicepresidente de Instituciones Financle-
ras de la empresas calificadora Moody “s.

POR CIENTO

del Producto Interno Bruto
esloguerepresenta el
crédito al sector privado

26.5

PORCIENTO

del PIB representa la
penetracién bancarla
enel Oltimo ano

Las pymessonun
segmento con alto
nivel de informali-
dad. Unreto para

la banca es apren-
der a prestarle
manteniendo una
buena calidad de
activos.”

DAVID OLIVARES
VICEPRESIDENTE
DEINSTITUCIONES
FINANCIERAS DEMOCDY 'S

Fnta Nuatall fanriler

las iniciativas de la Reforma
Financiera.

“Las Pymes son un segmen-
to con altos niveles de infor-
malidad, no hay informacién
suficiente para los acreditados,
entonees es un reto para la ban-
ca aprender a prestarle a este
segmento manteniendo una ca-
lidad de activos buena con nive-
les deriesgo bastanteacotados™,
seflald.

Prevencién

El analista explico que la expe-
riencia que tuvo la banca entre
2007 y 2008 en términos de cre-
cimiento de segmentos como la
tarjeta de crédito, tuvo reper-
cusiones muy negativas para las
entidades financieras por el ni-
vel de pérdidas gue se tuvieron
¥ “los bancos aprendieron a ser
mas moderados en el otorga-
miento de crédito”.

Por lo tanto, actualmente no
se ven tasas tan aceleradas de
crecimiento en tarjetas de cré-
dito, y por ello han comenzado
a buscar alternativas creciendo
de manera mds dinamica en ru-
bros como préstamos de némina
v personales donde se ha vistoun
repunte en la tasa de deterioro,
pera dijo, nada comparado con
los eventos presentados en tar-
jetas de erédito.

“Es natural que crezcan en
consumo, y esto se traduzea en
deterioro pero no hemos llega-
do a ver niveles alarmantes de
pérdidas. Sin duda, es una ten-
dencia que hay que seguir obser-
vando”, resalto.

Elementos de fortaleza

No obstante, el experto de
Moody ‘s comentd que la banca.
en México tiene dos caracteris-
ticas que le permiten absorber
pérdidasde crédito:

La rentabilidad —que es
la primera linea de defen-
sa— y la capitalizacién que si-
gue siendo holgada en la banca
mexicana,



