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FMI sugiere a China moderar 
velocidad a un paso sostenible. 
Recomendó al país que apliquen una 
agenda de reformas estructurales para 
garantizar un crecimiento sostenible. 
lea más eleconomista.mx/valores

Activos de siefores 
suben 17.64% en junio. 
lea más eleconomista.mx/valores

Bancomext otorga línea 
de crédito a CI Banco. 
lea más eleconomista.mx/valores
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monterrey tiene propuestas

Se prevén 
fusiones 
en el sector 
asegurador
Elizabeth Albarrán
el economista

El director ejecutivo de Se-
guros Monterrey New York Li-
fe (NYL), Víctor Feldmann, reveló 
que algunas compañías asegura-
doras se le han acercado para fusio-
narse, debido a que la nueva Ley de 
Seguros y Fianzas requerirá nuevos 
lineamientos de capital.

“Algunas aseguradoras se nos 
han acercado, pues con este mo-
delo se necesitarán nuevos reque-
rimientos de capital importante y 
no todos los accionistas van a estar 
dispuestos a enfrentarlo. Nosotros 
queremos crecer en México vía di-
recta o por otros medios y estare-
mos abiertos a propuestas”, expre-
só, sin mencionar el nombre de las 
compañías interesadas.

En entrevista, recalcó que la fir-
ma está interesada en incremen-
tar y fortalecer su participación en 

el sector asegurador en el país, so-
bre todo en los ramos del seguro de 
vida y de gastos médicos mayores.

El directivo comentó que Segu-
ros NYL está preparado para cum-
plir con la nueva Ley de Seguros 
y Fianzas que entrará en vigor en 
abril del 2015. Dicha ley está ba-
sada en el modelo de Solvencia II, 
donde las compañías requerirán 
un proceso de cálculo de capital 
basado en riesgos.

“Desde que salió la noticia del 
modelo de Solvencia II nos hemos 
ido preparando. Buscamos aseso-
ría con especialistas; además tene-
mos un equipo especial que da un 
estatus al Comité Ejecutivo cada 
mes para ver cómo vamos a adop-
tar la nueva ley”.

Milena Carrizosa, directora de 
seguros en Latinoamérica de Fitch 
Ratings, comentó que las posibles 
fusiones de mercado entre asegu-
radoras reducirían la competen-

cia entre 5 y 10%, lo cual es po-
co significante, dado que existen 
103 compañías aseguradoras en el 
mercado.

“Habría una oportunidad pa-
ra las aseguradoras de capital ex-
tranjero, para las cuales no sería 
un problema capitalizar a peque-
ñas aseguradoras. De las 103 com-
pañías que hay, 62% son de capital 
extranjero”.

Expuso que las aseguradoras 
más pequeñas y débiles serán for-
zadas a salir del mercado o a fusio-
narse con otras compañías con el 
fin de cumplir con los nuevos re-
querimientos de capital y con otras 
demandas de la regulación.

“Las aseguradoras podrán adap-
tarse gradualmente a la regulación, 
pero algunas no podrán cumplir 
con los requisitos de capital. Esto 
generará fusiones y adquisiciones”.

Feldmann mencionó que han 
participado en las asesorías que 

brindó la Comisión Nacional de 
Seguros y Fianzas (CNSF) sobre los 
análisis cualitativos y cuantitativos 
para determinar qué tan prepara-
dos están en la implementación del 
régimen de riesgos. 

“Nuestros actuarios han obser-
vado diversos escenarios en los es-
tudios cualitativos y cuantitativos 
en nuestro perfil de riesgos. Hay 
que cumplir los lineamientos, pues 
ahora tendremos que medir ries-
gos que antes no cubríamos”.

Recientemente, la CNSF anun-
ció que para octubre se publicará 
una circular única para que todas 
las aseguradoras conozcan a deta-
lle los requerimientos que se nece-
sitan para cumplir con la nueva ley 
que fue promulgada el 4 de abril del 
2013 con un periodo de implemen-
tación de dos años.

“Esperamos que sea algo que las 
compañías podamos cumplir, es 
decir, que no sean cosas inalcan-

zables e irreales. Estamos alinea-
dos a cumplir con lo que se pu-
blique”, agregó el directivo de 
Seguros NYL.

Con respecto a las recomenda-
ciones que hizo la Comisión Fede-
ral de Competencia Económica al 
sector sobre crear un seguro es-
tandarizado para que más perso-
nas tengan esta protección finan-
ciera, argumentó que la realidad 
del mercado es que hay productos 
que no pueden ser de este tipo.

“En el segmento de autos es muy 
fácil estandarizar un seguro, pues 
sólo registras el modelo, marca y 
año, pero en seguros para personas 
es diferente, pues hay edades y si-
tuaciones económicas diferentes”.

IPAB ya pagó a 97% de ahorradores de Bicentenario
Edgar Juárez
el economista

A una semana de haber iniciado 
la liquidación de Banco Bicentena-
rio, el Instituto para la Protección 
al Ahorro Bancario (IPAB) informó 
que ya pagó el seguro de depósito a 
272 de los 279 ahorradores que te-
nían derecho a ello, por lo que has-
ta el momento se han cubierto las 
obligaciones garantizadas de 97% 
de los clientes de la institución.

El IPAB precisó que los siete 
ahorradores restantes ya han sido 

contactados para los efectos con-
ducentes, por lo que, de acuerdo 
con el avance registrado, se espe-
ra que en los próximos días se con-
cluya con este proceso de pago ini-
ciado el pasado 23 de julio. 

Detalló que este pago se ha rea-
lizado mediante la entrega de che-
ques nominativos y no negociables, 
expedidos en favor de los titulares 
garantizados, para abono en cuen-
ta de los propios titulares, con lo 
que se ha salvaguardado la seguri-
dad de la recepción de dicho pago.

De acuerdo con lo referido por 

el propio IPAB, el monto prome-
dio por ahorrador con obligacio-
nes garantizadas era de 550,000 
pesos, por lo que el estimado total 
para cubrir con la quiebra de Bi-
centenario ascendía a 146 millo-
nes de pesos.

El IPAB recordó que, con base 
en la legislación aplicable, se con-
sideran como obligaciones garan-
tizadas, entre otras, los depósitos a 
la vista, como cuentas de cheques; 
depósitos en cuentas de ahorro; 
depósitos a plazo o retirables con 
previo aviso, como los certificados 

de depósito; depósitos retirables en 
días preestablecidos y depósitos en 
cuenta corriente asociados a tarje-
tas de débito.

Destacó que el depósito de se-
guros bancarios no garantiza, en-
tre otros, depósitos en favor de ac-
cionistas, miembros del Consejo 
de Administración y de funcio-
narios de los dos primeros niveles 
jerárquicos de Banco Bicentena-
rio, ni tampoco a apoderados ge-
nerales con facultades adminis-
trativas ni gerentes generales con 
independencia del saldo que man-

tengan depositado; no obstante, 
refirió, estas personas conservan 
su derecho ante la institución en 
liquidación.

Banco Bicentenario fue decla-
rado en liquidación la semana pa-
sada, a raíz de que su Índice de Ca-
pitalización se redujo a menos de 
3%, cuando el mínimo requeri-
do es de 10.5 por ciento. Ello, han 
explicado las autoridades, se de-
bió principalmente a que la insti-
tución no cumplió con su modelo 
de negocio.

eduardo.juarez@eleconomista.mx

62%
de las 103
compañías de seguros que 
operan en el país son de capital 
foráneo y podrían fusionarse.

Algunos buscan cumplir requerimientos de capital acorde con la nueva Ley de Seguros
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Seis firmas, con la mitad de las primas directas
En el mercado mexicano de seguros seis empresas, de un total de 103, concentran 52% de las primas 
directas. A diciembre del 2013 el valor total de primas emitidas fue de 347,196 millones de pesos. 

Las aseguradoras más grandes
(Participación por concepto de prima 

directa en el 2013)
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