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Anticipa experta
que Geo, Urbi

y Homex tengan
menor tamano

WERONICA GASCOM

MEXICO.- Las desarrolladoras
de vivienda de menor tamafio
podrian destacar y beneficiarse
de financiamiento por la even
tual declaracion de concurso
mercantil de Urbi, Homex y
Geo, sepin expertos.

“INuestra expectativa es que
si estas tres empresas sobrevi
Ven, esperamos que sea a una
escala mucho menor que la que
tenian antes de emproblemarse.
Antes las tres principales tenian
entre 15 a 17 por cento de par-
ticipacion en el mercado”, dijo
Fernanda Hemandez, analista
de Standard & Poor’s.

El reacomodo se esta em-
pezando a dar, agregd, pero s
vera mas claro una vez que se
sepa la situacion de estas com-
pafnias.

Antidpo que de entrara un
proceso de concurso mercantil,
las tres grandes empresas, cu-
vo principal segmento de mer-
cado eran las casas de interés
social, seran la sombra de lo
que fueron.

“Cuando dejo de crecer la
vivienda, empezaron a decaer
sus ventas. Pero § no recono-
cen la debilidad v sus proble-
mas, nunca los podran resolver,
entonces se van contrayendo v
se vuelven irrelevantes: eso les
paso a las Sofoles”, senald.

Empresas medianas como
Ara, Ruba v Javer, menciond,
son constructoras que mues-
tran un comportimiento sano

Reacomodaran
a vivienderas

Otra historia

Geo, Homex v Urli tenderan a disminuir su tamafio en caso de

gue reestructuren su deuda.
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Las grandes empresas han
perdido participacion y otras
medianas estan ganando.

CREDITOS CONSOLIDADOS
DEL INFONAVIT

(A octubre del 2013)

EMPRESA CREDITOS PART.

Geo 18,229 6%

Javer 13,920 A5%
Ara 7,021 2.3%
Cadu 7,164 2.3%
Ruba 6,075 2.1%
Sadasi 6,823 2.2%
Urbi 3005 1%

Homex 193  0.6%

v que pueden obtener ventajas
en el mercado de vivienda.

De hecho, Sociedad Hipo-
tecaria Federal (SHF) otorgd
el afo pasado 7 mil millones

Fuenta: Geo.

de pesos en créditos a la cons-
truccion a pequenas v medianas
desarrolladoras, v a las que pu-
dieron comprobar un manejo
de sus finanzas sanas.

Puso como ejemplo a Ara,
la cual reestructurd su deuda
de forma exitosa y obtuvo un fi-
nanciamiento por mil millones
de pesos, segin la SHE

Los principales desarro-
lladores de vivienda de inte-
rés social, en fundon al name-
ro de unidades vendidas en el
2012, fueron Gen, Homex, Ur-
bi v Ara, indican datos de las
companias.

Sin embargo, hasta octu-
bre del afio pasado los aréditos
del Infonavit se redujeron en
15 por ciento en general, pero
para Geo, Homex, Urbi la cai-
da en préstamos fue de 42.3,
764 v 824 por ciento, respec-
tivamente.

Para Gene Towle, director
de la consultora Softec, estas
empresas deben recomponer
su oferta de vivienda, va que
las casas de interés social no
necesariamente es lo que bus-
ca el mercado.



