MEDIO: MURAL (GUADALAJARA)
SECCION: NEGOCIOS

PAGINA: 3

FECHA: 12/FEBRERO/2014

VISION EMPRESARIAL Guillermo Romo

Segun el director

de Grupo Mega,

su Institucionalidad
los ha diferenciado
en un nicho
competido

ENTREVISTA

JORGE VELAZCO

Para Grupo Mega, empresa
jalisciense que opera como
intermediaria finandera en
el segmento de arrendamien-
tos, la clave del éxito ha sido
el recurso humano, la institu-
cionalidad v el profesionalis-
mo con el que se maneja.

En entrevista con MU-
RAL, Guillermo Romo, direc-
tor de la compafiia, recordo
que Grupo Mega nacio para
cubrir la necesidad de finan-
clamiento que la Banca tra-
dicional ya no estaba aten-
diendo.

Ademas, es uno de los
pocos intermediarios finan-
cieros que tienen grados de
inversion por la calificadora
Standard and Poor’s

Como representante de
Endeavor de Ocddente, Ro-
mo asegurd que en Mexico
debe haber mas coordinacion
entre las instituciones para
apoyar a los emprendedores.

+Como nacio Grupo Mega?
Grupo Mega nacio en el
2003 de una idea de cubrir
una necesidad de financia-
miento que el banco no esta-
ba llenando. Lo que hicimos
fue una Banca tradicional, re-
gresames a los origenes de la
Banca y nos enfocamos mu-
cho a la parte cualitativa.

;A qué atribuye el éxito de la
empresa?
Son varios factores, pero
principalmente yo diria que
el éxito lo hace el equipo de
trabajo. Es un equipo com-
prometido, transparente, leal,
que te dice las cosas malas,
que no te estin escondiendo
nada para justificar su trabajo.
Otra parte es la institu-
cionalidad v el profesionalis-
mo que le hemos dadoa la
compaiia, desde el diauno
iniciamos con un Consejo de
Administracion, consejeros
independientes, de muy al-
to nivel,
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Actualmente siguen siendo
una Sofome, ;eudndo darin
¢l salto hacia un banco?

Es un tema que no sabemos
silo vamos a hacer o no, lo
hemos discutido en el Conse-
jo de Administracion, no te-
nemos ninguna inclinacion
por convertirnos en banco.

;Como ve a México, como
pais de impulso a los em-
prendedores?

Veo en Estados Unidos mu-
cha colaboracion entre uni-
versidades, iniciativa privada,
fondos de inversion, Gobier-
noy comunidad empresarial
en general, v creo que eso

es lo que hace falta desarro-
llar aquu.

;Qué les recomienda a los jo-
venes que quieren iniciar un
negocio?

Primero lo que necesita hacer

el emprendedor es arriesgar-
se. Yo me he dado de frente
muchas veces, hemos tenido

negocios que nos han salido
mal, que no han sido exitosos,
pero hay que capitalizar so-
bre el fracaso porque eso es
lo que construye los éxitos.

Armar un buen business
plan, profesional, claro, por-
que nadie va a invertir en
una idea mal presentada, con
poco fundamento, hay que
hacer el trabajo.

;A cudnto asciende la carte-
ra de créditos otorgados y el
mimero de beneficiados de
Grupo Mega?

Vamos en 2 mil 500 millones
de pesos con cerca de 500
clientes en todo el Pais,

;Como cerrd el afio pasado?
Cerramos con un crecimien-
to del 21.7 por ciento, fue un
afio muy interesante a pesar
de que sentimos una contrac-
cion importante. Cerramos
CON UNa cartera muy sana,
traemos una cartera de 3.6
por clento,
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