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Telmex Tyson vs. Many Tv

ace tres afos, concretamente el 25 da

marzo de 2011, escribien este espacio

sohbre una hipotética pelea entre

Mike Tyson contra Many Pacqulao,

dejando ver gque el grandote hoxeador de
peso completo representa las operaciones
no solo de Telmex, sino tamhbién de Telcal,
mientras que el menudito ex campeadn peso
welter representa las operaciones de Televisa.
Retomo esa idea porque el sector t2lecomu-
nicaciones se encuentra en estos Momentos
como cuando el réferi les recuerda a los
boxeadores |as reglas de 1a pelea. En este
caso el réferi ifetelesco les ha leido la car-
tilla a los peleadores, pero no alcanzamaos a
escuchar si Tysony Pacgulao aceptaron las
condiciones y todavia nadie nos ha explicado
claramente cudles son las ventajas que le
daran al many-Tv, porque es necesario que
l2 den ventajas, de lo contrario el boxeadar

Mike-Tel no solo puede noquear de un solo
golpe al chaparrito, sino que incluso pueds
arrancarle una oreja de una sola mordida.

Creo que en estos Momentos estamaos a
punto de oir el campanazo inicial y saher
CUANtos rounds le van a amarrar las manos
a Telmex, que debe hacer gala de toda su
hahilidad (si todavia tiene) para evitar que le
peguen, aungue por el momento no pueda
pegarle a Many-Tv. E5 que asi s encuentran
an ambos bandos; no les duglen tanto las
obligaciones, sino que le dejen hacer a su
contrincante,

En ese sentido, destaco lo que dice Bana-
mex en su reporte de inicio de cobertura de
las acciones de Teleyisa, ¥ coincide un poco
con lo que te dije el miércoles pasado en el
sentido de que la empresa puede cumplir con
lo impueasto por el Ifetel, ya que considera
que “Televisa es mas una productora de

contenido que una compania de transmisidan
detelevisién abierta”™.

Ademds, dice que la produccidn de contenido
e Televisa le concede una ventaja competitiva
que representa un dificil obstaculo de superar
para otras companias del sector, al tiempo que
sl filial de telefonia celular (lusacell) deberia
heneficiarse de las restricciones asimétricas
aplicadas a América Mavil.

Yade paso, déjame reiterar mi tesis de que ni
Tyson ni Pacqulao se van a amparar, porque
seria retrasar su €xito en nuevos mercadaos,
como el de televisidn de paga para uno y de
telecomunicaciones para otro. Pero no solo
yo lo digo, sing que también lo confirma Fitch
Ratings, al decir que los riesgos de las medidas
impuestas por el Ifetel “seran manejables para
las compafifas®. Es decir, no pasa nada...y por
850 Creo que muchos estardn esperando la
ley convergente. M




