MEDIO: REVISTA EXPANSION
SECCION: ENTORNO
PAGINA: 20

FECHA: 24/0CTUBRE- 06/NOVIEMBRE/2014

BANCA

Les hacen ojitos
alas pequeias

Cinco sofomes lograron convertirse
en bancos de nicho este ario.

La Comision Nacional Bancaria y de Valores (CNBV)
registro ya cinco sofomes como bancos para el pro-
grama de garantias de Nafin que apoya a micro, pe-
quefias y medianas empresas (mipymes) en el fondeo
de proyectos. La idea es que dos mas se sumen.

“Nosotros integramos a esas instituciones al pro-
grama de garantias para atender el financiamiento a
mipymes”, dice Miguel Villegas, director de Interme-
diarios Financieros y Microcréditos de Nafin.

Los bancos para mipymes seguirdn, explica, pues
hay necesidad de proyectos productivos.

En México hay poca competencia en el sistema
bancario, lo que encarece el servicio, detalla un estu-
dio de la Comisién Federal de Competencia sobre el
sistema financiero publicado en julio de 2014.

Nafin trabaja en el programa de crédito para mi-
pymes con 30 bancos v 164 intermediarios financie-
ros (bancos, sofomes, microcréditos y arrendadoras).

“En la banca de nicho hay muchas oportunidades
para nuevas instituciones, pero la licencia no se le
puede dar a todos, pues los requerimientos de solidez
son exigentes para no poner en riesgo el sistema”, in-
forma Andrés Audiffred, analista de BX+.

Nafin, por ejemplo, para integrar estos bancos a su
programa exige indicadores solventes en morosidad
y capitalizacién y calificacién de una institucién
como Standard and Poor’s o Fitch, explica Villegas.

El crédito a las mipymes es de 113,000 millones de
pesos, y cubre a 160,000 empresas, de las que una
tercera parte es por primera vez.
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