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Extraen más deudas que crudo
Se calcula que perforadoras de EU deben 190 mil mdd

Halcon Resources 
‘presume’ un pasivo 
de 3 mil 200 mdd 
al 5 de septiembre
REFORMA / StAFF

A 10 años del ‘boom’ de shale en 
Estados Unidos, la producción 
de crudo está a su nivel máxi-
mo en 28 años, pero las empre-
sas gastan más dinero de lo que 
generan.

Además, acumulan una 
montaña de deudas. 

Entre junio de 2013 y junio 
de este año, las 60 empresas del 
índice E&P de Bloomberg Inte-
lligence gastaron en promedio 
1.17 dólares por cada dólar que 
ganaron, y solamente 7 empre-
sas estadounidenses del listado 
generaron más recursos de los 
que gastaron para seguir per-
forando. 

Las empresas están tapan-
do los hoyos con deuda califi-
cada como chatarra, y al cierre 
de junio debían en conjunto 
190 mil 200 millones de dóla-
res, contra 140 mil 200 millo-

Abandonan
concesiones
mineras

AlEjAndRA lópEz

La empresa de inversiones Ac-
tis entrará al mercado mexica-
no para financiar proyectos de 
generación eléctrica.

En entrevista, Michael Ha-
rrington, director de la empresa 
con oficinas centrales en Lon-
dres, dijo que buscará en los si-
guientes 5 años financiar a tra-
vés de Zuma Energía, la cons-
trucción de 500 megawatts de 
proyectos renovables.

“Nuestra estrategia con la 
empresa Zuma Energía es in-
vertir en el sector de electrici-
dad, invirtiendo en proyectos. 
Esto, en la mayor parte, va a ser 
con tecnología renovable, en-

tonces la mayor parte de nues-
tra tubería de proyectos ahora 
cuenta con proyectos eólicos y 
solares, pero monitoreamos la 
posibilidad de gas”, dijo. 

Explicó que México cuen-
ta con un marco legal atractivo 
para invertir en comparación 
con otros países de economías 
emergentes, donde suele espe-
cializarse Actis para invertir.

Dijo que uno de los princi-
pales criterios que usará la fir-
ma para definir dónde apostar, 
es la relación que tiene el pro-
yecto con la comunidad, pues la 
experiencia ha demostrado que 
aún si es un buen proyecto, si la 
gente no quiere que esté ubica-
do ahí, puede detenerse.

“Hay puntos de mejores 
prácticas, invertir tiempo para 
trabajar con la comunidad, có-
mo se va a realizar, el tipo de 
proyecto que hay, el impacto 
que se espera”, explicó en en-
trevista telefónica.

Señaló que aún cuando la 
empresa tiene el conocimiento 
técnico y tecnológico para cons-
truir y desarrollar un proyecto, 
si no se cuenta con el apoyo de 
la comunidad que va a convivir 
con el mismo, éste podría redu-
cir la viabilidad del mismo. 

Actis tiene experiencia de 
invertir en los mercados emer-
gentes y en diferentes segmen-
tos energéticos de la región  
latinoamericana.

KARinA SuáREz

La baja en los precios de los 
metales, los altos costos de pro-
ducción y la incertidumbre ju-
rídica, han orillado a las mine-
ras a abandonar sus títulos de 
concesión.

A junio de 2014, se registra-
ron 25 mil 566 títulos de con-
cesión minera vigentes, según 
cifras del Segundo Informe de 
Gobierno, una reducción frente 
a los 26 mil 964 títulos de con-
cesiones mineras registradas a 
julio de 2013, de acuerdo con el 
Primer Informe de Gobierno.

Con el desistimiento de es-
tas concesiones, se perdió 16 por 
ciento de la superficie concesio-
nada, al pasar de 30.6 millones 
a 25.7 millones de hectáreas a 
junio del presente año.

Este año la mayoría de las 
concesiones mineras se concen-
traron en Sonora con 4 mil 430 
títulos; Durango con 3 mil 555; 
Chihuahua con 3 mil 394; Zaca-
tecas con 2 mil 392; Coahui-
la con mil 968 y Jalisco con 
mil 441. 

En comparación al año pa-
sado, los Estados donde se re-
gistró el mayor desistimiento 
de concesiones fueron Sonora 
y Zacatecas. 

Alberto Vázquez, abogado 
de Vázquez, Sierra y García, 
explicó que la incertidumbre 
jurídica, las cargas gravosas en 
materia fiscal han ocasionado 
que proyectos mineros que an-
tes podrían ser atractivos, pasa-
ron a ser abandonadas.

“Empresas que habían es-
tado tratando de desarrollar 
proyectos se han visto en la 
necesidad de presentar desis-
timientos, abandonado una su-
perficie muy considerable de 
terreno que estaban siendo am-
parados por estas concesiones”, 
comentó.

El experto litigante agregó 
que lo que se está perdiendo es 
la oportunidad de mayor inver-
sión minera en nuevos proyec-
tos y por ende, la generación de 
empleo y nuevos recursos por 
el pago de derechos mineros.

“Lo que estamos perdiendo 
como país es tiempo, oportuni-
dad de inversión y generación 
de empleo en áreas rurales, en 
lugares donde la vocación mi-
nera es la única fuente de tra-
bajo”, agregó. 

z Los bajos precios de metales 
inhiben a las mineras.

Financiará Actis planes energéticos

nes de deuda que acumulaban 
al cierre de 2011. 

Sin embargo, seis de las 60 
empresas no tenían cifras dis-
ponibles para todo el periodo, 
y no fueron incluidas.

Tal es el caso de Halcon 
Resources, que “presume” una 
deuda de 3 mil 200 millones de 
dólares al 5 de septiembre pasa-
do, o 23 dólares por cada barril 

de reservas probadas, más que 
cualquiera de sus rivales.

Floyd Wilson, fundador de 
Halcon, declaró perdida una in-
versión de mil 200 millones de 
dólares en 2013 luego de obte-
ner resultados decepcionantes 
en dos campos prospectivos 
clave, que inicialmente pensa-
ba que tenían el equivalente a 
mil 200 millones de barriles 

de crudo.
Halcon es la cuarta empre-

sa de Wilson; sus primeras tres 
compañías las vendió por un to-
tal de más de 15 mil 842 millo-
nes de dólares.

La tercera empresa, Petro-
hawk Energy, descubrió Eagle 
Ford shale, la formación de gas 
y crudo shale al sur de Texas 
que se ha convertido en la se-

gunda más productiva de Es-
tados Unidos. 

Standard & Poor’s califi-
ca los bonos de Halcon con 

“CCC+”, nota la agencia califi-
cadora describe como “vulne-
rable a impago”.

La agencia otorga califica-
ciones por debajo de grado de 
inversión a 41 de las empresas  

—incluyendo a Halcon— lo que 

Dará el Fide atención
a quejas contra la CFE
AlEjAndRA lópEz

Las quejas de los usuarios con-
tra la CFE interpuestas ante la 
Profeco, serán atendidas por el 
Fideicomiso para el Ahorro de 
Energía Eléctrica (Fide)

La CFE y Profeco firmaron 
un convenio para que en lugar 
de que la CFE sea quien reciba, 
tramite y dictamine una queja 
por altos cobros, ahora será el 
Fide quien emitirá una opinión 
y resolución sobre la proceden-
cia del cobro, dijo Lorena Mar-
tínez, titular de Profeco.

Además, el Fide verificará 
cómo operan los medidores del 
sector doméstico para certifi-
car si las lecturas de CFE son 
erróneas. 

A su vez, Profeco supervi-
sará que al momento de insta-
larse un equipo como éste en 
una vivienda nueva, opere de 
manera correcta. 

Martínez explicó que 15 
por ciento de quejas que reci-
be Profeco anualmente -y que 
suman 29 mil de enero de 2013 

a ayer-, corresponden a clientes 
de CFE. 

De éstos, sólo en 67 por 
ciento se alcanza una concilia-
ción entre las partes. 

Este promedio es 25 puntos 
porcentuales inferior al prome-
dio que maneja Profeco a ni-
vel nacional que es de 82 por 
ciento.

En la firma de este conve-
nio de colaboración, Enrique 
Ochoa Reza, director general 
de CFE, señaló que de todas 
las quejas que se canalizan a la 
Profeco por cobros indebidos, 
el 61 por ciento corresponde a 
usuarios en la zona central del 
País, es decir, Distrito Federal, 
Estado de México, Morelos e 
Hidalgo, que hasta 2009 fue 
atendida por la extinta Luz y 
Fuerza del Centro.

Finalmente, en el mismo 
evento, Raúl Talán, director ge-
neral del Fide, manifestó que la 
dependencia a su cargo cuen-
ta con un equipo de 400 veri-
ficadores para supervisar esta  
problemática. 

Busca ‘pegar’ con tubo
MONTERREY. Grupo Villacero busca proveer 
tubería de acero y placa para ductos al Proyecto 
Monterrey VI, dijo Julio César Villarreal (der.), presi-
dente de la compañía, posterior a su participación 
en el arranque del foro “Diálogos: Economía y So-
ciedad” que tuvo como primer orador al Secretario 
de Economía, Ildefonso Guajardo.
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Les sale caro

Algunas empresas han gastado más de lo que ingresan 
por la extracción de crudo bajo el esquema de fracking.

1,300 
millones

de barriles de crudo ha 
dicho Halcon Resources que 
es su potencial de recursos. 

3.40
dólares ha gastado 

la empresa por cada 
dólar que ganó en sus 

operaciones. 

1,40 
millones

de dólares ha pedido 
entre junio de 2013 

y el mismo mes de este año.

significa que algunos fondos de 
pensión y aseguradoras no pue-
den adquirir sus bonos. 

Tim Gramatovich, director 
de inversiones de Peritus Asset 
Management, considera que 
hay un desastre inminente en 
la industria.

Como casi todas las demás 
empresas en el sector, Halcon 
utiliza cifras diferentes para 
describir su potencial.

La empresa reporta lo que 
se conoce como reservas pro-
badas a la Comisión de Valores 
estadounidense.

El regulador pide un repor-
te anual, y limita éstos cálculos 
a lo que la empresa está razo-
nablemente segura que puede 
extraer de campos existentes 
y otras propiedades que pla-
nea perforar en los próximos 5 
años, en base a factores como 
geología, ingeniería y produc-
ción histórica.

Pero a los inversionistas y 
acreedores potenciales, Halcon 
también destaca una cifra mu-
cho más alta que llama “poten-
cial de recursos”.
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