UC GASOLINEROS

La reforma
energetica es una
gran oportunidad

Cuentan con una estrategia para ampliar su
presencia en el centro del pais y establecer una
oficina en Querétaro o el Estado de México
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Desde sus oficinas en Boca del
Rio, Veracruz, Gilberto de Jesus
Bravo Torre, presidente del Con-
sejo de Administracion, detallé el
origen de la Union de Crédito de
Gasolineros: “En 1991 se forma
launién. Era el afio del auge en el
crecimiento y el apogeo de las UC,
estaban muy de moda y eran fi-
guras en las que el gobierno habia
encontrado un medio para cana-
lizar crédito a la micro, pequefia'y
mediana empresa.

“En ese tiempo, se dio el cambio
entre la concesion y la franquicia
que Pemex estaba impulsando
para su modelo de comercializa-
cién de combustible. Entonces, al
empresario gasolinero le pedia que
hiciera modificaciones y adecua-
ciones a su estructura para formar
parte de la figura de la franquicia,
y es ahi cuando ellos empiezan a
buscar la alternativa de financia-
miento. Como no eran tan acce-
sibles los créditos, se conformé la
Unién de Crédito”.

SORTEARLAS CRISIS

Gilberto Bravo nos comento6 que
en los 24 afios de operacién de la
union, han sorteado las crisis eco-
noémicas y han salido adelante; sin
embargo, reconoce que algunos de
loslogros se atribuyen al apoyo que
han tenido de Nacional Financiera.

375

socios
cuentala UC
de Gasolineros.

18

estadosdela
Repuiblica Mexicana
son en los que tiene
presencia.

10-12.5%

son las tasas
deinterés que le cobran
a sus agremiados.

“Nafin habia establecido al-
gunos mecanismos de financia-
mientos y la gran ventaja es que
estdbamos al calce, es decir, que
hay un adecuado procedimien-
to entre el crédito que recibes y
el crédito que colocas, y con ese
apoyo enfrentamos los compro-
misos de corto plazo”, explico.

Mencioné ademds que la es-
trategia para sortear las crisis se
refleja al mantener desde el 2008
la calificacion crediticia de “BBB”
otorgada por Fitch Ratings.

“Es resultado del cuidado que
tiene el consejo directivo para que
se establezcan todas las medidas
de seguimiento para el control de
la cartera. No tenemos una cartera
muy grande en términos de lo que
vale nuestra colocacion de crédito,
pero si tenemos un cartera muy
sana, y ademds estimulamos el
pago puntual y oportuno”, detalld.

Bravo dijo que su proceso de
contratacion de crédito establece
cerrar una operacion de crédito
alrededor de 12 0 12.5%, depen-
diendo de dénde se obtengan los
recursos y el perfil del acreditado,
y alfinal del camino se hace un es-
timulo al pago puntual y oportuno,
y con ello, una reduccion a la tasa
de interés, y por esto “nos viene
quedando una tasa final de 10 o
10.5%, que para el sector empre-
sarial, consideramos, es una tasa
muy atractiva y no cobramos co-
misiones por anualidad”.
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EN LAS INSTALACIONES de |a sala de consejo, en Boca del Rio, Veracruz, es donde se
toman las decisiones importantes de las UC. roro: corTesia

EN BUSCA

DE FINANCIAMIENTO

El presidente de la UC esclarecio

que con el Fideicomiso de Fomen-

to Minero tienen linea de crédito

calificada para aquellos proyectos

que tienen que ver con la explo-

tacion de materiales pétreos y lo

que tiene que ver con la etapa de

comercializacion de lo que se pro-

cesa con todos estos materiales.

“También tenemos una linea con

Financiera Nacional de Desarrollo

(FND), antes Finrural. Nuestras

lineas de crédito estdn calificadas

con la Banca de Desarrollo”. .
Aclar6 que la capacidad ins- No nos interesa

talada por las fuentes de fondeo ser banco de

ronda los 240 millones de pesos: . .
Nafin, Fifomi, FND y la banca nicho. Hemos visto

comercial con 150, 40 millones, algunas experiencias y
20 y 30 millones de pesos, res- . .
mejor no. El camino es

pectivamente.
, 3 3 »

REFORMA ENERCETICA demasiado complicado”.
“Hemos visto el tema de la refor- . P
ma energética como un drea de Gilberto de Jestis
oportunidad. Si va a haber nue- Bravo Torre,
vos actores para la comercializa- presidente del Consejo de
ci6n del producto (la gasolina), Administracion de la

definitivamente esos actores van Union de Crédito de Gasolineros.
arequerir que el empresario gaso-

linero les adquiera el productoy a

lo mejor por ahi se presenta algu-

naoportunidad para que nosotros

sigamos haciendo la colocacion

de nuestros créditos para apoyo a

capital de trabajo”, refirio.

Indicé asimismo que habra un
crecimiento en la demanda de
crédito de algunos empresarios
gasolineros que normalmente
no lo requerian, porque el nuevo
proveedor de combustible les va
adar una condicioén de operacion
distinta. Todo eso va a significar
oportunidades, obviamente, para
que el empresario gasolinero pue-
damantenerse en el mercado.
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