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La reforma 
energética es una 
gran oportunidad

Cuentan con una estrategia para ampliar su 
presencia en el centro del país y establecer una 

oficina en Querétaro o el Estado de México

uc gasolineros

375 
socios 

cuenta la UC  
de Gasolineros.

18 
estados de la  

República Mexicana
son en los que tiene 

presencia.

10-12.5% 
son las tasas 

de interés que le cobran 
a sus agremiados.

Patricia Ortega
patricia.ortega@eleconomista.com.mx

Desde sus oficinas en Boca del 
Río, Veracruz, Gilberto de Jesús 
Bravo Torre, presidente del Con-
sejo de Administración, detalló el 
origen de la Unión de Crédito de 
Gasolineros: “En 1991 se forma 
la unión. Era el año del auge en el 
crecimiento y el apogeo de las UC, 
estaban muy de moda y eran fi-
guras en las que el gobierno había 
encontrado un medio para cana-
lizar crédito a la micro, pequeña y 
mediana empresa. 

“En ese tiempo, se dio el cambio 
entre la concesión y la franquicia 
que Pemex estaba impulsando 
para su modelo de comercializa-
ción de combustible. Entonces, al 
empresario gasolinero le pedía que 
hiciera modificaciones y adecua-
ciones a su estructura para formar 
parte de la figura de la franquicia, 
y es ahí cuando ellos empiezan a 
buscar la alternativa de financia-
miento. Como no eran tan acce-
sibles los créditos, se conformó la 
Unión de Crédito”.

sortear las crisis
Gilberto Bravo nos comentó que 
en los 24 años de operación de la 
unión, han sorteado las crisis eco-
nómicas y han salido adelante; sin 
embargo, reconoce que algunos de 
los logros se atribuyen al apoyo que 
han tenido de Nacional Financiera.

“Nafin había establecido al-
gunos mecanismos de financia-
mientos y la gran ventaja es que 
estábamos al calce, es decir, que 
hay un adecuado procedimien-
to entre el crédito que recibes y 
el crédito que colocas, y con ese 
apoyo enfrentamos los compro-
misos de corto plazo”, explicó.

Mencionó además que la es-
trategia para sortear las crisis se 
refleja al mantener desde el 2008 
la calificación crediticia de “BBB” 
otorgada por Fitch Ratings.

“Es resultado del cuidado que 
tiene el consejo directivo para que 
se establezcan todas las medidas 
de seguimiento para el control de 
la cartera. No tenemos una cartera 
muy grande en términos de lo que 
vale nuestra colocación de crédito, 
pero sí tenemos un cartera muy 
sana, y además estimulamos el 
pago puntual y oportuno”, detalló.

Bravo dijo que su proceso de 
contratación de crédito establece 
cerrar una operación de crédito 
alrededor de 12 o 12.5%, depen-
diendo de dónde se obtengan los 
recursos y el perfil del acreditado, 
y al final del camino se hace un es-
tímulo al pago puntual y oportuno, 
y con ello, una reducción a la tasa 
de interés, y por esto “nos viene 
quedando una tasa final de 10 o 
10.5%, que para el sector empre-
sarial, consideramos, es una tasa 
muy atractiva y no cobramos co-
misiones por anualidad”.
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A pesar del deterioro en la calidad de 
su cartera administrativa, Cyma Unión 
de Crédito obtuvo una calificación de 
“AAFC3-(mex)” con perspectiva Esta-
ble por parte de Fitch Ratings. 
       Mientras que en riesgo crédito, a 
largo plazo, se le otorgó una nota de 
BB(mex) con perspectiva estable. 
     Al cierre del cuarto trimestre del 2014, 
la cartera vencida totalizaba 9.2 millo-
nes de pesos, en comparación con los 
6.4 millones del 2013, representando 
1.7% de su cartera total.

Una reducción en el desgaste de ésta, 
podría fortalecer tanto su gobierno cor-
porativo como su condición financiera. 
Aunque si existe una caída en este ru-
bro, Fitch asevera que la nota otorgada 
podría verse afectada. (Redacción)

Fitch Ratings otorga a la Unión de Cré-
dito Promotora para el Desarrollo del 
Estado de México (Prodemex), una ca-
lificación de “BB+(mex)” a largo plazo, 
mientras que a corto fue de “B(mex)”.

La entidad administró un total de 
300.5 millones de pesos en activos to-
tales a diciembre del 2014, cifra que re-
gistró un aumento de 75.8 millones en 
comparación con los 224.7 gestionados 
en el mismo mes del año anterior.

Es relevante mencionar que al cierre 
del 2014, 70% del fondeo de Prode-
mex se concentraba en préstamos de 
socios. Mientras que el 30% restante 
se componía de tres líneas con ban-
cos de desarrollo (14.8%), y una con 
un banco comercial (15.2 por ciento). 
(Redacción)

La Unión de Crédito de Gasolineros so-
bresale debido a su cartera vencida his-
tóricamente nula, por lo que es común 
observar la amortización total de crédi-
tos de manera anticipada.

Al cierre del 2014, la cartera total de 
la entidad reportó un crecimiento de 
14.8% respecto del año anterior, al co-
locarse en 239.2 millones de pesos. A 
pesar de que se alcanzó un máximo his-
tórico en saldos crediticios, la cartera se 
encuentra 4.2% por debajo del estima-
do como meta por la propia compañía.

Es importante mencionar que Fitch 
Ratings ratificó la calificaciones otorga-
das a la UC de “BBB(mex)” y “F3(mex)” 
a largo y corto plazo, respectivamente.  
(Redacción)

Fitch Ratings ratificó la calificación de 
Sociedad Hipotecaria Federal (SHF) de 
“AAFC2+(mex)”; sin embargo, modifi-
có su perspectiva de “positiva” a “esta-
ble”, gracias a su modelo de negocios.

Al finalizar el 2014, la entidad que tie-
ne como objetivo impulsar el desarrollo 
de los mercados de crédito para la vi-
vienda, otorgó 11,171 millones de pesos 
en líneas de crédito para el sector.

Los recursos fueron entregados a 
19 desarrolladores autorizados para la 
realización de 73 proyectos, esto in-
cluye 22,500 viviendas en 18 entidades 
federativas, cuyo valor oscila entre los 
240,000 y 2.4 millones de pesos. El año 
pasado, el saldo de crédito operados 
sumó 1,688.4 millones . (Redacción)

Con cartera 
desgastada

Obtiene BB+(mex)
a largo plazo

Presume cartera 
vencida nula

Con cambio en
su perspectiva

Avalan Certificados 
Bursátiles

Sin modificación 
en calificaciones

Cyma UC Prodemex

UC Gasolineros SHF

NAFIN bansefi

Calificaciones

Aun con la evolución del modelo de ne-
gocios del Banco del Ahorro Nacional 
y Servicios Financieros (Bansefi) para 
operar como banca de primer piso, 
Fitch Ratings reveló que sus notas no 
fueron alteradas y continúan siendo 
“AAA(mex)” y “F1+(mex)”.

Para el 2015, la entidad planea colo-
car hasta 5,000 millones de pesos en 
préstamos, principalmente en micro-
créditos directos en un rango de entre 
4,000 y 6,000 pesos. 

Actualmente, Bansefi gestiona la dis-
tribución de recursos de los beneficia-
rios de Prospera, el que seguirá siendo 
su mercado inicial. (Redacción)

Fitch Ratings asignó la calificación de 
“AAA(mex)” a dos emisiones de Cer-
tificados Bursátiles de Banca de De-
sarrollo de Nacional Financiera, con 
claves de pizarra NAFR 180413 y NAFF 
250307. La primera tendrá un plazo de 
tres años con pago de intereses cada 
28 días, mientras que la segunda será 
aproximadamente a plazo de 9.9 años 
con pago cada 182 días. 

El monto objetivo en conjunto de 
ambas emisiones es de 7,000 millo-
nes de pesos en vasos comunicantes. 
La cifra máxima de cada emisión es de 
6,000 millones, y el mínimo de 1,000 
millones de pesos. (Redacción)

en busca  
de financiamiento
El presidente de la UC esclareció 
que con el Fideicomiso de Fomen-
to Minero tienen línea de crédito 
calificada para aquellos proyectos 
que tienen que ver con la explo-
tación de materiales pétreos y lo 
que tiene que ver con la etapa de 
comercialización de lo que se pro-
cesa con todos estos materiales. 
“También tenemos una línea con 
Financiera Nacional de Desarrollo 
(FND), antes Finrural. Nuestras 
líneas de crédito están calificadas 
con la Banca de Desarrollo”.

Aclaró que la capacidad ins-
talada por las fuentes de fondeo  
ronda los 240 millones de pesos: 
Nafin, Fifomi, FND y la banca  
comercial con 150, 40 millones, 
20  y 30 millones de pesos, res-
pectivamente.

reforma energética
“Hemos visto el tema de la refor-
ma energética como un área de 
oportunidad. Si va a haber nue-
vos actores para la comercializa-
ción del producto (la gasolina), 
definitivamente esos actores van 
a requerir que el empresario gaso-
linero les adquiera el producto y a 
lo mejor por ahí se presenta algu-
na oportunidad para que nosotros 
sigamos haciendo la colocación 
de nuestros créditos para apoyo a 
capital de trabajo”, refirió. 

Indicó asimismo que habrá un 
crecimiento en la demanda de 
crédito de algunos empresarios 
gasolineros que normalmente 
no lo requerían, porque el nuevo 
proveedor de combustible les va 
a dar una condición de operación 
distinta. Todo eso va a significar 
oportunidades, obviamente, para 
que el empresario gasolinero pue-
da mantenerse en el mercado.

No nos interesa 
ser banco de 

nicho. Hemos visto 
algunas experiencias y 
mejor no. El camino es 
demasiado complicado”.

Gilberto de Jesús  
Bravo Torre,

presidente del Consejo de 
Administración de la  

Unión de Crédito de Gasolineros.

en las instalaciones de la sala de consejo, en Boca del Río, Veracruz, es donde se 
toman las decisiones importantes de las UC. foto: cortesía


