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Uniones de Crédito, retos de capital este ano
»PuntoyAparte|ror AngelesAguilar

echile, dulcey demanteca... Unambito que
haampliado susactividadesa practicamen-
te todos los sectores es el de las uniones de
crédito, vehiculos de financiamiento que
arrancaron en nuestro pais en 1932, con el propdésito
de servir a sus socios como medio para la obtenciéon

derecursos financieros.

Hoy, en este negocio participan
101 uniones de crédito, de las cuales
70 estan afiliadas a ConUnién, que
encabeza Luis Morales Robles.

Entre las empresas de mayor
peso se encuentran Cuauhtémoc,
de Peter Olfert Krahn; Progreso, de
Sergio Becerra; Ficein, de Simén
Cherem; Ucialsa, de Eduardo Tricio
y Alpura, de Victor Gavito, que en
conjunto significan mas del 40 por
ciento de los créditos vigentes y el
43 por cientode los activos totales...

“ < eseme ahi... Sin

N embargo, mas alla de la re-
levancia de las uniones de
T arédito, larealidad esqueen
los lltimos afios éstas han acotado

suactividad financiera,

Al cierre de 2014 la cartera de cré-

dito total de este sector registré un
crecimiento nominal del 4.8 por cien-
to, es decir que descontando la infla-
cion los dineros que estas institucio-
nes inyectan a empresas productivas
prdcticamente no avanzaron.

Por si fuera poco, al primer tri-
mestre de este 2015 atin se mantiene
cerrada la llave del crédito, pues el
financiamiento de estas comparnias
apenas avanzo 4.2 por ciento, muy
por debajo del 10.2 por ciento del
mismo periodo del afio pasado.

En este sentido, Angel Maass,
especialista de la calificadora Fitch,
sefala que esto se explica por la de-
bilidad del panoramaeconémico que

golpea en particular a esta actividad,
dadasulimitaday concentradaescala
de negocios.

Ademas, destaco que reciente-
mente se ha observado que bancos
comerciales y otras instituciones
financieras incursionan en los seg-
‘mentos atendidos por las uniones de
crédito, loque ha derivado en mayor
competencia y una menor actividad
para el sector...

. Juego Peligroso... Como
quiera, para los proximos
"%, afios estas empresas antici-
T pan un mayor ritmo, pues
conlanuevaLey de Unionesde Crédi-
to, estas podrian ampliar su clientela
hacia cualquier otra drea empresarial.
Bajo este contexto, la propia ConU-
nidn nodescartaampliarsu carterade
crédito 40 por ciento para 2018.

Sin embargo, Maass advierte que
esto no sera facil, pues ademas una
obligada diversificacion de sus fuen-
tes de fondeo, el sector debera tam-
bién de hacer frente a retos de capital.

Alafecha, las uniones de crédito
tienen en promedio una capitaliza-
cion de 18.7 por ciento, pero 3 por

ciento de estas instituciones noalcan-
zan siquiera el 8 por ciento obligatorio.

Ademas, en los proximos meses se
prevé que la CNBV, que preside Jaime
Gonzalez Aguadé, pudiera ahondar
los requerimientos de capital para las
unionesdecrédito, conloque muchas
de estas firmas podrian quedar fuera
delajugada. jFocorojol...

ANUNCIOS, MOTOR DE
VENTAS DELHOT SALE

Enesteaiio...Lasventaspor

Internet, que se llevaron aca-
. bodurantelapasada edicién
T del Hot Sale, aumentaron 98
por cientovs. las generadas en 2014.

En este esfuerzo, un 43 por diento
delasoperaciones fueron compras de
viajes, 27 por ciento electrénicos y 7
por ciento muebles y ropa.

Sin embargo, no a todas las em-
presas participantes les fue bien. De
acuerdo con datos del Nielsen, de
German Gutiérrez, 90 por ciento de
lo que se comercializd lo obtuvieron
empresas que se anunciaron via Fa-
cebook, Google Ads o Twitter, es decir
que quien no ensefid, no vendio...
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