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ASEGURA S&P
BANCOS DE
NICHO, POCO
RENTABLES

Durante los ultimos
cuatro anos, la
Comision Nacional
Bancariay de Valores
(CNBWV) ha otorgado
siete licencias para
bancos de nicho conla
finalidad de acercar los
servicios financieros

a segmentos no
atendidos, y a pesar de
ello estas instituciones
son pocorentables y
sus activos y cartera
de crédito representan
s6lo uno por ciento

del sistema bancario,
sefald Standard &
Poor’s.

Lo anterior, explico,
se debe a que si bien
los requerimientos de
capital para éstos son
mas flexibles, los costos
regulatorios sonlos
mismos de la banca

multiple. >4
RETORNO SOBRE
CAPITAL

(Porcentaje)

Bankaool -1978
Forjadores -1.27
Dondé -287
Sistema bancario 12.89

Fuente: S&P
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Durante los tltimos cuatro
afios la Comision Nacional
Bancaria y de Valores (CNBV)
ha otorgado siete licencias
para bancos de nicho con la
finalidad de acercar los servi-
cios financieros a segmentos
no atendidos, a pesar de ello
estas instituciones son poco
rentables y sus activos y car-
tera de crédito representan
sélo uno por ciento del total
del sistema bancario, dijo la
calificadora Standard &Poor's.

Explicé que lo anterior se
debe a que si bien los requeri-
mientos de capital para estos
intermediarios son mds flexi-
bles, los costos regulatorios
son los mismos que para una
institucion de banca muiltiple.

“Los bancos de nicho es-
tdn sujetos a los mismos es-
tandares de supervision que
los bancos comerciales, in-
cluyendo los relacionados
con la contabilidad, limites
de capitalizacion y reportes
regulatorios”

Ademads, al enfocarse a
segmentos tradicionalmen-
te no atendidos por el sector
financiero, los bancos de ni-
cho asumen mayores riesgos
que el resto de las institucio-
nes, lo que los hace mds sen-
sibles a las eventualidades
economicas.

LA CARGA
REGULATORIA

“Estas instituciones han en-
contrado dificultades para
cubrir con los costos admi-
nistrativos requeridos para
cumplir con las normas de in-
formacion y requerimientos
regulatorios. Ademads, la regu-
lacidnlocal requiere que estos
bancos establezcan dreas de

Bancos de nicho son
poco rentables: S&P

El costo regulatorio y un mayor riesgo crediticio sonlos
factores en contra de las instituciones, dijo la calificadora

LINEAS DE NEGOCIO

(Porcentaje)

W Comercio exterior W Microcréditos M Préstamos prendarios

Sector agricola

100

Bankaool  Forjadores
INDICADORES
BANCO
VENCIDA%  NETA
(MDP)
Bankaool 70.1 -70
Forjadores 3.96 -34
Dondé 0 -8

Paga Todo* M.D. M.D.
Finterras* MN.D. N.D.
Progreso

Chihuahua**  N.D. N.D.
Banco

Bicentenario™* 49.27 -153
Promedio del
sistema bancario 313 N.D

Dondé

CARTERA UTILIDAD RETORNO RETORNO
SOBRE  SOBRE CAPITAL
CAPITAL CAPITAL REGULATORIO

W Créditos tradicionales M Servicio de pago

100 100

PagaTodo Bicentenario

INDICE DE

-360 -1978 2338
-6.17 -1.27 5774
-2.48 -287 41.26
M.D. MN.D. N.D.
N.D. N.D. N.D.
M.D. N.D. N.D.
-19.01 9719 298
1.35 12.89 1576

*Sin operaciones a diciembre de 2014 ** Atn no opera
*** Datos a junio de 2014 N.D. No Disponible
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Los bancos de ni-
cho estan sujetos a
los mismos estan-
dares de supervision
que los bancos co-
merciales, como los
contables.”

STANDARD
& POOR’S

Fuente: Standard & Poor's

administracion de riesgo que
muchos de ellos no tenian”,
precisé Standard & Poor's.

Detallé que estos bancos
actualmente pagan un seguro
de depasitos obligatorio a tra-
vés del IPAB.

En este sentido, la califi-
cadora recalco que los cos-
tos regulatorios representan
un desafio para los bancos de
nicho dado que atin no han
consolidado su participacion
en el sistema bancario.

Apesarde ello, detalls que
los bancos de nicho tienen un
amplio potencial paraserren-
tables, toda vez que al estar
enfocados al financiamiento
a segmentos no atendidos,
tienen un mercado poco ex-
plotado y con amplio margen
de negocio.

ESTRATEGIA
FINANCIERA
“Consideramos que la clave
para generar una mayor ren-
tabilidad y establecer un per-
fil competitivo serd, en tltima
instancia, la consolidacion
de un modelo de negocio, en
términos del establecimien-
to de una base de fondeo es-
table junto con una solida y
constante base de clientes.
Con esto, los bancos de ni-
cho accederfan a ingresos de
manera recurrente, que final-
mente les ayudaran a solven-
tar la presion derivada de los
altos costos regulatorios que
afrontan los bancos”.

Vale recordar que hasta
ahora, las autoridades mexi-
canas han autorizado a Ban-
co Bicentenario, Bankaool,
Banco Forjadores, Fundacion
Dondé Banco, Banco Paga-
Todo, Banco Finterra y Ban-
co Progreso Chihuahua para
operar como bancos comer-
ciales de objeto acotado o
bancos de nicho.

Y aunque sélo cuatro de
estas instituciones estan ope-
rando y su penetracion en el
sector bancario sigue siendo
baja, Standard & Poor’s espera
que estas nuevas instituciones
incrementen gradualmente
su participacion y logren au-
mentar su rentabilidad.



