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Seguros de pensiones se recuperarán 
A SEPTIEMBRE, LAS PÓLIZAS DE ESTE TIPO TENÍAN UNA CAÍDA DE 3.6% POR EL LÍMITE DE DEDUCCIONES

Elizabeth Albarrán
EL ECONOMISTA

PARA EL próximo año, con las mo-
dificaciones a la reforma fiscal so-
bre ampliar el límite de deduccio-
nes a instrumentos de inversión 
de largo plazo se permitirá que las 
ventas del seguro de pensiones se 
recuperen, coincidieron expertos.

Rodrigo Aburto, socio de la 
consultora PwC, comentó que en 
la Ley de Ingresos de la Federación 
del 2016 se contemplaron incenti-
vos fiscales para las personas físicas 
que realicen ahorros a largo plazo.

“En la reforma fiscal del 2014 
se vio un impacto en los segu-
ros de gastos médicos y en el de 
pensiones. Con las modificacio-
nes de este año se abrieron varias 
de las deducciones a planes pri-
vados de retiro, cuentas persona-
les especiales para el ahorro y pri-
mas de seguros basados en planes 
de pensiones”.

De acuerdo con información de 
la Asociación Mexicana de Institu-
ciones de Seguros (AMIS), al cie-

rre de septiembre, la venta de pó-
lizas del seguro de pensiones cayó 
3.6%, respecto del mismo periodo 
del 2014, pasando de 15,877 millo-
nes de pesos a 15,306 millones de 
pesos.

Para la AMIS, este ramo tiene 
perspectivas positivas, dado que 
la Ley de Ingresos de la Federación 
del 2016 contempla estímulos para 
el ahorro de largo plazo por medio 
de incentivos fiscales.

Detalló que al modificar el últi-
mo párrafo de la facción V del ar-
tículo 151 de la Ley del Impuesto 
Sobre la Renta, las personas físi-
cas podrán deducir la cantidad que 

resulte menor entre cinco salarios 
mínimos anuales (126,180 pesos) o 
15% de los ingresos generales de los 
contribuyentes.

Cabe mencionar que el segu-
ro de pensiones también ha dis-
minuido su participación en el 
mercado: en el 2014 representa-
ba 6.2%, mientras que para el cie-
rre de septiembre de este año bajó a 
5.3 por ciento.

MÁS INCENTIVOS 

Miguel Medellín, director comer-
cial de la aseguradora PanAmeri-
can, refirió que al limitar las de-
ducciones en 10% con un tope de 

cuatro salarios mínimos sí desin-
centivó el que la gente utilizara o 
adquiriera algún seguro.

“Hay una buena intención de 
devolver a las personas físicas el 
tope de deducibilidad, lo cual nos 
va a ayudar para que la gente de-
je de percibir que el seguro es un 
gasto. Pero es visible que deben 
existir otro tipo de alicientes pa-
ra fomentar más la cultura del 
seguro”.

Al respecto, el analista de PwC 
indicó que en varios países de Eu-
ropa a las empresas se les obliga a 
ofrecer a sus trabajadores esque-
mas de ahorro para su pensión, y el 
empleado decide si lo toma o pre-
fiere ahorrar por su cuenta.

“Es obligación de la compañía 
ofrecer estos esquemas, y al hacer-
lo se le brindan beneficios fiscales. 
Ésta es una iniciativa a nivel global 
que está en proceso; podría ayudar 
a que el seguro de pensión también 
tenga un crecimiento relevante”.

En este sentido, Julio Méndez, 
CEO de Old Mutual en México, 
mencionó que en el país sólo 2,300 

empresas ofrecen Planes Priva-
dos de Pensiones como una pres-
tación; es decir, una parte del sala-
rio del trabajador se destina a este 
esquema.

Antes de la reforma fiscal, las 
empresas podían deducir a 100% 
las aportaciones a estos planes, pe-
ro con la reforma  esta deducción 
se redujo a la mitad. Entonces, las 
pocas empresas que hacían este 
esfuerzo lo vieron como un desin-
centivo, expuso.

Expresó que con la devolución 
de incentivos fiscales a las personas 
físicas “tiene la esperanza” de que 
en el próximo Paquete Económico 
del 2017 se devuelvan también los 
incentivos a las personas morales, 
es decir, a las empresas.

Recordó que la declaración 
anual del 2015 se presentará en 
el 2016, por lo que todavía no en-
trarían los nuevos cambios de de-
ducibilidad; sino que hasta la de-
claración anual del 2016, que se 
presenta en el 2017, ya entrarían 
las nuevas deducciones.

elizabeth.albarran@eleconomista.mx

Los planes priva-
dos de retiro se abrie-
ron a varias deduc-
ciones a partir del 
próximo año. foto: 
shutterstock

Bancos cambiarios son fuertes, 
pero deben diversificarse: Fitch

LA INTERMEDIACIÓN DE DIVISAS REPRESENTA DE 70 A 80% DE SUS INGRESOS TOTALES

diante la actividad crediticia. 
Instituciones como Monex, CI-

Banco, Intercam y Base son de los 
que se especializan en el negocio 
cambiario. Éstos, de acuerdo con 
el reporte de Fitch, muestran una 
morosidad baja (al haber iniciado 
su diversificación) e indicadores de 
rentabilidad consistentes.

“Los niveles de cartera vencida 
y castigos de cartera, son más ba-
jos que el promedio del sistema, re-
sultado de su naturaleza corpora-
tiva, sus estándares de suscripción 
conservadores y los portafolios de 
inversión en valores prudenciales, 
sustentan la calidad de activos ade-
cuada de estos bancos”, indica.

Sin embargo, destaca que a pe-
sar de los índices de morosidad ba-
jos, los bancos cambiarios presen-
tan concentraciones crediticias 
altas por cliente y zonas geográfi-
cas, por lo que considera que, en la 
medida en que la cartera de présta-

mos aún reciente empiece a madu-
rar, una morosidad mayor y casti-
gos de cartera podrían presentarse 
en el futuro próximo.

“En promedio, los 20 principa-
les acreditados representan al me-
nos dos veces el capital básico”, 
sostiene.

En cuanto a su rentabilidad, 
Fitch menciona que pese a un cre-

cimiento económico menor al es-
perado y a la elevada volatilidad del 
mercado, especialmente cambia-
rio, estos bancos han podido man-
tener ganancias consistentes por el 
buen manejo de su negocio central.

“Esperamos que la rentabili-
dad se contraiga ligeramente, en 
tanto el crédito siga creciendo”, 
menciona.

En opinión de Fitch, las métricas 
de capitalización de estos bancos 
son adecuadas y se sustentan en la 
rentabilidad consistente. Además, 
expone, reflejan su nivel menor de 
activos en riesgo dentro de sus ba-
lances, situación inherente al mo-
delo de su negocio. “Esperamos 
que los índices de capitalización 
actuales disminuyan gradualmen-
te, derivado tanto del crecimien-
to rápido de préstamos por encima 
de su generación interna de capital, 
como de los nuevos requerimien-
tos”, agrega.

Finalmente, la agencia califica-
dora cree que el reto principal de 
los bancos cambiarios es mejorar 
la estabilidad de su fondeo. 

“Por su naturaleza transaccio-
nal, el fondeo depende de recur-
sos mayoristas concentrados que 
son más vulnerables a condiciones 
de mercado. Fitch prevé que estos 
bancos necesitarán acceder a fon-
deo de plazo mayor, para financiar 
su crecimiento planeado en crédi-
tos más tradicionales”.

eduardo.juarez@eleconomista.mx

Su actividad se centra en un mercado volátil;  
el reto, mejorar la estabilidad de su fondeo
Edgar Juárez
EL ECONOMISTA

Los bancos cambiarios, cuyo prin-
cipal negocio es la intermediación 
de divisas, tienen una posición 
fuerte en el mercado, indica un re-
porte de Fitch Ratings; sin embar-
go, considera que deben seguir 
con la diversificación de su estra-
tegia, dada la volatilidad del mer-
cado cambiario.

“La intermediación cambiaria 
generalmente representa de 70 a 
80% de sus ingresos totales y de-
penden significativamente de un 
negocio volátil, tal como se define 
en sus perfiles de negocio agresi-
vos, debido a la naturaleza monolí-
nea de su modelo”, refiere la agen-
cia calificadora.

En su reporte, la agencias desta-
ca que los bancos cambiarios bus-
can diversificarse a través de otros 
segmentos, principalmente me-

A pesar de la elevada volatilidad del mercado, los bancos han podido mantener 
ganancias consistentes, debido al buen manejo de su negocio central. foto 
archivo: reuters
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