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Comqnicaqi(’)n
Financiera

Acciones de Soriana caen 3.83%

Desdén en la BMV por
Comer

compra de la

FITCH PREVE sobreen-
deudamientodela firma
debido a la adquisicion; Co-
mercial Mexicana, con gran
potencial de crecimiento en
sus otras marcas: analistas

Por Lindsay H. Esquivel >
lindsay.hernadnez@razon.com.mx_ "
ara financiar la compra de Co-
mercial Mexicana, la firma So-
riana vendera activos por 200
millones de dolares y colocard
capital por otros 600 millones de dola-
res, asi como bonos de deuda intemacio-
nal, informé el director general de Soria-
na, Ricardo Martin Bringas.

En conferencia detallé que la deuda
neta, antes de impuestos, aumentard a
3.3 veces, tras el pago 40 mil millones
de pesos para operar por cuatroanos las
160 tiendas de autoservicio de Comercial
(que incluyen Mega, Tiendas Comercial
Mexicana, Bodega y Alprecio).

Elanunciode la compra no convencié
alos inversionistas, por lo tanto sus acti-
vosse desplomaron 564 por cientoen la
Bolsa Mexicanade Valores(BMV), al ven-
derse su titulos en 46,31 pesos; también
Soriana tuvo una mala jornada, conuna
caidade sus papeles de 3.83 por ciento.

Entanto, 1a calificadora Fitch Ratings
colocd en ohservacion negativa las eva-
luaciones de Organizacion Soriana, debi-
do aunnivel de aceleracion de su deuda
muy elevado, por lo tanto podria bajarle
la calificacion.

Enun comunicado, informo que con-
siderando los tltimos 12 meses a sep-
tiembre de 2014, se estima que ladeuda
total ajustada por arrendamientos de
Soriana se incrementara a niveles supe-
riores a cuatro veces.

Comercial Mexicana
se divide:

Las que se quedan:

» City Market

» Fresko

» Sumesa

Las que se van:

» Mega Comercial

» Tiendas Comercial Mexicana

» Bodega Comercial
» Alprecio

3.3

podria
aumentar 13 deuda
e Sorianapar la

adquisiciorn

Ademas, analistas financieros ven
riesgos en la adquisicion, pues Soriana
noha sabido consolidarel mercado. “Nos
parece que Soriana no esta en condicio-
nes de consolidar el mercado. Se encuen-
tra en un serio programa de remodela-
ciones que no sabemos si finalmente le
dararesultados”, dijo Alejandra Marcos,
la analista de Casa de Bolsa Intercap.

Se espera que el acuerdo consolide a
“la Comer”, pues en |os ultimos anos si
bien el negocio salié de concurso mer-
cantil, el crecimiento en ventas apenas
alcanzo nivelesde tres por clentoal cierre
de2013y2014.

Incluso, Marcos opiné que
nadie opera mejor Comercial
Mexicana que la propia admi-
nistracion, pues lograron darle
la vueltaa un negecio que es-
taba quebrado. Sin embargo,
reconoci6 que las tiendas que
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EL CRECIMIENTO
de las ventas de la
Comer fue apenas
de tres por ciento
en 2014y 2015.
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se quedaran tienen un potencial muy
fuertede crecimiento, yaque es un nicho
de mercado que atienden mejor.

En tanto, Grupo Soriana espera un in-
cremento en el piso de ventas de 34 por
ciento, en sus ingresos totalesde 37 por
cientoy unacontribucion alageneracion
de flujo operativo por tres mil 200 millo-
nes de pesos.

Fitch estima que se fortalecerd la
presencia geografica de Soriana, prindi-
palmente en el Distrito Federal y su drea
Metropolitana, asi como por formato de
tienda.

Cabe mencionar que el cierre de la
operacion esta sujeto a ciertas
condiciones, aprobaciones
corporativas, y el consenti-
miento de la Comisién Federal
de Competencia Econémica
(Cofece) y de las autoridades
bursdtiles mexicanas,
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