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Financiera

Geo, Urbi y Homex oxigenan al sector

Nimero de créditos hipotecarios otorgados

De acuerdo con cifras de las empresas,
prevén edificar 28 mil viviendas este ano

Analistas ven mejores perspectivas para
Geo, y advierten mayor ventaja para ARA

SARA CANTERA
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Este afio se preveé la recuperacion total
del sector vivienda, con la incorpora-
cion al mercado de las desarrolladoras
Geo, Urbiy Homex, las cuales constri-
ran cercade 28 mil viviendas, segiin es-
tmaciones de cada empresa.

La Secretaria de Desarrollo Agrario,
Territorial y Urbanoestima queentotal
se construiran 500 mil viviendas du-
rante 2015, entre los 2 mil 500 desarro-
lladores que hay en el pais.

Geoeslamds avanzada en el proceso
de reestructura financiera, pues luego
de aprobarse su concurso mercantil en
abril de 2014, en enero de este afio, ob-
nrvo un financiamiento por 315 millo-
nes de pesos, los cuales se destinaran
a la reactivacion de 10 desarrollos in-
mobiliarios ubicados en la region Cen-
tro, Pacifico v Sur del pais,

Eldirector de reestructurafinanciera
de Geo, Orlando Loera, dijo que este
afo pretenden vender 12 mil 653 vi-
viendas cuando el ano pasado comer-
clalizaron s6lo 2 mil 464 unidades,

“Tenemos 19 proyectos va fondea-
dos v aprobados por los bancos y el In-
fonawit”, dijo Loera, en entrevista.

El directivo destactd que existe una
amplia demanda por vivienda de in-
terés social, sector en el que se espe-
claliza Geo, pero lo que hace falta es
mayor oferta de casas habitacion.

“"Hay cinco millones de candidatos
elegibles a un crédito del Infonavit, pe-
ro hasta noviembre de 2014 solo 214 mil
rrabajadores habian accedido aeste be-
neficio debido a la falta de viviendas
para cubrir esta demanda”, explicd.

Geo fue la primer desarrolladora en
entrar en concurso mercantil en abril
de 2014 v gestiona créditos por 500 mi-
llones de pesos con HSEC, Banames,
Santander v Banorte para construir en-
tre 35 v 40 mil casas al afio.

El analista de Grupo Financiero Ve
por Mas, Marco Medina, comentd que
el panorama es mas claro para las tres
vivienderas en concurso mercantil, pe-
ro Geo tiene un plan mas concrefo,

“Todo comienza a conformarse de
mejor manera para GEO porque el sec-
tor va ve una recuperacion y hay una
opinion favorable por parte de los
acreedores, Estan dadas las condicio-
nes para ver una recuperacion de GEO
¥ tiene una experiencia en desarrollos
medios y pequefios que serd esencial
para salir adelante”, expuso Medina,

Homex obtuvo la aprobacion de su
concurso mercantil en julio de 2014 v
€l 22 de enero de este afio concretduna
primera linea de crédito por 500 mi-
llones de pesos a 10 afios, por parte de
Provectos Adamantine.

“Esta linea de crédito revolvente po-
dria financiar la construccion de mas
de 5 mil viviendas al afio durante la vi-
da titil de la linea de crédito. Trabaja-
mos con el comité de crédito de Ada-
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mantine para definir los provectos ele-
gibles a financiar” dijo Carlos Mocte-
zuma, director corporativo de Finan-
7as de Homex, en un comunicado.

En el caso de Urbi, laempresa fue la
liltima en entrar en cONCUrso Mercan-
til. El pasado 22 de enero aprobaron su
proceso de regstructura financiera y
estd conciliacion con acreedores.

La compafiia estima que construird
10 mil viviendas, un afio después de
concluir su concurso mercantil, lo cual
50 espera que oourra este ano, para
construir 30 mil viviendas en 2020,

Con ventaja. Pero de las vivienderas
que cotizan en la bolsa, ARA es la que
tiene mejores perspectivas de creci-
mienro, pues jamds entrd a concurso
mercantil y tiene un portafolio mas va-
riado que incluye vivienda residencial,
media v de interés social.

Ana Maria Telleria, analista de Renta
Fija v Vivienda de Signum Research,
considera que ARA puede tomar parte
del mercado que perdieron GED, Urbi
v Homex debido a que los subsidios a
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vivienda en este afio se orientardn a
segmentos mas bajos, con el alzade 2.5
a 5 salarios minimos del Infonavit.

“Eza era la parte fuerte de GEOQ, Urbi
v Homex, pero como salieron del mer-
cado porgue la vivienda para el seg-
mento bajo de la poblacion dejo de re-
cibir apovos v el gobierno no apoyo el
desarrollo de vivienda en la periferia,
toda la parte de reservas que tenian las
empresas dejaron de ser elegibles,

“Por el contrario, ARA ha sabido su-
marse a provectos de mayor presi-
puesto. En zonas donde va a correr el
tren México-Querétaro v el tren a To-
Iuca, por gjemplo, ya tenen provectos
para cuando esas obras sean comple-
tadas”, explico Telleria.

En el tercer trimestre de 2014, ARA
tuvo utilidades de 136 millones de pe-
808, 1N crecimiento de 49%% anual, in-
gresos superiores a lo esperado debido
aque el nimerode unidades vendidas
estuvo 10% arriba de lo previsto.

Rezago. El gobierno estima un rezago
de 9 millones de viviendas, pues entre
2008 v 2013, dejaron de existir 743 de-
sarrolladores, por lo que la oferta de vi-
vienda cayd 24.5% en 2013,

“La reduccion en la oferta de GEO,
Homex v Urbi podria crear incentivos
para los desarrolladores calificados pa-
ra expandirse geogrificamente,

“Las empresas que saldran mas be-
neficiadas de 1a nueva politica de vi-
vienda seran aquellas que cuenten con
portafolios flexibles, politicas financie-
ras conservadoras v estrategias de cre-
cimiento prudentes”, explico Sandra
Beltran, analista de Moody’s.

Para este afio, el gobierno otorgard
subsidios por 87 mil mdp. un alza de
500 respectoalos nivelesde 2014, para
apuntalar la compra da casas. @



