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La división de 
Transporte es 

rentable y fácilmente 
genera flujo y un margen 
atractivo, situación que le 
dará mayor valor a los 
accionistas... y por eso el 
mercado reaccionó de 
manera positiva”.

Julio Martínez,
analista de Signum  

Research.

podría captar US660 millones

Mercado 
bursátil premia a

Romina Román y Pablo Chávez
valores@eleconomista.com.mx

Grupo México (GMéxico) sor-
prendió al mercado el martes en la 
noche al anunciar la decisión de ven-
der 15% de su negocio ferroviario en 
la empresa Infraestructura y Trans-
portes México (ITM), en la que de-
tenta 75.1% de las acciones, mientras 
que el restante 24.8% está en manos 
de Grupo Financiero Inbursa.

Analistas estimaron que el con-
sorcio obtendría 660 millones de dó-
lares por la operación y reduciría su 
participación a 60 por ciento.

La noticia fue bien recibida por los 
inversionistas, luego de que en la jor-
nada del miércoles en la Bolsa Mexi-
cana de Valores (BMV) el precio de 
la acción del grupo ganó 6.34%, al 
intercambiarse en 43.70 pesos por 
título. 

El martes pasado, GMéxico anun-
ció a la BMV que ITM, subsidiaria del 
consorcio, se escindirá transfiriendo 
parte de su activo, pasivo y capital so-
cial, incluyendo las acciones repre-
sentativas del capital social de Grupo 

Ferroviario Mexicano (Ferromex) e In-
fraestructura y Transporte Ferroviario 
a una nueva sociedad. ITM, en su ca-
rácter de sociedad escindente, man-
tendrá ciertas inversiones en acciones.

venderá acciones

También dio a conocer que analiza la 
posibilidad de llevar a cabo una ofer-
ta pública de suscripción y venta de 
acciones en la BMV por aproxima-
damente 15 % de su negocio ferro-
viario. La operación se encuentra en 
trámite ante la Comisión Nacional 
Bancaria y de Valores (CNBV).

GMéxico cuenta con tres divi-
siones: la minera (que representa la 
mayor parte de las ventas y se inte-
gra por Southern Copper Corpora-
tion, que engloba a Minera México y 
a Southern Perú, así como por Asarco 
en Estados Unidos); la de transporte 
(incluye a Ferromex, Ferrosur e Inter-
modal México); y la de infraestructu-
ra (integrada por MCC, Perforadora 
México y Consutec).  

Ferromex opera una red 
de 8,110.5 kilóme-
tros y tiene la 

flota más grande del país, con 582 lo-
comotoras y 12,419 carros de distin-
tos tipos.

Por su parte, Ferrosur cubre el su-
reste del país con 1,813 kilómetros de 
vías férreas, en tanto que  Intermo-
dal es un negocio que provee trans-
porte de puerta a puerta y servicios 
logísticos.

De acuerdo con sus estados fi-
nancieros, al cuarto trimestre del 
2014 Ferromex reportó una utilidad 
neta por 2,930 millones de pesos; es-
to es un incremento de 11.7 por cien-
to. Los ingresos por servicios ascen-
dieron a 21,000 millones de pesos, 
un avance de 12 por ciento.

En los últimos 12 meses, ITM ge-
neró un flujo operativo (EBITDA)por 
600 millones de dólares. La deuda 
neta llegó a 384 millones de dólares, 
por lo que el consenso de los inver-
sionistas es que el negocio está va-
luado entre 8 y 11 veces su 
EBITDA. 

Grupo México

Accival puntualizó que una valua-
ción de nueve veces el EBITDA impli-
caría una capitalización de mercado 
total de 4,440 millones de dólares, 
por lo que Grupo México recaudaría 
660 millones de dólares si vendiera 
15% de sus acciones.

El intermediario recordó que la 
venta de acciones en la Bolsa mexi-
cana es una posibilidad que se con-
templó desde hace varios años. Sin 
embargo, no se logró llegar a un 
acuerdo con los socios minoritarios, 
ya que ITM controla 74% del princi-
pal negocio de la compañía, en tan-
to que Ferromex y Union Pacific tie-
nen 26 por ciento.  

Los analistas de Accival detallaron 
que los principales riesgos para las 

3
divisiones

son las que tiene 
Grupo México.
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acciones de GMéxico son: una mo-
dificación del régimen impositivo y 
regulatorio, volatilidad del precio de 
los metales y de la moneda.  

Julio Martínez, analista de Sig-
num Research, coincidió en que la 
posible venta de las acciones ya se 
esperaba, “pero la compañía no en-
contraba el momento propicio para 
llevarla a cabo”.

Consideró que la división de 
transporte y la de infraestructura se-
rán los dos motores que conducirán 
el crecimiento de la empresa durante 
este año, debido a que con la volati-
lidad en los precios del cobre el seg-
mento de minería aportará hasta la 
segunda mitad del año.

Insistió en que la división de 
Transporte “es rentable y fácilmen-
te genera flujo y un margen atracti-
vo, situación que le dará mayor va-
lor a los accionistas… y por eso el 

mercado reaccionó de forma 
positiva”.

cayeron 13.89% en el 2014

Precios del cobre afectan 
resultados de GMéxico

Pablo Chávez y Romina Román
valores@eleconomista.com.mx

La caída en los precios internacio-
nales del cobre, que en el 2014  fue de 
13.89%, terminó por afectar los re-
sultados del conglomerado Grupo 
México, el cual reportó una baja de 
0.35% en sus ingresos del año pasa-
do, comparados con el 2013, así co-
mo una disminución de 1.5% de su 
utilidad neta en el mismo periodo.

Esta compañía, presidida por 
Germán Larrea Mota Velasco y que 
se dedica a la minería, transpor-
te ferroviario e infraestructura, re-
portó que sus ingresos netos anuales 
fueron por 9,324 millones de dóla-
res, cifra menor a la registrada en el 
2013, cuando fue por 9,357 millones 
de dólares, es decir una b aja de 0.35 
por ciento.

Su utilidad neta ascendió a 2,212.9 
millones de dólares, 1.5% menos que 
en el 2013, cuando registró 2,246.8 
millones de dólares.

De acuerdo con sus resultados al 
último trimestre del año pasado, el 
flujo operativo (EBITDA) anualizado 
de la empresa fue por 4,076.60 mi-
llones de dólares, una baja de 0.60% 
comparado con el 2013, cuando fue 
por 4,101.4 millones de dólares.

De acuerdo con analistas de Mo-
nex, las tres divisiones de GMéxico 
(minería, transporte e infraestruc-
tura), aportan el 77, 20 y 3%, de los 
ingresos del grupo, respectivamente.

Julio Martínez, analista bursátil 
de Signum Research, comentó que 
los resultados de GMéxico estuvie-
ron mejor de lo esperado. 

“Esperábamos una caída más 
fuerte en la parte minera, la ejecu-
ción de gastos y costos fue muy bue-
na, amortiguó la caída del EBITDA en 
la parte minera”, dijo el experto.

Con relación a la parte de trans-
porte, el analista explicó que ésta es-
tuvo impulsada por los segmentos 
de agricultura e industrial, así co-
mo el de infraestructura, donde en-
traron en operación dos plataformas 
(Tamaulipas y Campeche) y para este 
primer trimestre del año podrán en-
trar otras dos.

Reconoció sin embargo, que se 
podrían retrasar por el difícil entor-
no de Petróleos Mexicanos (Pemex).

Martínez comentó que tan só-
lo en el último trimestre, las ventas 
de GMéxico fueron por 2,324 millo-
nes de dólares y el EBITDA de  935.8 
millones de dólares, cuando estima-
ba ventas entre octubre  y diciembre 
por 2,401.1 millones de dólares y un 
EBITDA de 985 millones de dólares.

GMéxico es una empresa que tiene 
presencia en México, Perú y Estados 
Unidos y es uno de los principales 
productores de cobre en el mundo; 
además cuenta con el servicio ferro-
viario más grande del país y con una 
división de infraestructura con po-
tencial de crecimiento.

los ingresos del 
consorcio fueron 
menores en el 2014 
que el año previo

Caída del cobre pega a SCC
Southern Copper, una de 
las mayores productoras de co-
bre del mundo reportó el miér-
coles una caída interanual de 
14.3% en su utilidad neta del 
cuarto trimestre del 2014, ante 
un retroceso de los precios del 
metal rojo.

Southern Copper Corpora-
tion (SCC), controlada por Gru-
po México, anotó una ganancia 
neta de 348 millones de dólares 
entre septiembre y diciembre, 
frente a la utilidad de 406.2 mi-
llones de dólares del mismo lap-
so del 2013, informó la firma en 
un comunicado.

La empresa anunció que las 
ventas netas del cuarto trimes-
tre sumaron 1,471.3 millones de 
dólares, una caída de 4.2% fren-
te a las ventas de 1,535.2 millo-
nes de dólares del mismo perio-
do del 2013.

Los costos de ventas fueron 
de 752.9 millones de dólares, 
1.6% por debajo de los 765.4 mi-
llones de dólares registrados en 
el cuarto trimestre del 2013.

En todo el 2014, la firma re-
portó una ganancia de 1,333 mi-
llones de dólares comparado con 

la utilidad de 1,618.5 millones de 
dólares del 2013.

“Las ventas netas del 2014 
fueron 5,787.7 millones de dóla-
res, manteniendo el mismo ni-
vel del 2013 debido a mejoras en 
el desempeño operativo e inver-
siones de capital que redujeron 
costos y aumentaron la produc-
ción de cobre y molibdeno”, in-
dicó la firma en su reporte.

Las menores ganancias se 
dieron a pesar de un aumento 
en la producción de cobre, que 
el año pasado creció 9.7%, a 
676,599 toneladas métricas des-
de las 617,019 toneladas métri-
cas del 2013.

“Este incremento fue el resul-
tado de una mayor producción 
en nuestras operaciones mexica-
nas, principalmente en nuestra 
mina Buenavista y en las ope-
raciones peruanas”, explicó la 
minera.

Southern Copper opera las 
minas Toquepala y Cuajone en 
Perú y los yacimientos La Cari-
dad y Buenavista en México.

Asimismo, la minera opera la 
refinería Ilo en el país sudameri-
cano. (Reuters)

¿Qué es 
Ferromex?
Grupo México, a tra-
vés de su división Trans-
porte -que opera Grupo 
Ferroviario Mexicano (GFM-
Ferromex), Ferrosur e Inter-
modal México- opera en 
el país 9,900 kilómetros de 
vías férreas, cubriendo más 
de 80% de las áreas indus-
triales y comerciales.

Esta división aporta 20% 
del total de los ingresos de la 
compañía. Con base en los 
resultados de GMéxico, en 
el 2014 aportó 1,864.8 mi-
llones de dólares.

Su subsidiaria tiene co-
nexión en cinco puntos 
fronterizos con Estados 
Unidos y operaciones en 
cuatro puertos del Océano 
Pacífico y con cuatro en el 
Golfo de México.

Ferromex tiene un perfil 
crediticio fuerte, al verlo de 
manera independiente a su 
matriz. 

Durante los últimos doce 
meses terminados en junio 
de 2014, la compañía gene-
ró 5,600 millones e pesos de 
EBITDA y un margen EBIT-
DA de 29 por ciento.

A través de las casi 
10,000 kilómetros de vías 
férreas se transportan pro-
ductos agrícolas, automotri-
ces, cemento, energía, inter-
modal, metales y minerales, 
productos industriales y 
químicos y fertilizantes.

La calificación más re-
ciente de Fitch Ratings para 
Ferromex es de ‘AAA(mex)’.

Está nota de la valuado-
ra estadounidense está es-
paldada por la posición de 
liderazgo de la empresa en 
el sector del transporte fe-
rroviario con una participa-
ción en el mercado de 55% 
en la distribución de carga 
de ferrocarril.

Esto se compara con el 
segundo mayor competi-
dor nacional, Kansas City 
Southern de México.

A pesar de la caída en sus utilidades, las acciones del grupo minero 
lograron en las operaciones del miércoles una ganancia importante. 

reporte poco favorable
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monopolio
Ferromex es actualmente la 
firma que controla las líneas 
férreas de México, cubriendo casi 
10,000 kilómetros.
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