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CRECIMIENTO FUERA DE MEXICO

Brasil y Europa, de
interés para AMovil

Vender activos
le permitiria
expandirse en
mercados mas
rentables: Fitch

PORERENDIRA ESPINOSA

erendira.espinosa@gimm.com.mx

i América Mévil
se decide a vender
activos en México
para dejar de ser
preponderante, los
recursos seran para
crecer en el exterior, coincidie-
ron especialistas del sector.

De acuerdo con un andlisis
de Fitch Ratings, los recursos
obtenidos de la venta de sus
activos en el pais se utilizarian
para crecer en otros mercados
que sean mds rentables.

“Se espera que los recursos
de la posible venta de activos o
de suscriptores se utilicen en el
siguiente orden: para balancear
la estructura de capital haciaun
indice de deuda neta/EBITDA
de 1.5x, buscar adquisiciones
en mercados fuera de México y
devolver el exceso de efectivo a
los accionistas, yaseamediante
el pago de dividendos o con re-
compras de acciones”, detallo
la firma.

Homero Ruiz, especialista
en telecomunicaciones de Sig-
num Research, dijo que “en Mé-
xicola empresanopuede crecer
mas, selo estanimpidiendo, por
eso si vende, los recursos no se
destinarian a este mercado”.

AMovil, que dirige Daniel Hajj, venderia hasta 20% de sus
activos para dejar de ser preponderante, segun expertos.

En México

la empresa
ya no puede
crecer mas, se lo es-
tan impidiendo, por
€s0 Si vende sus ac-
tivos los recursos no
se destinarian a este
mercado.”

HOMERO RUIZ

ESPECIALISTA EN TELECOM
DE SIGNUM RESEARCH
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De acuerdo con ¢l experto,
AMX venderia entre diez y 20
por ciento de sus activos para
dejar de ser preponderante; sin
embargo, atin es dificil de saber
los montos que estaria obte-
niendo por dichas transaccio-
nes, aunque se habla de rangos
de entre ocho y 18 mil millones
de ddlares.

Mercados atractivos

Ruiz dijo a Excélsior que los mer-
cados en donde Ameérica Movil
estaria invirtiendo los recursos
obtenidos dela venta de activos
en el pais serian Brasil y algu-
nos de Europa.

Tratandosedel pais sudame-
ricano, el atractivo estd en que
es un mercado en crecimiento.

“En Brasil América Mévil
seguro invertiria los recursos
para ser mas competitivo alld,
también porque es el segun-
do mercado de donde obtie-
ne la mayoria de sus ventas”,
aseguro.

Ademas estd Europa, donde
los mercados estan muy fraccio-
nados y por ende hay oportuni-
dades de compras.

Es importante recordar que
el afio pasado América Mévil
logré alcanzar 59.70 por cien-
to de participacién en Telekom
Austria, lo que le permitird te-
ner mayor presencia en mer-
cados como Austria, Bulgaria,
Bielorrusia, Croacia, Eslovenia,
Liechtenstein, Serbia y Mace-
donia, en los cuales la empresa
ve un fuerte potencial de creci-
miento hacia futuro.

Sin prisa
En cuanto al momento en que
se podria realizar esta venta de
activos, Fitch Ratings conside-
ré que a la empresa no le apre-
mia cerrar alguna transaccién.
“Fitch cree que AMX proce-
derd conlaventa de sus activos,
sélo si esto le hace sentido eco-
némico y tiene certeza de que
las autoridades mexicanas ya
no la considerarfan como agen-
te preponderante, sujeto aregu-
laciones asimétricas.”
Ademas, Homero Ruiz, de
Signum Research, considerd
que luego de la compra de Nex-
tel por parte de AT&T, el pano-
rama cambia en el pais.



