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UCIALSA

L.aunica UC en obtener “A-"

La entidad ocupa el
primer lugar en activos
v el tercero en cartera:
CNBEV

Zyanya Lopez
zyanya lopezi@eleconmista.mx

Fitch Ratings incrementd lanota de ries-
gocontraparte de largo plazo de la Unidn
de Crédito Industrial v Agropecuario de
la Laguna (UCIALSA) en “A- ", colocan-
doalaentidad como latnica en el sector
nacional en obtener esta calificacion.

“En este sentido, trabajamos bajo es-
tindares de calidad v constantermente
estamaos instrumentando mejores prac-
ticas para ofrecer a nuesiros clientes los
mejores productos v servicios del mer-
cado™, refirid Maria Luisa Marroquin,
directora general de la UCIALSA.

Las calificaciones otorgadas por una
de las empresas con mayor reconoci-
miento a nivel internacional revelan los
riesgos financieros, el desempeno v las
capacidades de pago de una institucion,
que en el caso de las Uniones de Crédito
se traducen en votos de confianza tanto
para entidades como Fira v Nafin, como
paralossocios.

CONDICION FINANCIERA

Las estadisticas no dejan mentir v son
aval del soporte financlero de la UCIAL-
54 Laentidad ubicadaen la comarcala-
gunera cuentacon 172 socios. A septem-
bre del 2014 registro un capital contable
de 517.5 millones de pesos v activos por
6,107 1 millones. Este ultimo monto re-
presentaun incremento de 38.6%, res-
pectode lamisma fecha del ano anterior,
incluida la cartera total que corresponde
a58.1%. del activo total.

“En losultimos afos hemos regisrado
uncrecimiento sostenido denuestracar-
tera de crédito. Contarmos con unacarte-
ra sana e indices de morosidad bajos, lo

que nos permitird seguir beneficiando a
mads socios v mantenernos alaalzaen el
2016 en el sector que atendermos (leche-
ro)”, declart Maria Luisa Marroquin.

Lo anterior, aumado a la amplia expe-
rienciade la UC enel sector que opera, ha
permitido que la relacion con los socios
sea estrecha v personal. Asimismo, el
vinculocon los clientes ha permitido que
éstos conozean perfectamente dénde in-
viertensu patrimonio v las ventajas e im-
plicaciones de hacerloconlaUCIALSA, 1o
queevita que hayva inconformidades.

Los tipos de financiamiento que la
entidad pone a disposicion de sus socios
son principalmente prendarios v refac-
cionarios. Al cierre del tercer trimestre
del 2014 presento una cartera de crédim
de 3,147 millones de pesos con 145 acre-
ditados v 560 créditos.

El principal origen de estos recursos se
obtiene de préstamos de socios v de Fira.

TECNOLOGIA.

Ademas, con el objetivo de mejorar la
rentabilidad a corto, mediano v largo
plazo, la Unidn de Crédito cuenta con
una plataforma tecnoldgica disefada
para atender las necesidades especifi-
cas de los socios y clientes. La directora
general subrayo que estdn en busca de
nuevas alternativas que los coloquen en
la cima del sector, a fin de continuar ga-
rantizando operaciones eficientes.

3,147.1

millones
de pesos
eselmontodela
carteratotaldela
UCIALSA, que esta
distribuida entre
138 socios acredi-
tados.




