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La semana pasa-
da Stuart Gulliver,
presidente ejecu-
tivo de HSBC, es-
tuvo en Méxicoy
se reunit con au-
toridades. FoTO:

HSBC sacara
jugodel TLCAN

El banco impulsara la creciente rentabilidad
tras confirmarse que permanecera en México

Edgar Judrez
EL ECONOMISTA

LA ESTRATEGIA del britanico HSBC
Holdings anunciada el martes, que
abarca su salida de los mercados de
Turquia y Brasil, no incluye a Méxi-
co nirecortes en esafilial, al menos de
momento.

Desde meses atras se especulaba
que la filial mexicana del banco tam-
bien estaba en la lista de las que serian
desincorporadas por los negativos
resultados obtenidos en los ultimos
anos, pero finalmente no ocurrio.

En un breve documento oficial,
HSBC Holdings confirma en el marco
de su Investor Update o Actualizacion
para el Inversionista que se enfoca-
ra en impulsar una creciente renta—
bilidad en México v aprovechara las
oportunidades que se presenten en el
marco del Tratado de Libre Comercio
de América del Norte (TLCAN).

“HSBC es uno de los cinco princi-
pales bancos en el pais y busca tomar
ventaja de su fuerte posicion de mer-
cado, su tamano y escala para crecer
elnegocio”, destaco.

Al cierre del 2014, HSBC México
contaba con activos por 595,030 mi-
llones de pesos y una cartera superior
a 231,000 millones, solo por debajo de
BBVA Bancomer, Banamex, Santan-
der y Banorte.

La semana pasada estuvo en Méxi-
co Stuart Gulliver, presidente ejecu-
tivo de HSBC. Durante su estancia de
una semana sostuvo encuentros con
clientes ¥ con algunos funcionarios
federales.

Desde el 2012, cuando fue sancio-
nado por mas de 300 millones de pe-
508 por cuestiones de lavado de dine-
o, HSBC México havisto mermadade
forma importante suutilidad.

De acuerdo con cifras de la Comi-
si6n Nacional Bancaria y de Valores,
mientras que en el 2012 las ganancias

(@ HSBC es uno de los cinco
principales bancos en el pais
y busca tomar ventaja de su
fuerte posicion de merca-
do, sutamanoy escala para
crecer el negocio”.

HSBC Holdings

1,089

MILLONES
de pesos son las ganancias que re-
portd HSBC México durante el 2014.

de HSBC México fueron de 3,974 mi-
llones de pesos, en el 2013 cayeron a
2,146 millones, y en el 2014 se desplo-
maron hasta 1,089 millones de pesos.

Apenas el viernes pasado la agencia
Moody’'s bajaba las calificaciones de
riesgo crediticio de HSBC como con-
secuencia, principalmente, de la ba-
jarentabilidad que ha mostrado en los
ultimos anos.

Al mismo tiempo, ponia en revi-
sion a la baja la calificacion que tiene
que ver con el apoyo de la casa ma-
triz en caso de que fuera necesario.
Moody’s argumenta en este punto que
esperaria a ver precisamente lo que
ocurriera en el Investor Update, en el
sentido de si HSBC tomaba la decision
de apoyar o no a su filial mexicana.

“Esto es a la luz de la conclusion
de una revisién interna de HSBC de
aquellas subsidiarias v operaciones
que estan generando retornos ajus—
tados por riesgo debajo de los genera-
dos por sus pares (...) A menos que el
Grupo HSBC fortalezca publicamen-
te su compromiso con HSBC México,
las calificaciones serdn bajadas, po-
tencialmente, en mas de un escalon”,
explica.
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