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La caida de precios hace atractivo
el crudo latinoamericano para Asia

Paises como México, Venezuela, Colombiay Brasil se benefician por la brecha entre las cotizaciones del WTl y el Brent

Por ERIC YEP

La caida en los precios del pe-
trélec desde mediados del afio
pasado no es lo tinico que ha sa-
cudido a la industria de hidrocar-
bures. Otro factor importante ha
sido la forma que ha adoptado el
derrumbe.

El petrilec estadounidense,
cuyo precio de referencia es el
West Texas Intermediate (WTT), ha
descendido mas que la referencia
global, conocidacomo Brenty que
se cotiza en Londres. Esto ha cau-
sado que seamas atractivoparalos
compradores asidticos adouirir pe-
tréleo de regiones como América
Latina, en la que los precios de los
productores sealinean de acuerdo
a las variaciones del WTI, en lugar
de acudir a los tradicionales pro-
veedores de Medio Oriente que se
basan en el Brent.

El buque carguerc Maran Pe-
nelope, que transportaba 140.000
toneladas decrudo mexicano, atra-
oo recientemente en un puerto de
Corea del Sur para abastecer ala
refineria GS Caltex Corp., la pri-
mera vez en mas de dos décadas
que Corea del Sur compra petrd-
leo mexicano, sefialan observado-
res del mercado. Japon adquirid el
atio pasado su primer cargamento
de crudo mexicano en mas de tres
afios.

Unvocero de GS Caltex confir-
mo la entrega del petréleo mexi-
cano e indicd que la empresa
“asta dispuesta a adguirir crudo
en el mercado al contado siempre
y cuando haya ofertas baratas, ya
sea de México uotro pais”. La por-
tavoz aclard, en todo caso, que por
el momento no tenian contempla-
das futuras compras a México.

La petrolera estatal Petrdleos
Mexicanos informs la semana pa-
sada que despachara este afio al-
rededor de cinco millones de ba-
rriles de petrdleo a Corea del Sur
hasta fines de abril. Cerca de 80%
de esa cantidad seran absorbidos
por Hyundai Oilbank Co. Ltd v el
resto ird a parar a GS Caltex Sin-
gapore Pte. Ltd.

El precio del petrdleo WTI ha
disminuide de manera mas pro-
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Empleados de la mexicana Pemex trabajan en la plataforma La Muralla IV frente a Veracruz.

Divergencia tentadora

La diferencia entre los precios de
referencia WTl y Brent se ha
ampliado con la caida del crudo.
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munciada que el Brent puesto que
el ange de la energia de esquisto
en Estados Unidos ha generado
un superavit de crudo que termina
en los tanques de almacenamien-
to de ese pais. La diferencia entre
las dos cotizaciones de referencia
pasden menos de seis semanas de
cero a cerca de USSE10 el barril en
febrero.

El lunes, la cotizacidn del WTI
para entrega en abril se ubicd en
US$43,88 por barrilen Nueva York,
mientras que el Brent se negocica
US$53,44 el barril en Londres.

De América Latina al Lejano Oriente
Ejemplos de exportadones de petrileo al mercado asiatico. Contratos para

entrega en marzo y abril.
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Mota: Los datos incluyen buques con desting declarado a Singapur; usualmente, reportan su destina final
después de esa puerto, paroel mercado los computa come destinados a China.
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Loscompradores asidticos dis-
ponen deuna seleccidn més amplia
de proveedores ansiosos por en-
contrar nuevos mercados, ya que
muchos paises productores de cru-
doestin exportandomenos petra-
lec a EEUU, que es cada vez mas
autosuficiente.

Losenviosmaritimos muestran
el aumento del petrdleo que ha sa-
lido de AméricaLatina con destino
a China, Japdny Coreadel Sur du-
rante los tltimos doce meses. La
mayor parte del crudo escomprado
por China, segin el proveedor de
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datos ClipperData. Se prevé que al-
rededor de 25 millones de barriles
de América Latina lleguen a puer-
tos asidticos en el proximo mes
procedentes de puertos de Brasil,
Ecuador, Venezuela, Colombia, Ar-
gentinay México, segtinlainforma-
cidn. Brasily Colombiasonlos prin-
cipales exportadores de petrdleo
a Asia, con envios combinados de
445,000 barriles al dia en 2014.
“Las negociaciones al contado
entre Asia y América Latina son
altamente susceptibles a los pre-
cios”, anotaron analistas de BMI

Research, una division de la cali-
ficadora de riesgo Fitch Ratings,
quienes agregaron que la ltima
vez en que la diferencia de precio
semantuvo fue en el tercer trimes-
trede 2013, cuandolasimportacio-
nesasiaticas de crudo de Colombia
v Brasil se dispararon 36%.

La dinamica actual de los pre-
cios también ha creado oportuni-
dades para exportar petroleo con-
densado o ligero de EEUU. a Asia.
El afio pasado, el pais norteame-
ricano exportd un cargamento de
crudo ligero a Corea del Sur por
primeravez en décadas.

El diferencial entre el WTI v el
Brent les ha dado la posibilidad a
los operadores en el mercadeo fisi-
co, a diferencia del mercado de fu-
turos, de beneficiarse de la dispa-
ridad de precios de un commeodity
entre dosregiones.

Para que el llamado “arbitraje™
fisico funcione, un operador debe
comprar el cargamento a precios
bajos, hacer gestiones para con-
seguir un bugue v vender el pro-
ducto a un precio suficientemente
altoparacubrir elcosto del envio v
generar gzanancias. Los operadores
también se cubren contra el ries-
godel precio utilizando derivados
v cierran dicha cobertura una vez
que lamercancia es vendida v en-
tregada.

Algunas de las principales fir-
mas de corretaje de materias pri-
mas como Trafigura Beheer BV,
Vitol Group, Glencore PLC v Car-
gill Ine. prosperan con el negocio
del arbitraje. De todos modos, los
corredores tienen que ser veloces
para sacar ventaja.

“A medidaquelos mercados se
han vuelto mas eficientes y trans-
parentes debido a los adelantos
tecnoldgicos enlainformaticay las
comunicaciones, el arbitraje se ha
vuelto mas dificil de implementar”,
aseverdJohn Driscoll, consultor de
JBC Energy Asia. Driscoll resaltd
que para cuando la mayoria de
los corredores se percatan de una
oportunidad de arbitraje, los acto-
res mas audaces va han consegui-
do posiciones dptimas, bucues y li-
neas de entrega, lo que implica que
otros llegan tarde al negocio.



