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POCA DEMANDA, LA CAUSA

Penetracion del crédito
es aceptable pero no es
suficiente: Fitch Ratings

El reto, sumar a los empresarios a la formalidad

Fernando Gutiérrez
EL ECONOMISTA

LA PENETRACION del crédito en
la poblacion v sobretodo en las pe-
quenas ¥ medianas empresas es
aceptable pero insuficiente, ya que
aungue ha habido algunos avances
desde gue se promulgd la refor-
ma financiera, en enero del 2014,
el impacto todavia no es el desea-
do para que mas personas tengan
mas acceso al financiamiento de la
banca, de acuerdo con la califica-
dora Fitch Ratings.

En reunion con medios, Alejan-
dro Garcia, uno de los responsables
del area de Instituciones Financie-
ras de America Latina v Mexico de
la agencia, indict que en el pais to-
davia se tiene el reto de sumar a
mas empresarios a la formalidad v
asise tenga una penetracion mayor
del crédito.

De acuerdo con el Banco de
Meéxico, en el cuatro trimestre del
2014 solo 44%: de las empresas en
el pais contaba con al menos un
endeudamiento bancario.

“Claramente este porcentaje to-
davia es bajo; sin embargo, viene
repuntando a ritmo moderado. No
mucho tiempo atris, éste erade 25
030% (...) Esdificil pensar que es-
to podria ir mas abajo, entonces al
final de cuentas es un buen para-
metro para saber hacia donde se
puede converger’’, explict Garcia.

Por su parte, Franklin Santa-
relli, también responsable de la
misma area en Fitch Ratings, re-
conocio que aungue el pais cuen-
ta con un sistema financiero sano,
esto todavia no se ve reflejado en
un mayor acceso en los productos
bancarios.

“En México no tenemos dudas
sobre la sanidad de su sistema fi-
nanciero, pero todavia falta cum-
plir con el reto de como hacer que
el credito llegue a mas mexicanos”,
expreso Santarelli.

El especialista de la califica-
dora indico que entre las limitan-
tes que se tiene para que el crédito
tenga mayor penetracion se en-
cuentra la falta de demanda de fi-
nanciamiento, especialmente en
pymes, que va ligada a que una
gran parte de la poblacion labora
en la informalidad.

“En Mexico hay una cultura de
crédito limitada. Tenemos una al-

El erédito productivo serd el deto-
nante del crecimiento crediticio. FoTo
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ta proporcion de la poblacion que
no participa en el sector formal ¥
la que si lo hace inclusive no tie-
ne interés en acercarse a labanca
lo que genera un problema de de-
manda de crédito... Esto es un reto
quevamas allade labanca: ;como
CONVENCEr a ese pequeno empre-
sario que acuda a la banca?”, aco-
ta Santarelli.

META DE 40% DEPENDE

DEL ENTORNO

Cuestionados sobre si es viable la
meta del gobierno federal de que
para el 2018 se tenga una penetra-
cion crediticia de 40% del Produe-
to Interno Bruto (PIB), los analistas
comentaron que esto dependera
del entorno economico del pais a
esa fecha.

“Nuestra experiencia nos ha di-
cho que una penetracion rapida
puede ser un riesgo. Es muy bue-
no establecer una meta que sea
ambiciosa (...) si no se tiene creci-
miento economico rapido por en-
cima del que hemos visto, es difi-
cil llegar a ese namero sin hacer
locuras ¥ no veo a ningin banco
tratando de hacer locuras porque
el regulador, en seste caso la Co-
mision Nacional Bancaria v de Va-
lores, esta muy pendiente de evi-
tarlas. Yo creo que es una buena
meta, pero va a depender mucho
del entorno econdmico™, refiric
Santarelli.

Ademas, Alejandro Garcia indi-
¢O que para tener mayor penetra-
cion de financiamiento los présta-
mos productivos tienen que ser el
motor del crecimiento crediticio

sostenible a largo plazo.

“Para llegar a un nivel de pene-
tracion de 40 o 35% del PIB, cla-
ramente el detonante tiene que ser
el crédito productivo porque es el
que tiene el efecto multiplicador v
la derrama se traslada en mayor in-
greso para las familias™.
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