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EXPECTATIVAS DE FITCH

Comunicacion

Financiera @

Sugieren aumentar crédito a empresas

Deacuerdo con

la calificadora,

se debe fortalecer
al sistema
bancario del pais

POR CAROLINA REYES

carolina.reyes@gimm.com.mx

Para alcanzar el nivel de pene-
tracion del erédito de 40 por
ciento en el pafs para el afio
2018, consistente con la meta de
la Asociacién de Bancos de Mé-
xico (ABM), un factor clave es
aumentar elfinanciamiento pro-
ductivo, de lo contrario se corre
elriesgo dedeteriorar la solidez
financiera del sistema banca-
rio mexicano, sefialé Alejandro
Garcia, director de instituciones
financieras para América Latina
de Fitch Ratings.
“Definitivamente el financia-
miento productivo tiene que ser
elmator del crecimiento crediti-
cio sostenible alargo plazo, que
permitiria que se alcancen estas

expectativas. De hecho seriauna
alerta amarilla que sucediera lo
contrario, que siguiera deprimi-
do el crédito comercial y que el
crédito de personas siguiera re-
gistrando aumentosde dosotres
veces el de otros sectores™.

Desafios

Lo anterior, se debe a que el cré-
dito productivo tiene el efecto
multiplicador que se traslada a
un mejor desempeiio econémi-
coy mayor ingreso para las fa-
milias, quienes a su vez pueden
impulsar el financiamiento al
consumo.

En este sentido, el directi-
vo precisé que los préstamos
comerciales y de consumo no
estdn peleados entre si, sin em-
bargo para que el crecimiento
del crédito sea sano y sosteni-
ble, claramente el detonante tie-
ne que ser un financiamiento
productivo.

Al respecto, Franklin San-
tarelli, responsable del drea de
instituciones financieras en La-
tinoamérica de Fitch Ratings,
sefialé que el gran reto para que

El financiamiento
productivo tiene
gue ser el motor
del crecimiento
crediticioa largo
plazo.”

ALEJANDRO GARCIA
DIRECTOR DEINSTITUCIONES
FINANCIERAS PARA AL

DE FITCH RATINGS
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la banca mexicana expanda el
financiamiento comercial es la
simplificacién en los tramites
del proceso de originacién del
crédito.

“El proceso de crédito debe
serrapido, expedito y muy trans-
parente. Cuando el pequefioem-
presario se decide a ir al banco
no puede haber trabas. Yo creo
que si bien los bancos han he-
cho cambios, falta aplicarlos a
fin de que el pequefio y mediano
empresario tenga una respuesta
répida, yaqueno puede estar ne-
gociando un financiamiento por
cuatro meses”.

De ahi que segtin datos del
Banco de México, sélo 40 por
cientode todas las empresas del
pais tengan acceso a un crédito
bancario, lo que pone en eviden-
cia el reto y las dreas de opartu-
nidad para alcanzar la meta de
penetracién bancaria.

Informalidad

Ademis del dificil proceso en la
originacién del crédito, existen
problemas estructurales en la
economia mexicanaligadosalos

altos indices de informalidad,
los cuales no estdn acotadosala
poblacién econémicamente ac-
tiva, sino que también son refle-
jo enla comunidad empresarial.

Por otra parte, recaleé que
el aumento en el crédito a em-
presas, sobre todo a pequefias
y medianas, tendria que venir
acompaiiado de un crecimiento
econémico en el pais de por lo
menos 3.5 por ciento; toda vez
que un ritmo sano en el desem-
peiio de las carteras de crédito es
de tres veces el crecimiento del
Producto Interno Bruto.

Un crecimiento mds acelera-
do en las carteras de financia-
miento si permitiria llegar a la
meta de 40 por ciento de pene-
tracion; sin embargo existirian
presiones a la estabilidad del
sistema financiero.

Eneste sentido, dadaslasba-
jas tasas de crecimiento econé-
mico, lo mds probable es que no
se alcance el objetivo de penetra-
cién, agregd por suparte Alejan-
dro Garcia.

“La verdad es que vemos un
tanto retador llegar al objetivo,
considerando tasas de creci-
miento econémico tan magras
¥ que ya estamos en 2015; ade-
mas el contexto global tampoco
ha ayudado para lograr esas ex-
pectativas”, recalco.



