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ENTREVISTA
Federico Curiel,

director de Arrendamiento
de Serfimex.

‘ Trabajamos de manera muy fuerte, tenemos un go-
bierno corporativo muy solido, queremos instituciona-

lizar muy bien a la financiera para poder tener un fondeo

atractivoy poder atender a muchos mds clientes”.

EL MERCADO HA DICTADO LA EVOLUCION HACIA LAS PYMES

El arrendamiento vive
un buen momento

El principal beneficio para ocupar el servicio es que las rentas son 100% deducibles

Fernando Gutiérrez
EL ECONOMISTA

EN LA actualidad, las empresas dedicadas al
arrendamiento (renta de bienes) viven un buen
momento; un reporte de Fitch Ratings afirma
que las cinco arrendadoras mds grandes del
pais han crecido mads de 50% en los ultimos
dos afios. Pese a este panorama, las empresas,
sobre todo pequenas y medianas (pymes), que
acuden a este servicio financiero han sido mas
precavidas, debido a la debilidad del peso de las
ultimas semanas'y la fortaleza del dolar.

En México, las pymes representan 90% de
las unidades productivas y generan nueve de
cada 10 empleos, es por eso que empresas fi-
nancieras especializadas en financiamiento a
este tipo de organizaciones han visto un drea
de oportunidad para ofrecer sus productos,
ya sea de arrendamiento o préstamos para
cubrir sus necesidades.

En entrevista, Federico Curiel, director
de Arrendamiento de la sociedad financie-
ra de objeto multiple (sofom) Serfimex, ha-
bla sobre el panorama del arrendamiento y
su potencial de crecimiento, asi como del fi-
nanciamiento especializado en un entorno
complicado para la economia nacional.

» ;Como ve Serfimex el arrendamiento en la
actualidad?

Antes se tenia laidea de que el arrendamien-
to solo estaba pensado para grandes corpo-
rativos; se pensaba que era un producto muy
complicado, entonces las pymes se iban por
el crédito tradicional. Entendiendo la natu-
raleza de este servicio, ya hay mucho mayor
comprension de las bondades del arrenda-
miento: se arrenda un activo que es propie-
dad de l1a entidad financiera (en este caso la
sofom) y, a su vez, las rentas se hacen 100%
deducibles, €se es el principal beneficio del
arrendamiento.

Hace cuatro afios surge el arrendamiento
en Serfimex y apenas el afio pasado el crédito
pyme. Elmercado es el que hadictadola evo-
lucién de qué es lo que tenemos que hacer,
entender las necesidades, y aprovechando la
reforma fiscal y financiera hemos adaptado
nuestros productos para atender las diferen-
tes necesidades de los clientes.

¢ ;Como es sumecdnica de arrendamiento?
Manejamos arrendamiento puro y financie-
ro: el arrendamiento financiero es muy simi-

lar a un crédito, el activo (lo que adquiere la
empresa y paga una renta por ello), y lo me-
te la pyme a su balance; en el arrendamiento
puro, no hay que hacer una inversion impor-
tante de un inicio para adquirirlo y, a dife-
rencia del primero, tiene 1a opcion de compra
al final, cuando termina su contrato.

o Enun panorama donde la economia no
despega, ;como le haido a Serfimex?

Nos ha ido muy bien, obviamente si hemos
percibido que las condiciones actuales se han
contraido un poco por el tipo de cambio; hay
muchos activos que son importados y hay
clientes que antes adquirian cinco equipos
(maquinaria) y ahora tres o cuatro. St hemos
Visto esa parte, pero las empresas siguen tra-
bajando, siguen prestando sus servicios a sus
diferentes clientes.

o Si la debilidad del peso continiia, ;cudl
seria el panorama para el arrendamiento?
Los clientes tienen la necesidad, no nos he-
mos detenido ni hemos hecho nada con-
trario, sélo percibimos que antes una pyme
queria un equipo de cierto valor, pero por el
tipo de cambio si les afecta la parte de flujo y
entonces adquieren un equipo del mismo va-
lor traducido en pesos, pero de menor capa-
cidad operativa.

o ;De cudnto es su carteravencida?

La cartera va en varias vertientes porque
traemos el crédito simple, de auto y arren-
damiento: tenemos una cartera de 600 clien-
tes, donde ya cuidamos mucho su concen-
tracion. Tenemos clientes donde atendemos
(arrendamientos) hasta de 20 o 25 millo-

La morosidad

en materia de
arrendamiento es
muy baja, ya que la
firma analiza muy
bien a sus clientes,
afirmé el directivo.
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nes de pesos y otros m4s altos.

Enlamorosidad, andamos entre 1.7y 2%;
nos cuidamos mucho, realmente analizamos
muy bien alos clientes y cuidamos mucho su
historial de pagos.

o ;Cudnto cobran por la operatividad del
arrendamiento?

En arrendamiento puro no es una tasa de in-
terés sino un factor. Para poder determinarlo
pedimos muchos datos, como plazos, tama-
fio de cliente, tipo de activo que nos solici-
te. Pero actualmente estamos desde 10 216 %
anual, si se quiere trasladar como costo fi-
nanciero, aunque no hay una tasa y hay que
considerar que s 100% deducible.

¢ ;El arrendamiento es una opcion viable
para las pymes en la actualidad?

Les funciona muy bien, han logrado entender
que es un producto que funciona muy bien a
la persona fisica con actividad empresarial y
ala persona moral, no existe distincion.

» ;Cudl es el siguiente paso para la evolucion
de Serfimex, unavez que se ha cumplido con
laregulacion?

Trabajamos de manera muy fuerte, tenemos
un gobierno corporativo muy sélido, quere-
mos institucionalizar muy bien a la finan-
ciera para poder tener un fondeo atractivo y
poder atender a muchos mds clientes que de-
finitivamente buscan un costo financiero ba-
rato. Estamos trabajando para que en el futu-
ro poder emitir deuda. Hoy en dia, traemos
crecimientos anuales de 20 por ciento. No sa-
bemos a dénde nos lleva el destino, pero pla-
nes de banco no.




