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México, iman para
bancos extranjeros

PORCAROLINA REYES
carolinareyes@gtmm.commx

En lo que va del afio, la Co-
mision Nacional Bancariay
de Valores (CNBV) ha otorga-
do dos licencias bancarias a
instituciones de Espafiay Co-
rea, cifra que seguird en cre-
cimiento en los préximos tres
afios debido, principalmen-
te, al crecimiento de indus-
trias como la automotriz y el
crecimiento constante de las
actividades de exportacion
en México, dijo en entrevista
con Excélsior Alejandro Gar-
cia, director senior de Insti-
tuciones Financieras de Fitch
Group.

“Sobre todo instituciones
del mercado europeoy asidti-
co son las que hoy tienen una
mayor preferencia por traba-
jar en México como banco, sin
descartar a otras compaiiias
que tienen fuertes relacio-
nes comerciales con el pais
y les interesa participar en el
financiamiento a actividades
de comercio exterior”.

EL ATRACTIVO

El principal atractivo para es-
tas instituciones es el creci-
miento que ha tenido el sector
de las manufacturas en Mé-
xico y aquellas industrias li-
gadas al comercio exterior,
aun en los afios mds recientes
cuando el crecimiento econo-
mico global ha sido muy lento.

Destaca la llegada de ar-
madoras automotrices al pais,
las cuales ademads de requerir
financiamiento para construir
sus plantas, impulsan el cre-
cimiento de empresas pro-
veedoras que requerirdn de
un crédito para expandir sus
operaciones, comento.

“El atractivo principal es
el segmento de créditos co-
merciales y aqui hay que
recordar que la economia
mexicana se diferencia mu-
cho de otros mercados emer-
gentes por ser una economia
muy abierta y por tener una
serie de proyectos en desa-
rrollo o en evaluacion que
seguramente van a seguir

Las instituciones europeas y asiaticas estaninteresadas
en financiar a los sectores industrial, exportador y pyme

AUTORIZACIONES PARA OPERAR COMO
INSTITUCION DE BANCA MULTIPLE

INSTITUCION FECHA DE AUTORIZACION
Banco Shinhan 28/08/15
Banco Sabadell 07/08/15
Banco Progreso Chihuahua 24/03/14
Banco Finterra 24/03/14
Bancrea 18/06/13
Banco Inmabiliario Mexicano 16/1/12
Dondé Banco 16/1/12
Banco Forjadores 18/09/12
Banco Paga Todo 18/09/12
Agrofinanzas 20/07/12
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México.”

ALEJANDRO GARCIA
DIRECTOR SENIOR DE
INSTITUCIONES FINANCIERAS DE

apuntalando la evolucion del
sector manufacturero”.
Adicionalmente, en Mé-
xico hay un déficit de fi-
nanciamiento a pequenas y
medianas empresas, lo que
representa para los bancos
que inician operaciones en
el pais como filiales de algun
grupo financiero extranjero,
un nicho de negocio atractivo.
El reto para estas
entidades,explicé Alejandro
Garcia, es demostrar ventajas
competitivas en el mercado
financiero mexicano y cum-
plir con los lineamientos de la
regulacion bancaria del pafs,
considerada una de las mas
robustas a nivel mundial.

Instituciones europeas y
asiaticas tienen una mayor
preferencia por trabajar en
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NUEVAS
INSTITUCIONES

El entrevistado coment6 que
otra linea natural, y quiza de
mayor peso, en el crecimien-
to del nimero de institucio-
nes bancarias en el pais es la
migracion que estd llevando
a cabo otro tipo de interme-
diarios hacia figuras de banca
comercial.

“Hay un nimero impor-
tante de entidades financie-
ras, como uniones de crédito
y sociedades financieras de
objeto muiltiple que quieren
migrary convertirse en banco,
principalmente por las facili-
dades en el acceso a fuentes
de fondeo” expreso.

BANCOS

extranjeros han obtenido,
este ano, la autorizacion
dela CNBV para iniciar
operaciones
en el pais

Como éste, destaca el caso
de Banco Forjadores, €l cual
obtuvo su licencia para operar
como banco afinales de 2012,
luego de varios afios de otor-
gar créditos como Sociedad
Financiera de Objeto Muilti-
ple (sofom). Asimismo Banco
Progreso Chihuahua, que ob-
tuvo su licencia el afio pasado
y que operaba como union de
crédito.

Para estas entidades fi-
nancieras el mayor reto a fu-
turo, una vez que consiguen
transformarse en banco, es
establecer un modelo de cre-
cimiento sostenible que les
permita soportar la carga
regulatoria.



