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Antes de Carrier, Trump se atribuyó el mérito de haber convencido a Ford de no trasla-

dar la manufactura de ciertos modelos de su marca Lincoln a México. foto: ap

Monterrey, NL. NUEVO LEÓN no 
depende exclusivamente de las in-
versiones estadounidenses en su 
sector de manufactura y actual-
mente el gobierno del estado tra-
baja en la diversificación de recur-
sos, buscando inversionistas en 
otras regiones como Corea del Sur, 
China y Europa, dijo Jaime Rodrí-
guez el Bronco, gobernador de la 
entidad.

Luego de que se diera a conocer 
que el presidente electo de Esta-
dos Unidos, Donald Trump, llegó a 
un acuerdo con Carrier para dete-
ner el traslado de una planta hacia 
México que se instalaría en el mu-
nicipio de Santa Catarina, Nue-
vo León, el gobernador dijo ayer 
en entrevista radiofónica: “Ando 
tranquilo, Estados Unidos no es 
el mundo (…) No dependemos de 
ellos ni tenemos que depender de 
ellos. Más bien, ellos tienen que 
depender de nosotros”.

En el espacio radiofónico del 
periodista Ciro Gómez Leyva, a 
pregunta expresa sobre si Donald 

Trump “despeina” a Nuevo León, 
el Bronco respondió: “Ni tanti-
to; con que hagamos una cam-
paña, que nadie vaya a comprar a 
McAllen , le pagamos lo que nos 
está haciendo”. Por su parte, el al-
calde de Santa Catarina, Héctor 
Castillo, acompañado por Jaime 
García, titular de la oficina ejecu-
tiva de Atracción de Inversiones, 
comentó en rueda de prensa que 
no han recibido notificación por 
parte de Carrier  sobre si abrirán o 
no la planta, y expresó que incluso 
ayer hubo una feria de empleo de 
la empresa para reclutar personal.

“Tendremos que esperar el co-
municado oficial de cuáles serán 
los siguientes pasos (de Carrier)”, 
indicó Jaime García. En tanto, el 
munícipe dijo que esta situa-
ción “es una área de oportunidad 
(…) muy fuerte de los tres niveles 
(de gobierno). Tenemos que ce-
rrar filas en relación al trabajo a 
la inversión, para que siga siendo 
competitivo Nuevo León”. (Lour-
des Flores)

“trump no despeina a nl”

No dependemos de EU: el Bronco

¿QUIÉN 
PIERDE?
De presentarse alguna 
restricción en los lujos 
de IED de EU hacia 
México, el sector que 
más lo resentiría es el de 
manufacturas, donde se 
concentra casi 50% de la 
IED estadounidense en 
nuestro país.

IED proveniente de EU por sectores, 1999-2016 
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LA CONTINUIDAD de los flujos de Inver-
sión Extranjera Directa (IED) de Estados 
Unidos (EU) hacia México está siendo de-
safiada por el presidente electo de EU, Do-
nald Trump, quien aun antes de asumir la 
Presidencia ya frenó la llegada de un pro-
yecto de capital estadounidense a nuestro 
país; en una eventual renegociación del 
Tratado de Libre Comercio de América del 
Norte (TLCAN) no se descarta que busque 
impulsar límites al tránsito de la IED esta-
dounidense hacia México.

“Si se llega a abrir un capítulo del TLCAN 
y se imponen restricciones al flujo de IED 
o de mercancías, ambos indicadores serán 
afectados para México. ¿En cuánto? No lo 
sabemos. Dependerá del grado en que se 
impongan, en su caso”, dijo Alfredo Cou-
tiño, director de Moody’s Analytics.

Las empresas estadounidenses han di-
rigido Inversión Extranjera Directa (IED) 
a México por 210,000 millones de dóla-
res de 1999 a septiembre del 2016, cifra 
que representa 45.9% de la captación to-
tal de la IED de México en el mismo perio-
do, lo que hace a Estados Unidos el princi-
pal emisor de estos recursos hacia nuestro 
país, de acuerdo con datos de la Secretaría 
de Economía.

El martes, José Antonio Meade, secre-
tario de Hacienda y Crédito Público, de-
claró que la disminución a la inversión, 
tras el triunfo de Donald Trump a la Pre-
sidencia de Estados Unidos, representa un 
riesgo para la economía mexicana en el 
2017. “Es uno de los riesgos que tenemos 
(por lo que) estamos buscando, dentro de 
los espacios que ofrecen las reformas, an-
clar procesos de inversión”, dijo Meade.

En contraste, Luis Manuel Quiroz, di-
rector general de Guanajuato Puerto In-
terior, destacó que se prevé la llegada de 
más inversiones en ese estado, donde las 
exportaciones pasarán de 28,000 conte-
nedores en el 2015, a 45,000 en el año en 
curso y 75,000 en el 2017.

El martes por la noche, la empresa de 
sistemas de aire acondicionado y otras so-

luciones domésticas anunció en su cuenta 
de Twitter que había llegado a un acuerdo 
con Trump para detener el traslado de una 
planta hacia México desde EU, lo cual sal-
vará alrededor de 1,000 empleos en Esta-
dos Unidos. La planta, ubicada en estado 
de Indiana, se popularizó durante la cam-
paña presidencial de Trump, quien la tomó 
como bandera para defender la perma-
nencia del capital estadounidense dentro 
de su propio país.

MANUFACTURA, LA MÁS VULNERABLE

De 209,871 millones de dólares de IED 
estadounidense captados por México, 
48.6% correspondió al sector de manu-
factura; 16.1% al de servicios financieros y 
de seguros, y 10.9% al de comercio, entre 
los principales rubros. A la fabricación de 
equipo de transporte, un componente de 
las manufacturas, arribaron 28,576 millo-
nes de dólares.

 Según la Secretaría de Economía, el 
elemento más importante de la IED es que 
el financiamiento proviene del inversio-
nista directo y esto es precisamente lo que 
se requiere para determinar si un tipo de 
financiamiento específico se considera 
como IED. Además de la IED, las socieda-
des pueden allegarse de recursos a través 
de otras fuentes de financiamiento, como 
préstamos de instituciones de crédito, ya 
sean nacionales o extranjeras, y en general 
por cualquier tipo de recursos que proven-
gan de sujetos diferentes a los inversionis-
tas directos; por este motivo, a este tipo de 
recursos no se les considera IED.

Otro tipo de inversión que no se con-
sidera IED es la compra de activos físicos 
como inmuebles, maquinaria y equipo de 
transporte. Estas adquisiciones responden 
a la definición económica de inversión que 
se refiere a la aplicación de recursos y no a 
su origen, y no se les puede considerar IED 
debido a que es complejo determinar si los 
recursos utilizados provienen del inver-
sionista directo.
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Trump plantea 
amenaza para 
flujos de IED

CAÍDA DE RECURSOS, UN RIESGO: SHCP

Imposición de restricciones a la inversión ante una eventual 
renegociación del TLCAN, una posibilidad: analista
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 Si se lle-
ga a abrir un 
capítulo del 
TLCAN y se 
imponen res-
tricciones al 
flujo de IED o 
de mercancías, 
ambos indi-
cadores serán 
afectados pa-
ra México. ¿En 
cuánto? No lo 
sabemos. De-
penderá del 
grado en que 
se impongan, 
en su caso”.

Alfredo 
Coutiño,

director de 
Moody’s 
Analytics.

1,400 
plazas 
laborales se plan-
teaba la empresa 
estadounidense 
Carrier cancelar en 
Indiana, EU, para 
trasladar una plan-
ta a México; con 
la intercesión de 
Trump, se salvarán 
1,000 puestos de 
trabajo.


