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Tema fiscal impactará  
en la competitividad
Yael Córdova

EL ECONOMISTA

EL PAÍS se vuelve competitivo por 
tres razones: mano de obra bara-
ta, el Tratado de Libre Comercio y 
porque la logística de los canales 
de distribución de empresas in-
ternacionales es muy buena. Tres 
situaciones que se verían afecta-
das de materializarse alguna de las 
propuestas de Donald Trump, pre-
sidente electo de Estados Unidos, 
afirmaron analistas.

En meses pasados KPMG In-
ternational presentó su estudio 
“Alternativas Competitivas 2016 
- Reporte Complementario: En-
foque Fiscal”, en el cual México 
se ubicó como el cuarto país con 
los menores impuestos totales 
para las empresas, debido a sus 
bajos costos laborales, legales y 
otros impuestos corporativos, 
quedando tres posiciones arriba 
de Estados Unidos.

Sin embargo, las promesas de 
Trump de eliminar el Tratado de 
Libre Comercio, crear un impues-
to de importación de 35% en la 
frontera con México, uno de 20% 
sobre mercancías importadas y 
poner un tope de 15% en los im-
puestos que pagan las empresas 
podrían dar un giro completo a la 
competitividad del país.

En México las empresas que 
generan utilidades pagan una 
tasa de Impuesto sobre la Renta 
(ISR) promedio de 40 por ciento. 
La propuesta de Trump es que se 
pague, por el mismo gravamen, 
tasas de 15 por ciento.

De acuerdo con Roberto Ro-
mo Zepeda, socio director de RZ 
Consultoría, el solo hecho de que 
Estados Unido baje el ISR des-
equilibraría en gran medida la 
balanza del cobro de impuestos 
entre el país vecino del norte y 
México, lo cual haría que muchas 
de las empresas que habían pen-
sado invertir en México se reser-
ven e inviertan en su país.

“Si bien no es sencillo bajar el 
ISR a niveles de 15%, hay que to-
mar en cuenta que ya son varios 

los países que están bajando este 
gravamen; esto tiene como efecto 
que algunas empresas extranjeras 
consideren dos veces la idea de in-
vertir en México”, acotó.

Por su parte, los resultados de 
su trigésima segunda edición del 
Barómetro de Empresas Deloitte 
arrojaron que la alta volatilidad 
del mercado cambiario, la ex-
pectativa de un alza de tasas de 
la Reserva Federal y el triunfo de 
Donald Trump, han causado que 
los empresarios tengan una per-
cepción cada vez menos favorable 
del ambiente de negocios.

Romo Zepeda recordó que, 
con el Tratado de Libre Comercio, 
muchos productos que no son 
propios se convierten en origi-
narios, teniendo un beneficio de 
tratado sin arancel entre la comu-
nidad que está en este acuerdo.

“Las tarifas arancelarias harían 
que las empresas que establecen 
su domicilio fiscal en México, 
buscando este beneficio arance-
lario, tomen otras estrategias de 
inversión”.

Por otro lado, luego de que 
la Ley de Ingresos de la Federa-
ción para el 2017 contiene más 
cambios de forma y no de fondo 
respecto del cobro de impuestos 
en el país, Rizo consideró que el 
esquema fiscal del 2017 ejercerá 
mayor presión a los contribuyen-
tes para el cumplimiento de los 
impuestos.

AUTORIDADES Y EMPRESAS DEBEN BUSCAR ALTERNATIVAS

Las propuestas de Trump obligan 
a planes de contingencia: expertos
Desarrollar proveedores, ser prudentes en la toma de pasivos en otra moneda, opciones para enfrentar medidas de EU

los corporativos se queden en el 
país vecino, lo primero que ha-
bría que ver es cómo compara este 
15% adicional del costo con llevar-
se la producción a ese país. “Supo-
niendo que todavía fuera más ba-
rato que en México, este 15% de 
impuesto tendría un impacto en 
el precio final al consumidor, lo 
cual sería un perjuicio y un proce-
so inflacionario para el consumidor 
estadounidense”. 

Ejemplificó el caso de la indus-
tria automotriz, donde la produc-
ción en México se ha disparado en 
los últimos años y ha sido parte del 
crecimiento económico, “el con-
sumidor americano se ha visto be-
neficiado de que la producción se 
haga en México porque la mano de 
obra tiene un costo más barato que 
allá, si esa producción se moviera 
por una decisión política, los pre-
cios serían más altos. 

“Lo único que se observa-
ría es que podrían generar 20,000 
o 30,000 empleos adicionales en 
EU contra 1 millón de consumido-
res que tendrían que pagar un so-
breprecio de 25 o 30% más por los 
automóviles. Pareciera que en el 
momento en que se quieran hacer 
estas políticas, va a tener que ha-
cer este análisis de dónde están los 
beneficios y los perjuicios de tomar 
ciertas decisiones que no sólo tie-
nen un lado de la moneda”. 

SE DEBE MANTENER INTEGRACIÓN 

Ignacio Beteta, integrante del 
IMEF, expuso que Trump debe en-

tender cuál es el proceso de la ma-
nufactura, la importancia de hacer 
productivas a las empresas esta-
dounidenses y que una de sus al-
ternativas es que sean competiti-
vas, para lo cual se debe mantener 
una integración entre México, Ca-
nadá y EU.

“Estos tres países, de los cuales 
México representa un complemen-
to importante en la producción, van 
a ser parte de lo que le puede dar esa 
posibilidad de productividad que 
necesitan las empresas norteame-
ricanas (…) De todo lo que importa 
EU a México, en promedio, 40% es 
de componentes norteamericanos, 
es decir, un auto que importas en 
100 dólares, 40 dólares son produc-
tos manufacturados en EU”.

Refirió que la producción manu-
facturera tuvo una reducción de 1.4% 
al tercer trimestre del año y se debió 
principalmente a la incertidumbre 
que genera la política de EU sobre li-
mitar a las plantas de ahí que se tras-
laden por altos costos de producción 
en EU a países como México. 

Recordó el caso de la empre-
sa fabricadora de aire acondicio-
nado Carrier, a la cual se le dio un 
incentivo de alrededor de 7 millo-
nes de dólares para quedarse en EU 
y no instalarse en México. “Esto 
ocasionará otro problema, que los 
calefactores se compren ahora en 
China, donde los costos de produc-
ción también son bajos. Entonces, 
Trump podría poner un impuesto a 
los productos chinos”.

Mencionó que estas propues-
tas también afectan a las empre-
sas mexicanas, las cuales, por te-
ner deuda en dólares, tendrán que 
utilizar una mayor parte de sus uti-
lidades de operación al pago de in-
tereses en dólares, lo cual dismi-
nuiría su nivel inversión.

La produc-
ción manu-

facturera tuvo 

una reducción 

de 1.4% al ter-

cer trimestre 

del año. foto 

archivo ee: mi-

guel blancarte

Elizabeth Albarrán 

EL ECONOMISTA

LAS AUTORIDADES y firmas mexi-
canas deben estar preparadas an-
te la propuesta que está fomentan-
do Donald Trump, presidente electo 
de Estados Unidos (EU), de reducir 
los impuestos de 35 a 15% para que 
las empresas estadounidenses deci-
dan mantener su producción en ese 
país y no se vayan a otras naciones, 
como México, donde los costos de 
producción son más baratos, coin-
cidieron diversos analistas.

“Si bien es demasiado pronto pa-
ra predecir un impacto sobre dichas 
medidas, el país debe prepararse an-
te distintos escenarios que puedan 
emerger. Se debe trabajar sobre me-
didas concretas y no sobre poten-
ciales hipótesis. Hay muchos temas 
que se manejaron en la campaña (de 
Trump) y que probablemente no se 
concreten” dijo, Sebastian Briozzo, 
gerente de análisis de S&P. 

Agregó que la prioridad para Mé-
xico debe ser la consolidación fiscal 
y reducir la deuda del país, la cual en 
los últimos 10 años ha  aumentado 
18 puntos porcentuales del Produc-
to Interno Bruto (PIB). “Se deben 
apuntalar medidas que continúen 
sosteniendo el crecimiento econó-
mico de mediano plazo”. 

Joaquín Gándara, presidente na-
cional del Instituto Mexicano de 
Ejecutivos de Finanzas (IMEF), in-
dicó que se deben analizar las reper-
cusiones económicas, pues si bien se 
podría beneficiar a cierta cantidad 
de estadounidenses que tendrían el 
acceso a una fuente de empleo, se 
podría perjudicar a un grupo mu-
cho más grande de consumidores. 
Además, retirar a las plantas esta-
dounidenses de México impactaría 
en la industria manufacturera.

“Una situación como la que es-
tamos viviendo nos obliga, tanto a 
la autoridad como a la parte empre-
sarial, a tener planes de contingencia 
y  buscar otros caminos para asegu-
rar que no estamos solos. Se debe ac-
tuar y buscar proveeduría local que 
esté deteniendo productos de im-
portación, desarrollar proveedores, 
ser prudentes en la toma de pasivos 
en otra moneda, sobre todo si no son 
generadores de esta moneda”. 

Mencionó que si se implemen-
ta un impuesto de 15% para que 

Trump quiere reducir los im-
puestos para que empresas 
estadounidenses manten-
gan su producción en EU.

TRANSICIÓN EN EU

 Si bien no es senci-
llo bajar el ISR a niveles 
de 15%, hay que tomar 
en cuenta que ya son va-
rios los países que están 
bajando este gravamen; 
esto tiene como efec-
to que algunas empresas 
extranjeras consideren 
dos veces la idea de in-
vertir en México”.

Roberto Romo Zepeda,
de RZ Consultoría.
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