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¿Una mujer en la Casa Blanca? Por qué no: Lagarde 
AFP

LA DIRECTORA gerente del Fon-
do Monetario Internacional (FMI), 
Christine Lagarde, dijo ayer que no 
vería con malos ojos la llegada de 
una mujer a la Presidencia de Esta-
dos Unidos.

“¿Y por qué no?”, cuestionó 
la funcionaria al ser entrevista-
da sobre la posibilidad de que una 
mujer acceda por primera vez a la 

Casa Blanca.
Este escenario podría ser reali-

dad en caso de que la demócrata, 
Hillary Clinton, triunfe en las elec-
ciones presidenciales estadouni-
denses de noviembre.

Sin revelar sus preferencias, La-
garde dijo de manera más general 
que el desembarco de más mujeres 
en los primeros planos de la políti-
ca mundial constituiría “un cam-
bio bienvenido”.

“Veo que el papel de las mujeres 
se está amplificando en el conjun-
to de los países”, declaró Lagar-
de, la primera mujer en manejar 
las riendas del FMI y hacerse car-
go del Ministerio de Economía de 
su país, Francia.

“Cuando veo los programas 
políticos en el Reino Unido, veo 
que las mujeres emergen. Cuando 
veo quienes estaban activos du-
rante la campaña sobre el Brexit, 

veo a mujeres”, indicó.
Ayer la Cámara de Diputa-

dos británica escogió a la minis-
tra del Interior británica, Theresa 
May, y la ministra del Departa-
mento de Energía, Andrea Lead-
som, como candidatas para com-
petir el próximo septiembre para 
suceder  al actual primer ministro 
David Cameron como jefe del go-
bierno británico, luego de que éste 
anunció su renuncia.

 Veo que el papel de las 
mujeres se está amplifi-
cando en el conjunto de los 
países”.

Christine Lagarde,
directora gerente del FMI.

Intermediarios no bancarios 
resentirán alza de tasas: Fitch
Fernando Gutiérrez
EL ECONOMISTA

LUEGO DE la decisión del Banco de 
México (Banxico) de elevar 50 pun-
tos base su tasa de interés para de-
jarla en 4.75%, los intermediarios 
financieros no bancarios podrían 
tener una presión en su rentabilidad, 
indicó la calificadora Fitch Ratings.

De acuerdo con la agencia, un 
aumento en las tasas incrementa-
ría el costo del fondeo de la mayoría 
de los intermediarios financieros 

no bancarios, pues éste se compo-
ne principalmente por fuentes ma-
yoristas a tasa variable.

“Para algunas entidades, como 
las que operan en los segmentos de 
microfinanzas, financiamiento al 
consumo y empeño, esto resultará 
en una baja moderada de su margen 
de interés neto, ya que no podrán 
transferir el costo mayor del fondeo a 
sus acreditados a consecuencia de las 
tasas altas que cobran y a la compe-
tencia alta en estos segmentos”, ex-
plicó la agencia en un comunicado.

Asimismo, destacó, los inter-
mediarios financieros no banca-
rios dedicados a los financiamien-
tos agrícolas y a las pequeñas y 
medianas empresas podrían tener 
un espacio para incrementar las ta-
sas en sus préstamos para compen-
sar la decisión del Banxico; sin em-
bargo, esto podría tomar tiempo, 
ya que en muchos casos sus porta-
folios se componen de préstamos a 
tasa fija con plazos mayores, “por 
lo que las entidades no podrán ha-
cer cambios inmediatos”.

Fitch comentó que el panorama 
podría ser distinto para algunos in-
termediarios no bancarios que es-
tán autorizados para recibir depó-
sitos del público, como las uniones 
de crédito, las cooperativas y las fi-
nancieras populares, pues sus cos-
tos de fondeo son menores que las 
que acuden a otro tipo de fuente de 
financiamiento.

Pese a este escenario, Fitch Ra-
tings no espera acciones de califi-
caciones negativas en el mediano 
plazo como resultado de la presión 

que se prevé a la rentabilidad de es-
tos intermediarios financieros.

“Los niveles de calificación ac-
tuales reflejan la naturaleza ma-
yorista de sus fuentes de fondeo a 
costos generalmente más altos, sus 
modelos de negocios concentra-
dos y riesgos, así como su rentabi-
lidad por encima del promedio que 
compensa su apetito de riesgo al-
to”, detalló.

La agencia tampoco espera 
que el incremento en las tasas del 
Banxico se traduzca en costos de 
fondeo mayores de la banca de de-
sarrollo a este tipo de intermedia-
rios, pues los bancos de fomento 
“han ofrecido tasas más competi-
tivas en línea con su naturaleza de 
segundo piso y en aras de aumen-
tar la inclusión financiera.




