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Aerolíneas elevan 130% su deuda en 4 años
Las principales aerolíneas mexica-
nas dispararon su nivel de deuda 
en cuatro años, reflejo de la fuerte 
expansión en su flota de aviones 
para atender un mayor nivel de 
tráfico de pasaje.

VivaAerobus, Interjet, Volaris y 
Aeroméxico registraron 117 mil 
445 millones de pesos en sus cuen-
tas por pagar al cierre de 2015, lo 
que representó un alza de 130 por 
ciento respecto a las de finales de 

Los beneficios de vivir cerca del 
mar van desde mejoras en la sa-
lud, la tranquilidad que suponen 
estos lugares, en comparación 
con la ajetreada vida de las gran-
des ciudades, entre otros, pero 
¿Cuánto le cuesta una casa o de-
partamento en estos ‘paradisia-
cos’ lugares?.

De acuerdo con propieda-
des.com y lamudi.com, sitios de 
anuncio de venta de inmuebles, 
en la zona de la Riviera Maya y en 
Los Cabos se pueden encontrar 
departamentos desde los 250 mil 
dólares, con espacios a partir de 
los 100 metros cuadrados.  

“Un aspecto a tener en cuenta, 
es que en estas zonas, por ejem-
plo, Playa del Carmen o Cancún, 
que han tenido crecimientos muy 
acelerados, la infraestructura 
vial y de transporte público aún 
no es suficiente, aunque ya se 
está generando”, explicó Ricar-
do Marentes, experto del sector 
inmobiliario.  

En el caso de Mérida, un inmue-
ble de alrededor de 120 metros 
cuadrados cuesta aproximada-
mente 1.3 millones de pesos.

En Tuxpan, Veracruz, la zona 
de playa más cercana a la Ciu-
dad de México, a menos de 300 
kilómetros de distancia, se pue-
den encontrar inmuebles con es-
pacios que van de los 150 a 200 
metros cuadrados y con precios 
de 300 mil a 500 mil pesos.

Otro aspecto a considerar, es 
el hecho de que un inmueble ex-

2011, cuando sumaron 51 mil 76 
millones, según cálculos de la ca-
lificadora HR Ratings de México.

“No obstante, este mayor apa-
lancamiento se ha dado de una 
manera estructurada y en línea 
con los flujos generados. Asimis-
mo, esta renovación y crecimiento 
de su flota ha permitido incremen-
tar los asientos ofrecidos (con más 
del 46 por ciento de crecimiento 
después de la salida de Mexicana 
de Aviación) y mejoras operativas 
tal como reducciones en gastos de 

mantenimiento, menor consumo 
de combustible y mayor absorción 
de costos fijos mediante el uso más 
frecuente de los equipos de vuelo”, 
argumenta el reporte sectorial de 
HR Ratings.

La oferta de asientos de las ae-
rolíneas mexicanas alcanzó los 40 
mil 69 lugares en 2015, un 43.6 por 
ciento más que hace cuatro años.

Al 2011 las cuatro aerolínea 
operaban 189 aeronaves, pero 
con apoyo del financiamiento al 
finalizar 2015 alcanzaron los 264 

TRANSPORTE

aviones hasta con un promedio 
de edad de 7 años, menor a los 19 
que tenían antes, de acuerdo con 
datos de la Dirección General de 
Aeronáutica Civil (DGAC).

“Tuvieron que acudir al finan-
ciamiento de la banca y al bursátil 
para poder encarar el crecimien-
to de la demanda de pasajeros, 
además se está desarrollando un 
mercado que tiene aún bajos nive-
les de penetración aérea”, señaló 
Victor Hugo Valdés, de la Univer-
sidad Anáhuac.
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La ‘sazón’ de Torrado 
en Vips y Burger King

A poco más de dos años de comprarla y cam-
biarle la imagen, Alsea ha logrado eficien-

cias relevantes en Vips, la cadena de cafeterías 
familiares más grande en México. Sin embargo, 
los expertos creen que el grupo que preside  
Alberto Torrado aún puede ponerle más ‘sa-
zón’ para que tenga una mayor contribución en 
el crecimiento de las ventas a tiendas compara-
bles y en los márgenes de Alsea. 

Los de Santander estiman que a nivel de 
restaurante, la firma puede mejorar en 3 puntos 
porcentuales el margen de flujo operativo para 
alcanzar un 25 por ciento en tres años. 

En el segundo trimestre de 2016, Vips fue la 
cuarta unidad de negocio que más aportó a los 
resultados de Alsea con 13 por ciento tanto en 
ingresos como en flujo operativo (EBITDA). 

Otra marca a la que la firma le da la vuelta es 
Burger King. Cuentan que en el tercer trimestre 
de 2016 mostró un alza de doble dígito en ven-
tas a unidades iguales, apoyado en una mejora 
del ticket promedio. En el segundo cuarto del 
presente año la cadena de hamburguesas fue 
la segunda unidad de negocio más relevante al 
aportar el 21 por ciento de las ventas y 20 por 
ciento del EBITDA de Alsea. En España, el grupo 
también tiene buenas noticias, al ganar partici-
pación de mercado a través de Domino´s Pizza. 

Aunque la firma enfrenta el encarecimiento 
de algunas materias primas que se cotizan en 
dólares, los analistas ven perspectivas positivas 
para Alsea en 2017. 

Los de Santander estiman que su acción cotice 
en 85 pesos para finales del próximo año, 27 por 
ciento arriba de su nivel actual. ¿Le entra?
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 Licitación ventosa
En Oaxaca ya crecen como hierba los ae-
rogeneradores que producen electricidad 

del viento. Allá está bien, pero estaría mejor 
que esa energía se traslade a los centros de 
consumo. Por ejemplo, a la Ciudad de México.

Por eso es relevante lo que ocurrirá hoy. 
La Secretaría de Energía a cargo de Pedro 

Joaquín Coldwell, lanzará la licitación para 
la línea de transmisión de corriente directa de 
Oaxaca al centro del país. 

¿Se fijó? Corriente directa. No es corriente 
alterna, como la que domina la industria. Pro-
meten menos pérdidas con este modelo muy 
usado en Brasil para transportar electricidad 
desde las hidroeléctricas. 

Empresas chinas, alemanas y también 
mexicanas esperan competir por este 
proyecto de mil 200 millones de dólares 
cuyas obras deben concluir en 2019. Una vez 
acabado el trabajito, contará con cables de 
600 kilómetros de largo que llevarán unos 3 
mil megawatts de volumen de corriente a una 
potencia de unos 500 KV. 

En español: suficiente energía para ali-
mentar una ciudad mediana. La fiesta de 
lanzamiento ocurrirá en el auditorio de 
Bancomext. Salga corriendo. 

¿’Súper’ mejora 
en septiembre?

Mañana conoceremos uno de los indi-
cadores más relevantes del consumo en 

México: las ventas de la ANTAD, organismo 
empresarial que encabeza Vicente Yáñez. 

Con su crecimiento de 6.1 por ciento a 
tiendas comparables de septiembre en Méxi-
co, Wal-Mart, que en el país dirige y preside 
Guilherme Loreiro, confirmó que el dato 
débil de agosto tuvo que ver con un calenda-
rio adverso y que el consumo mantiene un 
desempeño muy aceptable, con todo y que las 
bases de comparación ya son muy altas. Le 
contamos que el sondeo de Bloomberg con 
analistas anticipa un incremento promedio 
de alrededor de 5 por ciento en el mismo 
indicador. 

Algunas de las variables relacionadas con el 
consumo mantienen un desempeño positivo: 
las remesas de dinero crecen a doble dígito en 
pesos, el crédito de la banca al consumo ace-
lera y la generación de empleos formales que 
revela mes a mes el IMSS marcó un récord en 
septiembre. Veamos lo que anuncia la ANTAD 
el miércoles.

¿Quiere una 
casa o un ‘depa’ 
en la playa? 
Esto le costaría

VIVIENDA

puesto a la humedad, como lo es 
una casa ubicada cerca del mar, 
supone costos de mantenimiento 
más altos, comparados con los de 
una vivienda ubicada en un sitio 
con clima templado. Estos costos 
ascienden a un mínimo de 10 mil 
pesos mensuales, según expertos.

“En Tuxpan, se pueden encon-
trar buenos precios, debido a que 
aún no mucha gente lo conoce, 
además hay muy buenas playas”, 
destacó Marentes.

Según el experto, en zonas 
como Guerrero, por las cuestio-
nes de violencia, no es recomen-
dable comprar un inmueble, sin 
embargo, en el tradicional Aca-
pulco se pueden encontrar depar-
tamentos de 50 metros cuadrados 
desde los 500 mil pesos. 

Opine usted: 
empresas@
elfinanciero.
com.mx 
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De 50 a 200 m2

Departamentos desde 11 mil hasta 
6 millones de dólares se pueden encontrar 
en los principales destinos playeros del país.

UBICACIÓN PRECIO 
MÍNIMO

PRECIO 
MÁXIMO

Riviera Maya, 
Quintana Roo

Los Cabos, Baja 
California Sur

Puerto Progreso, 
Yucatán

Acapulco, 
Guerrero

Mazatlán, 
Sinaloa

Huatulco, 
Oaxaca

Tuxpan, 
Veracruz

287 MIL 
DÓLARES

169.9 MIL 
DÓLARES

11.3 MIL 
DÓLARES

13.1 MIL 
DÓLARES

14 MIL 
DÓLARES

33.6 MIL 
DÓLARES

18.1 MIL 
DÓLARES

6 MDD

4.5 MDD

4.5 MDD

2.4 MDD

1.9 MDD

849 MIL 
DÓLARES

207.2 MIL 
DÓLARES

FUENTE: HR RATINGS

Se apalancan

En 4 años, la deuda conjunta de Aeroméxico, 
Volaris, Interjet y VivaArebous creció 130%.

Deuda en mdp, considera rentas anuales a 7 años

51,076

117,445

2011 2015

130%


