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Cautela para desarrollo de proyectos inmobiliarios
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EL FACTOR Trump, sumado al ci-
clo de alzas en las tasas de interes,
fortaleza del dolar y un escenario
de bajo crecimiento econdmico,
ha llevado a que desarrolladores
inmobiliarios sean cautos al mo-
mento de realizar nuevas inver-
siones v a buscar desarrollar ac-
tivos mas atractivos, afirmo Luis
Quintero, vicepresidente y direc-
tor corporativo de la agencia califi-
cadora HR Ratings .

En estos tiempos, los fideico-
misos de inversion en bienes rai-
ceg (fibras) industriales “buscan
cuidar el tema de tasas de interés
y €l tipo de cambio. Siguen con sus
proyectos actuales y estan cuidan-
do el desarrollo de nuevas propie-
dades, buscando ver como va evo-
lucionando el mercado”, expresa.

En este sentido, como agencia
calificadora estaran vigilantes de
la capacidad de generacion de flu-
jode efectivo v en la estructura de
financiamiento de la deuda de los
distintos participantes del sector

inmobiliario mexicano, en el que
también se cuenta a las desarrolla-
doras de viviendas y alinico fidei-
comiso hipotecario que operaenel
pais.

“En la medida en que estas va-
riables se mantengan estables es-
peramos que las calificaciones de
los participantes se mantengan en
los niveles actuales”, dijo.

Por ¢l lado de la deuda de las
empresas del sector indico que
monitorearan como se dara el refi-
nanciamiento o reestructura de los
vencimientos, con plazos mas lar-

gosy en queé medida los pasivos en
dolares estan calzados con las ren-
tas o ingresos generados en dicha

ESTABLES

Luis Quintero aseguré que los fi-
deicomisos se han mantenido es-
tables en la generacion de flujo de
efectivo porque dependen del fac-
tor de ocupacion donde ha vis-
to volatilidad, riesgo de ello, toda
vez que han logrado diversificar su
portafolio de propiedades, agre-
gando una mezcla de inmuebles

para uso de la industria, oficina y
comercio. Mientras que hay desa-
rrolladoras de vivienderas que han
mostrado gran capacidad para ge-
nerar ingresos.

“Estos temas son los que va-
mos a estar evaluando, ver como
los distintos participantes, fibras,
vivienderas, van a ir atacando pa-
ra mantener su capacidad de ge-
neracion de flujo de efectivo y de
estar cubriendo su servicio de deu-
da”, dijo Luis Quintero, vicepresi-
dente de la agencia calificadora HR
Ratings.



