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Fabricantes de autopartes pueden absorber arancel

® S&P considera que
a largo plazo puede
buscarse reubicar a
proveedores en EU

SARA CANTERA
—sarncantera@dluniversal.oom.ny

Dee aplicarse un arancel a las importa-
ciones de autopartes provenientes de
Méxicn, en Fstados Unidos (ELT) las ar-
madoras y los proveedores de autopar-
tes podrian absorberel impacto delim-
puesto en el corto plazo debido a la ca-
pacidad instalada v a que seria costoso
gustituir a los fabricantes mexicanos
por proveedores en territorio estadou-
nidense, de acuerdo con una andlisis
realizadoporlacalificadora Standard &
Poor’s (S&P).

Sin embargo, a largo plazo se po-

dria buscar la reubicacidn de provee-
dores en Estados Unidos v algunas
armadoras podrian incluso decidir
violver a fabricar sus refacciones de
manera interna.

“La cadena de suministro inte-
gradaenlaindustria automaotriz re-
presenta una barrera significativa
para los nuevos participantes que
podrian reemplazar alos proveedo-
res actuales”, declard.

“En el corto plazo, las empresas
con un producto mas especializado
podrian estar relativamente mejor
posicionadas para negociar la absor-
cion del arancel con las anmadoras,
yaque seria mas dificil su reemplazo
en comparacion con los fabricantes
de productos con menor valor agre-
gado”, explictd S&P.

Pern, si se endurecen las condicio-
nes de comercio en América del Nor-
te se podria dar un periodo de ajuste
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“En el corto plazo, las
empresas con un I]l‘ﬁdllCtD
mas especializado podrian
estar mejor posicionadas
para negociar la ahsorcion
del arancel con las
armacdoras”

“La posihilidad de gue
estas compaiias logren
mitigar los efectos de un
severo arancel v sus
efectos en los flujos de
efectivo, dependera del
volumen de sus ventas”

ANALISIS DE S&P
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durante el cual una parte de la capa-
cidad instalada en Mexicose traslade
a Estados Unidos.

Ello puede derivar en gastos de
inversion adicionales para los pro-
veedores mexicanos de autopartes
y les generaria la necesidad de emi-
tir deuda.

Empresas como Nemak, Metalsa,
Rassini y Grupo KUO verian presiona-
dos sus mérgenes de ganancia debido
a mayores costos de mano de obra en
Estados Unidos, aungque esto podria
compensarse con los incentivos [sca-
les que considera la nueva administra-
cidn de Donald Trump, agregs S&P.

“En este escenario, la calidad credi-
ticia de las empresas proveedoras de
autopartes probablemente se deterio-
raria”, indicd la firma.

Hasta el momento, debido a que to-
dos los ingresos de los proveedores de
autopartes estan en dolares, en su ma-

yoria, cuando se deprecia el peso las
companiias no se ven afectadas v pue-
den aumentar sus margenes.

Este factor también daclerto margen
de maniobra a los fabricantes de au-
topartes para mantener la rentabilidad
en el corto plazo, incluso a expensas de
un gravamen comercial.

“La posibilidad de que estas compa-
fiias logren mitigar los efectos de un se-
vero arancel y sus efectos en los flujos
de efectivo, dependera del volumen de
sus ventas, su concentracicn en clien-
Les v productos, el grado de especiali-
zacion de productos v su relacion con
las armadoras®, agresd S&P. De rene-
gociarse el Tratado de Libre Comercio
de América del Morte en términos des-
favorahles, un factor que amortiguaria
el impacto es que Mexico cuenta con
44 acuerdos comerciales, lo que le dara
unaventaja competitiva a las empresas
establecidas en el pais. @



