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LOS OBJETIVOS que tiene Esta-
dos Unidos para renegociar al Tra-
tado de Libre Comercio de Amé-
rica del Norte (TLCAN) sugieren 
cambios limitados en la relación 
con México que no van a generar 
disrupciones ni efectos negativos 
en la economía mexicana, antici-
pa la calificadora Moody’s.

Las propuestas incluidas en el  
documento dirigido desde la Re-
presentación de Comercio de Es-
tados Unidos, “sugieren que se 
buscará un nuevo acuerdo que 
puede incrementar los flujos de 
comercio entre Norteamérica, 
con sólo pequeñas pérdidas de 
competitividad”.

Esto significa “un factor positi-
vo para la calificación de México”, 
enfatizaron. La nota de México se 
encuentra en Grado de Inversión 
escalón “A-3”/ perspectiva Ne-
gativa, que es el nivel más alto de 
calificación otorgado para el país.

“Este (documento) contras-
ta con la incertidumbre del inicio 
de año que alimentó la volatili-
dad de los flujos de inversión ha-
cia México , recogida por el tipo de 
cambio, cuando no se tenían ob-
jetivos claros de las autoridades de 
Estados Unidos y los mercados te-
mían por un resultado negativo 
para la economía mexicana”, de-
talló Jaime Reusche, senior credit 
officer de la agencia, en un repor-

te especial.
Ahí mismo, consignan que co-

mo la primera ronda de negocia-
ciones tendrá lugar del 16 al 20 
de agosto en Washington y, asu-
miendo que cada una tenga una 
duración de tres semanas, se pue-
de concluir que la renegocia-
ción “terminará a inicios del año 
2018”. Lo que significa que a par-
tir del resultado, cada país llevará 
a sus respectivos cuerpos legisla-
tivos la aprobación de los cambios 
que emanen de la renegociación.

Y consignaron que de avan-
zar en la línea propuesta por Es-
tados Unidos, se endurecerán las 
regulaciones del mercado laboral 
mexicano y tendremos en el país 
una supervisión más rigurosa de la 
protección del ambiente.

En el análisis, explicaron que 

el TLCAN no ha remediado el ba-
jo crecimiento, la baja productivi-
dad ni los bajos salarios de México 
y enfatizaron que tampoco espe-
ran que se puedan mejorar con la 
renegociación.

Explicaron que para reducir la 
brecha de ingresos con Estados 
Unidos, México tendría que au-
mentar de manera consistente su 
crecimiento en 1.5 puntos porcen-
tuales del Producto Interno Bru-
to por arriba de la tasa de Estados 
Unidos.

PRODUCTIVIDAD BAJA AMPLÍA 
BRECHAS

La calificadora enfatiza que mien-
tras siga estancada la producti-
vidad de México , la brecha de in-
gresos con Estados Unidos se 
ampliará. “La baja productividad, 
los bajos salarios y el bajo creci-
miento de México en las últimas 
tres décadas, incluso los registra-
dos fuera de los periodos de crisis 
económica o recesión, no han si-
do resueltos con el actual modelo 
de crecimiento orientado a la ex-
portación que depende del acceso 
al mercado estadounidense a tra-
vés del TLCAN”.

En un diagnóstico sobre las ven-
tajas que ha traído el Acuerdo a 
México, explicaron que el aumen-
to de la integración con la econo-
mía de Estados Unidos ha condu-
cido a una menor volatilidad de la 
actividad económica.
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NO HABRÁ DISRUPCIONES: MOODY’S

“Objetivos de EU 
en TLCAN, positivos 
para México” Moody’s
La integración con la economía del vecino del norte ha conducido a 
una menor volatilidad de la actividad económica, destacan

Moody’s destaca que a par-
tir del resultado de la nego-
ciación, cada país llevará a 
sus respectivos cuerpos le-
gislativos a la aprobación de 
los cambios que se generen.

El mandatario 
Enrique Peña Nie-

to entregó obras 

de infraestructura 

en Mexicali. 

foto especial

Rolando Ramos
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A ESCASOS 22 días de que ini-
cie el proceso de renegociación 
del Tratado de Libre Comercio de 
América del Norte (TLCAN), el 
presidente Enrique Peña Nieto di-
jo tener confianza en que el resul-
tado será benéfico para México , 
Estados Unidos y Canadá.

“Me encuentro optimista. 
Creo que vamos en la ruta de po-
der trabajar en el respeto mutuo, 
en un diálogo franco, abierto y 
sincero y, sobre todo, buscando 
un beneficio compartido. Creo 
que estaremos en condiciones de 
renegociar este acuerdo de libre 
comercio”.

De gira por Mexicali, Baja Ca-
lifornia, para entregar el Canal 
27 de enero y canales laterales, 
el mandatario mexicano recordó 
que el tratado comercial se tiene 
que actualizar y modernizar por-
que hay áreas de oportunidad.

En el acuerdo de libre comer-
cio original, negociado hace más 
de 20 años, comentó que no se 
consideraron sectores que deben 
incorporarse.

“Sectores de los que poco se 
habló, poco se trató o poco se 
convino, o simplemente no se 
convino, y que hoy se pueden in-
corporar a partir de la actualiza-

ción y modernización que he-
mos tenido de nuestra legislatura 
(sic)”.

Con el nuevo gobierno de Es-
tados Unidos, afirmó, sin men-
cionar al presidente norteame-
ricano Donald Trump, “hemos 
venido trabajando… exigiendo y 
buscando un respeto mutuo, ge-
nerar confianza, manteniendo 
un diálogo fluido que nos permita 
atender distintas asignaturas que 
nos son comunes como el de la 
seguridad, migración y, por su-
puesto, con todo lo que tiene que 
ver con el comercio”.

Ubicado en el distrito de rie-
go 014 Río Colorado, la construc-
ción del referido canal y los cana-
les alternos, tras la destrucción 
del canal Nuevo Delta, ocasiona-
da por el sismo de 7.2 en la escala 
de Richter  del 4 de abril del 2010, 
que dejó sin agua a 70,000 habi-
tantes del Valle de Mexicali en un 
área de más de 28,000 hectáreas, 
requirió de una inversión por 
2,895 millones de pesos, la ma-
yor en materia hidráulica en Baja  
California. 

El canal principal cuenta con 
31.9 kilómetros, con una capa-
cidad de conducción de 28 me-
tros cúbicos por segundo; la red 
de canales laterales y secundarios 
es de 272 kilómetros.
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“NUEVO ACUERDO, UNA OPORTUNIDAD”

Renegociación será 
benéfica: Peña Nieto

PAGARÍA US400 MILLONES

Blackstone quiere 
comprar empresa 
creadora de Pegasus

Blackstone Group está en conversaciones 
avanzadas para pagar 400 millones de 
dólares por 40% de la firma israelí NSO 
Group, fabricante de software espía para 
dispositivos móviles, informó el periódico 
israelí Calcalist. Se espera que ClearSky se 
una en el acuerdo como comprador secun-
dario por 10% adicional.

NSO ha sido objeto de un escrutinio in-
ternacional en los últimos meses en medio 
de alegatos de que el gobierno mexicano 
ha utilizado el software móvil Pegasus de 
NSO para espiar a los ciudadanos.

NSO fue fundada en el 2009 por Omri 
Lavie y Shalev Hulio. La firma de capital 
privado Francisco Partners pagó 120 mi-
llones de dólares para adquirir una parti-
cipación mayoritaria en NSO en el 2014.

Bajo el acuerdo, Francisco Partners po-
seerá 40% de NSO, Blackstone y ClearSky 
juntos tendrán 40%, los fundadores ten-
drán 6% cada uno. (Redacción)

ADQUISICIONES

Fondo de inversión 
compra WebMD 
por US2,800 millones

WebMD, el sitio web sobre temas de sa-
lud, anunció el lunes que será adquirida 
por Internet Brands, una nueva compañía 
de medios controlada por la firma global 
de inversiones Kohlberg Kravis Roberts. La 
transacción está valorada en unos 2,800 
millones de dólares. Según un comunicado 
de la compañía, los accionistas del provee-

dor de información de salud con sede en 
Nueva York obtendrían 66.50 dólares por 
cada acción en efectivo, una prima de 20% 
del precio de cierre del viernes de 55.19 dó-
lares. La venta se produce después de que 
la compañía fundada en 1991, WebMD, 
anunció en febrero que el equipo directivo 
estaba trabajando con sus asesores legales 
y financieros para explorar varias estrate-
gias para mantenerse competitiva.

“Creemos que esta transacción propor-
cionará flexibilidad y recursos adicionales”, 
dijo el doctor Steven Zatz, director ejecuti-
vo de WebMD. (Washington Post)
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