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Facturación en tarjetas 
de crédito se mantiene: 
Citibanamex. Pese al entorno de 
incertidumbre y de menor crecimiento, la 
expansión en la facturación fue constante. 
lea más eleconomista.mx/valores

Merkel y Trump se 
reunirán mañana. 
lea más eleconomista.mx/valores

Libra débil impulsó la 
producción fabril en RU.
lea más eleconomista.mx/valores

NO TODO EL TIEMPO DEBE CRECER A LA MISMA VELOCIDAD

Es bueno que el crédito 
tome un respiro: Santander

Edgar Juárez 
EL ECONOMISTA

EN LOS últimos años el crédito 
bancario en México ha crecido a 
un ritmo de doble dígito y en pro-
medio tres veces lo que ha repun-
tado la economía. Dado el entorno 
de incertidumbre que se vive este 
año, principalmente por el efec-
to Donald Trump, se espera una 
 desaceleración. De hecho la agen-
cia Fitch estima que el repunte sea 
de entre 6 y 8 por ciento.

Para Héctor Grisi, presiden-
te ejecutivo y director general de 
Santander México, el que el ritmo 
del crecimiento del crédito no sea 
siempre a la misma velocidad tam-
bién es bueno. 

“El mercado ha venido cre-
ciendo a doble dígito en los últi-
mos cinco años, yo creo que tam-
bién es bueno que los mercados 
tengan sus respiros y que no todo 
el tiempo estén creciendo a la mis-
ma velocidad. Creo que siempre es 
sano que tengamos cuestas y va-
lles dentro de los procesos y que en 
un proceso de colocación de cré-
dito vayamos yendo poco a poco”, 
precisa.

En entrevista, el banquero acla-
ra que aunque desde Santander sí 
perciben algunos sectores toman-
do menos crédito, otros siguen con 
buen ritmo.

“Nosotros hemos sentido que 
algunos sectores están tomando 
menos crédito, y que la gente es-
tá siendo más prudente y cautelo-
sa, pero hay otros sectores que no, 
la parte de empresas, donde segui-
mos viendo inversiones”, destaca.

En este sentido, puntualiza que 
es muy probable que en el 2017 el 
crédito a empresas siga con cre-
cimientos de doble dígito, mien-
tras que en consumo su estimación 
es que no sea en esa misma mag-
nitud, pero aun así continué con 
repuntes.

“Tal vez en la parte individual 
no crezcamos a doble dígito, pero 
quizá sí un dígito alto. Yo creo que 
vamos a ver una buena mezcla. Al 

Se prevé que este año los préstamos a empresas mantengan la expansión a dos dígitos

final lo que nos conviene siempre 
es tener un poquito de respiro tam-
bién en ciertas situaciones. Siem-
pre los bancos deben tener sus pro-
pios lineamientos”, enfatiza.

TASAS HAN IMPACTADO  

ALGUNOS PRODUCTOS

El director de Santander recono-
ce que, tras el alza de tasas por par-
te del Banco de México (Banxico), 
algunos productos crediticios ya 
muestran ligeros incrementos de 
costo, pero en otros no es así.

“La verdad es que la competen-
cia es tan brutal (…) Entonces he-
mos tenido que ir muy poco a poco 
y yo creo que los márgenes se es-
tán comprimiendo porque la com-
petencia es bastante fuerte”, dice.

Grisi afirma que aún cuando el 
banco central siga con una tenden-
cia alcista, los bancos no subirían 
tanto las tasas, precisamente por la 
competencia.

El banquero destaca que hoy 
México tiene un sistema finan-
ciero más fuerte y competitivo 
que el de hace unos años, y cuen-
ta con una sólida posición de capi-
tal que le permite seguir creciendo 
e invirtiendo.

“SIEMPRE BUSCAMOS 

OPORTUNIDADES”

Respecto a los planes de Santander, 
Hector Grisi refiere que el banco 

siempre está buscando oportuni-
dades, incluidas posibles adquisi-
ciones de otras instituciones, pero 
aclara que hoy no hay oportunida-
des en el mercado que vayan acor-
de con su estrategia, por lo que es-
tán concentrados en lo que tienen. 
“Si se presenta la oportunidad, por 
supuesto que vamos a buscarla”.

Aclara que Santander no busca 
ser el banco más grande de Méxi-
co, sino el mejor: “Yo no presiono 
a mis equipos para ganar cuota de 
mercado, sino para que tengamos 
los clientes más leales, clientes 
realmente vinculados con el ban-
co, y que operen y trabajen mu-
cho más con nosotros”.

Adelanta que, como parte de su 
plan de transformación para en-
frentar los retos digitales, en breve 
el banco lanzará Santander Go, una 
cuenta nivel 2 que podrá abrirse 
desde dispositivos móviles, y para 
el cierre del año esperan lanzar su 
billetera electrónica (Wallet).

Durante el último trimestre de 
2016, Santander México mostró un 
incremento de 7.5% en su utilidad 
neta, en comparación con el mis-
mo periodo del año pasado, al su-
mar 4,542 millones de pesos; a ta-
sa anual alcanzó los 15,715 millones 
de pesos, esto es 11.1% más que un 
año antes.

La cartera de crédito resgitró un 
crecimiento de 8%, en el trimestre.

 El mercado ha veni-
do creciendo a doble dí-
gito en los últimos cinco 
años, yo creo que tam-
bién es bueno que los 
mercados tengan sus 
respiros y que no todo el 
tiempo estén creciendo 
a la misma velocidad”.

 Nosotros hemos sen-
tido que algunos secto-
res están tomando me-
nos crédito, y que la 
gente está siendo más 
prudente y cautelosa, 
pero hay otros sectores 
que no”.

Héctor Grisi,
presidente ejecutivo 
y director general de 

Santander México.

A UN DÍGITO El financiamiento de la banca ha estado creciendo a dos dígitos. Se vio interrumpido en el 
2008 por la crisis financiera y este año por el menor crecimiento interno.
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El japonés 
Mizuho 
Bank inició 
operaciones 
Edgar Juárez 
EL ECONOMISTA

EL PASADO viernes inició opera-
ciones en México de manera formal 
el japonés Mizuho Bank, uno de los 
tres bancos más grandes del país 
asiático, que pertenece al Mizuho  
Financial Group, a su vez, uno de 
los conglomerados financieros más 
importantes del mundo, con ofici-
nas en más de 30 países.

Desde el 18 de diciembre del 2015 
había recibido aprobación por par-
te de la autoridad mexicana para 
operar, pero antes tuvo que cum-
plir otra serie de requisitos. Con esta 
nueva entidad suman 48 los bancos 
que operan en México y está pen-
diente iniciar otros tres.

La Comisión Nacional Ban-
caria y de Valores (CNBV) expli-
có que este nuevo banco se enfo-
cará en atender las necesidades de 
las medianas y grandes empresas, 
a través de créditos comerciales y 
operaciones de captación, princi-
palmente a compañías de origen 
japonés con presencia en México, 
pero también a firmas nacionales.

Su oficina matriz se ubica en la 
Ciudad de México, y de momento 
será su único centro de negocios.

En los últimos años se ha inten-
sificado el interés de bancos asiá-
ticos por operar en el mercado 
mexicano, en atención a la presen-
cia aquí de empresas de esa región.

En el 2016 inició operaciones en 
México el Industrial and Commer-
cial Bank of China (ICBC), el más 
grande del mundo por número de 
activos. También están ya autori-
zados por la CNBV el Bank of China 
México y el coreano Shinhan Bank.

Fuentes refieren que sigue el in-
terés de instituciones financie-
ras extranjeras de llegar a México. 
Prueba de ello es que ya hay una 
solicitud formal del banco corea-
no Keb Hana.

Apenas se hizo la solicitud for-
mal, y ahora se llevará todo el pro-
ceso correspondiente para de-
terminar si se le otorga o no la 
autorización.

Suman 48 los bancos que 
operan en México y están 
pendientes otros tres.
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