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Comunicaqién
Financiera

Deacuerdo con la
calificadora, este tipo
de entidades atien—
denzonas remotas
semiurbanasy rurales.
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Intermediarios no bancarios,
con potencial en captacion

El segmento al que se dirigen tiene baja penetracién financiera

Fernando Gutiérrez
EL ECONOMISTA

DEBIDO A que atienden a un
segmento de la poblacion don-
de la penetracion financiera es
baja, los intermediarios finan-
cieros no banearios que estan
autorizados para recibir depo-
sitos del piblico tienen un po-
tencial crecimiento en su cap-
tacion, indico la calificadora
Fitch Ratings.

En el analisis “Panorama de
la captacion de intermediarios
finanecieros no bancarios™, la
firma senialo el crecimiento que
han tenido los depositos en es-
te tipo de intermediarios, co-
mo las sociedades financieras
populares (sofipos), cooperati-
vas de ahorro y préstamo (so-
caps) asi como las uniones de
credito.

“Del 2012 a septiembre del
2016, su captacion (de estos
tres sectores) crecio alrededor
de 12%,, favorable para la evo-
lucidn de la economia y exhi-
be mayor potencial de creci-
miento por la baja penetracion
financieray el entorno volatil”,
indico la firma.

El reporte menciona que si
bien estas entidades tienen una
penetracion muy baja en cap-
tacion y credito respecto del to-
tal de intermediarios del siste-
ma financiero, el ahorro que se
genera en estas instituciones les
otorga capacidad para fondear
sus actividades crediticias y, por
ende, a favorecer sus perfilesde
fondeo.

“A septiembre del 2016, los
depaositos de socaps y sofipos
representaron 0.6% del Pro-

ducto Interno Bruto y los recur -
sos captados por las uniones de
crédito, 0.2% , ambos muy por
debajo del nivel de 23.9% de los
bancos, aunque con tendencia
creciente”, apunto.

Pese a esto, la firma agrego:
“Si bien estas entidades tienen
penetracion muy baja en cap-
tacion y credito con respecto al
total de intermediarios del sis-
tema financiero se destaca que
la capacidad para fondear sus
actividades crediticias a traves
de depositos de dlientes o socios
es una fortaleza frente a otros
intermediarios, al favorecer sus
perfiles de fondeo y contribuir
al ahorro financiero interno en
México®.

NECESARIA, MAYOR
INFRAESTRUCTURA

La calificadora ahadio que es-
te tipo de entidades atienden en
Incalidades muy especificas del
pais, esdecir, zonas remotas se-
miurbanas y rurales, las cuales
generalmente no estan banca-
rizadas, porloque la firma con-
siderd como crucial el desarrollo
de una mayor infraestructura o
usode canales alternos parain-
crementar la captacion en estas
regiones.

#8us modelos de negocio es-
tan orientados a atender nece-
sidades de financiamiento en
localidades especificas del pais
v generalmente en zonas remo-
tas y no bancarizadas. La cap-
por eventos operativos que sur—
gieron en el pasado. Fitch con-
sidera que el desarrollo de una
mayor infraestructura o el uso
de canales alternos son crucia-

les para incrementar la capta-
cion en estaszonas”.

Con respecto al fondeo ban-
cario que reciben estos inter-
mediarios, la firma declaro que
éste ha sido creciente en las so-
fipos v las uniones de crédito;
contrario a lo que pasa con el
sector de las socaps, el cual con-
centrasus pasivosen los deposi-
tos de sus socios.

Ante este escenario, la cali-
ficadora indict que este tipo de
entidades todavia tienen areas
de oportunidad para el desa-
rrollo de herramientas de riesgo
en su fondeo, que les permitan
medir la estabilidad de los re-
cursos captados,

PROTECCION AL AHORRO, CON
CONDICIONES NO TAN BENIGNAS

Fitch Ratings comento que si
bien los ahorradores de sofipos
¥ socaps cuentan conun segu-
ro de depasitos, el cual prote-
ge hasta 25,000 Udis (134,000
pesos apraximados}, las condi-
ciones de la proteccion en es-
tos vehiculos son menos benig-
nas que en la banca, que protege
los ahorros de sus clientes has-
ta por 400,000 Udis (2 millones
285,000 pesos aproximados).

“El seguro de proteccion a
los ahorradores esun tema pen-
diente para las uniones de cre-
dito y, si bien los depositos de
socaps v sofipos estan protegi-
dos, las condiciones son menos
benignas que en la banca y los
mecanismaos para ello se con-
centran en entidades distintas
al Instituto para la Proteccion
al Ahorro Bancario”, explico la
firma.
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