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SE PREPARA
PARA UNA
VIDA SIN

TLCAN

México estd intensificando sus
esfuerzos para diversificar sus
mercados e introducir nuevas
protecciones para inversionistas,
mientras se prepara para la posibi-
lidad de que fracasen las negocia-
ciones sobre el futuro del Tratado
de Libre Comercio de América del
Norte (TLCAN).

Alos negociadores les preocu-
pa cada vez mas no poder superar
los abismos entre EU y México en
las conversaciones. Los escollos
incluyen la “clausula de suspen-
siéon” propuesta por Washington
que acabaria con el pacto a menos
queserenegocie cadacinco afios, y
sus demandas de mayor contenido
estadounidense en autos fabrica-
dosanivelregional.

Lasautoridades mexicanasestan
viendo signos alentadores de que
se estan abriendo nuevos merca-
dos.

Aunque el pais depende en gran
medida de EU para sus importa-
ciones y exportaciones, ha impor-
tado mas maiz amarillo de Brasil
y Argentina en septiembre que en
todo 2016.

México compré 100,800 tonela-
das de maiz amarillo de Brasil en
septiembre y 41,000 de Argentina,
una cantidad mintscula en com-
paracién con los 10.5 millones de
toneladas que le compra a EEUU.
Pero en lo que va de este afio, ha
comprado un 11 por ciento mas
de este producto basico de los dos
paises sudamericanos que en todo
el afio 2016, segtin datos del go-
bierno.

“Es importante porque mues-

tra que México tiene otros paises
donde puede sustituir las importa-
ciones de grano”, dijo Juan Carlos
Anaya, director general de CGMA,
unaconsultoria.

Parte de ello estd motivado por
los precios: Brasil y Argentina tie-
nen cosechas récord que necesitan
vender, asi que los precios han ba-
jado. Al Consejo de Granos de EU
(USGC, por sus siglas en inglés)
le consuela ese hecho por el mo-
mento, pues considera que éstas
son s6lo “pequefias ventanas” de
oportunidad para Brasil y Argen-
tinadado quelascosechassuperan
la capacidad de almacenamiento.

“No estamos alarmados toda-
via”, dice Ryan LeGrand, director
del USGC en México. “Esperamos
que EU siga dominando... siempre
que lleguemos a un acuerdo en
cuantoal TLCAN”.

Pero con unaronda decisiva de
conversaciones en la Ciudad de
México del 17 al 21 de noviembre
(de manera oficial), los economis-
tas estan analizando crudamente
el costo de perder el TLCAN. Ilde-
fonso Guajardo, secretario de eco-
nomia de México, dijo al Congreso
la semana pasada que teniendo en
cuenta cémo estaban las cosas, el
fin del TLCAN “no es sanamente
descartable”.

Elbancoespafiol Santander cree
que la economia mexicana podria
contraerse un 2.6 por ciento si se
anularael TLCANyEUrecurrieraa
unaguerracomercial totalenlugar
devolveralasnormasarancelarias
de la Organizacion Mundial del
Comercio. Moody’s Investors Ser-
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El Gobierno busca otros mercados
para contrarrestar la dependencia
del comercio exterior con EU

vice dice que la economia podria
contraerse hastaun4 por ciento.

En ese contexto, las autoridades
mexicanas han comenzado a ana-
lizar la inclusion de protecciones
alTLCANenlalegislacién del pais,
una de las diversas herramientas
paratranquilizar a los inversionis-
tas paraquienes el TLCAN hasido,
sobretodo, unagarantiade que sus
intereses estaban asalvo.

Sinembargo, Luisdela Calle, un
exnegociador del TLCAN, dijo que
replicarloscompromisosvinculan-
tes de un tratado internacional en
laleyinternaseriaimposible.

Pero dijo que, si EU se retiraba
y el TLCAN seguia en vigor entre
Canada y México, el resto de las
protecciones del comercio propor-
cionarian un incentivo para que

las compaifiias estadounidenses
invirtieran en México a través de
Canada.

Por ahora, México no se alejara
de la mesa. “México no le dara a
Donald Trumplaexcusa paradecir
quesomosculpablesdeladesapari-
cién del TLCAN”, dijo el funciona-
rioanénimo.

Inclusosiel TLCANllegaasufin,
“la mitad de lo que exportamos a
EUseguird gozandode accesolibre
de aranceles, porque las tarifas ya
son cero”, agregd el funcionario.

Pero los calculos de Santander
sugieren que el dolor podria ser
considerable. Proyecta una caida
del 15 por ciento en las exportacio-
nesyun 16 por ciento en las impor-
tacionessillegaasufinel TLCANy
estallauna guerra comercial total.




