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DICE RUSIA QUE PREPARA MISIL

Oro repunta ante 
temores sobre 
Corea del Norte
Reuters

EL ORO repuntó el viernes desde un mí-
nimo de dos meses, debido a las preocu-
paciones que generó un reporte de Rusia 
que apunta a que Corea del Norte prepara 
la prueba de un misil de largo alcance y por 
la depreciación del dólar. 

“El reporte ruso de una inminente prue-
ba de un misil norcoreano que podría al-
canzar la costa oeste de Estados Unidos 
sumado al debilitamiento del dólar impul-
só al oro desde un mínimo de dos meses”, 
dijo Tai Wong, jefe de operaciones de me-
tales básicos y preciosos de BMO Capital 
Markets.

“El oro ha caído 7% durante el último 
mes, lo que ha puesto nerviosos a los espe-
culadores con posiciones cortas en los ni-
veles actuales, así que podríamos ver los 
1,300 dólares antes de los 1,250”, agregó. 

El oro al contado subió 0.4%, a 1,273.06 
dólares la onza. Los futuros del oro en Esta-
dos Unidos para entrega en diciembre per-
dieron 0.1%, a 1,274.9 dólares. 

El Índice Dólar cayó desde un máximo 

de dos meses y medio. 
“Las ganancias del dólar se evaporaron 

ya que los actores del mercado hicieron una 
evaluación más sobria del reporte de em-
pleos y notaron que el alza de las ganan-
cias promedio por hora pudo ser impulsada 
por una fuerte caída de los trabajos de ba-
ja remuneración y aquellos afectados por el 
huracán en lugar de un avance real”, dijo 
Fawad Razaqzada, analista de Forex.com. 

Más temprano, el lingote cayó a un mí-
nimo de dos meses a 1,260.16 dólares la on-
za, presionado por el reporte de empleo y el 
crecimiento de los salarios el mes pasado en 
Estados Unidos que respaldó las expectati-
vas de una nueva alza de las tasas de interés 
de la Reserva Federal en diciembre. 

Eso impulsó al dólar y a los retornos de 
los bonos del Tesoro. 

Entre otros metales preciosos, la plata 
ganó 1.1%, a 16.75 dólares la onza. El pla-
tino cedió 0.03%, a 910.75 dólares la onza, 
luego de tocar los 899.50 dólares, su cota 
más baja desde el 12 de julio. 

El paladio perdió 2%, a 920.25 dólares la 
onza  en la jornada del pasado viernes. 

RECIBE APROBACIÓN DE CALIFICADORAS

Televisa emite deuda  
por $4,500 millones
CON LOS recursos monetarios obtenidos, la mayor televisora de habla 
hispana en el mundo financiará capital de trabajo y otras necesidades

Judith Santiago
judith.santiago@eleconomista.mx

HOY, GRUPO Televisa coloca certifi-
cados bursátiles por 4,500 millones de 
pesos para financiar capital de traba-
jo, así como otras necesidades corpo-
rativas. La tasa de interés es de 8.79% y 
tiene vencimiento en el 2027.

En un comunicado publicado en la 
Bolsa Mexicana de Valores (BMV) pre-
cisó que la colocación de certificados 
forma parte de un programa vigente.

La operación recibió la nota 
‘AAA(mex)’ de de la calificadora Fitch 
Rating, al considerar que la compañía 
se ha diversificado su hacia segmen-
tos de Contenido, Sky y Cable, lo que 
le permitirá lograr estabilidad en la ge-
neración de flujo de efectivo (EBITDA).

La deuda de la 

televisora es de 

$72,084 millones de 

pesos. FOTO ARCHIVO EE: 

NATALIA GAIA

Añade que el negocio de la radiodi-
fusión apoya la demanda de publicidad 
y venta de contenidos fuertes.

Antes de esta emisión, la deuda neta 
de Grupo Televisa era de 72,084.1 mi-
llones de pesos. Según Fitch, “el perfil 

de vencimientos está bien escalonado 
y sin concentración de vencimientos 
significativos”.

Los vencimientos más cercanos son 
notas sénior por 500 millones de dó-
lares para el 2018 y otros 600 millones 
al 2025. La televisora disponía, hasta 
el 30 de junio, efectivo disponible por 
47,000 millones de pesos, con lo que 
no se advierten presiones para enfren-
tar los pagos de deuda de corto plazo 
por 12,000 millones de pesos.

ACCESO A MERCADOS

“Televisa tiene buen acceso a los mer-
cados de capitales internacional y local 
que, a su vez, fortalecen su flexibilidad 
financiera”, añadió la calificadora.

Los pronósticos apuntan a que la 
compañía generaría un EBITDA de 

25,000 millones de pesos y de 26,000 
millones en este y el próximo año, 
respectivamente. 

Esto, como resultado del negocio de 
Sky y Cable, así como por el aumento 
de ingresos por regalías de Univisión.

No obstante, aunque la emisora ha 
reducido la dependencia de sus ingre-
sos por publicidad, que representan 
22%, seguirá enfrentando presiones 
por la competencia que se ha intensi-
ficado en este rubro. 

Por el lado de la base de suscriptores 
de televisión de paga, también se ob-
serva debilidad por la preferencia que 
está ganando el contenido online.

“La estrategia de incremento en 
precios implementada en el 2015 no 
ha generado una mejora significativa 
en sus ingresos del negocio de publici-
dad, aunque continúa reestructurando 
su estrategia de precios, existe incerti-
dumbre sobre el presupuesto que des-
tinarán los clientes a publicidad en Te-
levisa, ya que existen otras alternativas 
de publicidad”, consideró Fitch.

Por ello, anticipa que este rubro no 
registrará crecimiento en el mediano 
plazo; no obstante, los ingresos por re-
galías de Univisión en el 2018 compen-
sarán esta tendencia.

“Durante los últimos 12 meses, 
contados a junio del 2017, la televisora 
generó 325 millones en regalías de Uni-
visión y se espera que estas suban 39% 
a partir del 2018”, estimó la calificado-
ra de riesgo crediticio.


