


4 EF Jueves 19 de Octubre de 2017

Mientras EU pone 
‘trabas’ al TLCAN 
crecen acuerdos 
que lo dejan fuera

Para el sector privado del vecino 
del norte, su país se está quedando 
atrás en cuanto a comercio se re-
fiere, pues mientras la Casa Blanca 
parece querer ‘reventar’ el Tratado 
de Libre Comercio de América del 
Norte (TLCAN), sus competidores 
comerciales afianzan alianzas con 
tratados en los que Washington se 
está quedando fuera.

“(Las propuestas duras de EU) 
también tienen impacto global. El 

mundo observa y responde cons-
truyendo nuevos acuerdos, que 
cambian las rutas de los flujos co-
merciales para saltarse a Estados 
Unidos”, señaló John Murphy, vi-
cepresidente de Política Interna-
cional de la Cámara de Comercio 
de Estados Unidos.

Lamentó que los competido-
res de su país estén obteniendo 
un mejor acceso a los mercados 
mundiales que las empresas esta-
dounidenses. 

Así, mientras ese país hace evi-
dente la falta de acuerdos para 
modernizar el TLCAN, la Unión Eu-
ropea cierra acuerdos con Canadá, 
Japón y México y los 11 países que 
se quedaron en el Acuerdo Trans-
pacífico (TPP) evalúan cómo ce-
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rrar el tratado sin Estados Unidos.
Juan Carlos Baker, subsecretario 

de Comercio Exterior de la Secre-
taría de Economía, reveló que en 
breve México dará un anuncio so-
bre el TPP11 (sin EU), además de 
que visitará Brasil y Argentina para 
estrechar la relación comercial con 
esos países y para diciembre es-
pera concluir la negociación para 
modernizar el Tratado de Libre 
Comercio con la Unión Europea.

“Espero ir a Brasil y Argentina, 
antes de que termine este año para 
continuar las discusiones con es-
tos socios comerciales y en Euro-
pa tenemos muy buenos avances, 
y esperamos cerrar hacia el mes de 
diciembre”, señaló en entrevista 
con El Financiero Bloomberg.
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La Unión Europea fortalece alianzas 
con Canadá, Japón y México
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Son con los que EU tiene un acuerdo 
de libre comercio, los cuales explican 
el 15% de su déficit comercial.

De su saldo negativo en la balanza co-
mercial es con China, país con el que 
no tiene un acuerdo.

Del comercio exterior de EU entre 
enero y agosto de este año se realizó 
con México y Canadá.
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Además destaca la  iniciativa del 
gobierno chino para establecer una 
nueva Ruta de la Seda, que agili-
ce el comercio entre Asia, el Viejo 
Continente e incluso África.

Si Estados Unidos continúa con 
esta tendencia regresiva y el resto 
del mundo opta por la apertura, 
entonces ese país tiene mucho que 
perder, consideró Moisés Kalach, 
coordinador del Consejo Consul-
tivo Estratégico de Negociaciones 
Internacionales del Consejo Coor-
dinador Empresarial.

“Yo creo que sí es grave, si pier-
den parte de la confiabilidad que 
ellos necesitan en el comercio. Te 
vuelves menos confiable y se vuel-
ven un socio que está yendo en con-
tra de la oportunidad que tenían”, 
dijo Kalach.

De darse el escenario donde Es-
tados Unidos termine por desinte-
grar el TLCAN, la nación que más 
beneficios podría encontrar, si es 
que mueve bien sus fichas, es Chi-
na, previó Ignacio Martínez, aca-
démico de la UNAM.

“Se vería una reorganización de 
las cadenas globales de valor y es 
ahí donde viene la presencia de 
China”, dijo Martínez.

El objetivo del presidente Do-
nald Trump de reducir el déficit 
comercial de Estados Unidos es 
una de las tareas prácticamente 
imposibles de realizar para el re-
presentante comercial de ese país, 
Robert Lighthizer, señaló en un ar-
tículo el Financial Times.

“Él (Lighthizer) debe encontrar 
un tratado que Canadá, México y 
los republicanos en el Congreso 
acepten, mientras convence al se-
ñor Trump de que es una victoria 
para él”, señaló el medio.
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Se defiende 
el interés 
nacional, 
dice Baker

Luego de que el representante co-
mercial de EU, Robert Lighthizer, 
acusara que México y Canadá no 
quieren aceptar las propuestas 
de su país en el TLCAN, el subse-
cretario de Comercio Exterior de 
la Secretaría de Economía, Juan 
Carlos Baker, aseguró que Méxi-
co no es intransigente, sino que 
cuida del interés nacional.

Entre las restricciones que la 
Casa Blanca busca imponer en el 
TLCAN está una cláusula de ex-
tinción que lo terminaría cada cin-
co años y eliminar el capítulo de 
resolución de controversias, se-
ñaló Baker.

“El comentario de Lighthizer al 
menos a mi me confundió un poco, 
que incluso nos estén acusando de 
intransigentes por rechazar unos 
textos acordados en el Transpací-
fico, cuando recordemos que EU 
se salió del Transpacífico, enton-
ces de entrada ya es confuso”, dijo 
en entrevista con El Financiero 
Bloomberg.

“Si la intransigencia de la que se 
nos acusa implica el estar defen-
diendo los intereses de México y no 
aceptar propuestas que sabemos 
que van en contra, pues entonces 
claro, somos intransigentes y lo va-
mos a continuar siendo, porque no 
podríamos aceptar un acuerdo en 
esos términos. Es preferible que no 
haya un TLC, a que haya uno con 
todas esas restricciones”, agregó.

Baker señaló que la posición 
mostrada por EU al cierre de la 
cuarta ronda de negociaciones no 
debe sorprender, pues desde la 
tercera reunión comenzó a mos-
trar sus propuestas más difíciles.

“No todo es malo, hay avances 
en temas como el de telecomuni-
caciones y poco antes de empezar 
la ronda concluimos el capítulo 
de competencia. Hay temas don-
de compartimos visión, en otros 
no”, reconoció el subsecretario.

Cuestionado sobre porqué habrá 
un mes entre la cuarta y la quinta 
ronda de renegociaciones, Baker 
aseguró que hay demasiado tra-
bajo por hacer y en este tiempo 
presentarán las propuestas a gru-
pos como el ‘Cuarto de Junto’, así 
como a legisladores. “Es un mes, 
pero es poco tiempo para todo el 
trabajo que hay que hacer”, dijo.

 Con información de Víctor Piz

Surgen nuevos lazos
Mientras EU busca imponer medidas proteccionistas, los paises �rman nuevos acuerdos que cambian las rutas 
del comercio global.
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El 56 por ciento de los mexicanos 
prefiere que el país se salga del Tra-
tado de Libre Comercio de América 
del Norte (TLCAN) si las renego-
ciaciones no resultan favorables, 
según reveló una encuesta nacio-
nal de El Financiero. En contraste, 
el 31 por ciento opina que es más 
conveniente que México siga en el 
Tratado independientemente de lo 
que se renegocie. 

La encuesta se realizó a 1,063 
adultos en las 32 entidades federa-
tivas del 5 al 10 de octubre. 

La preferencia por salirse del 
acuerdo comercial es más notable 
entre los menores de 29 años, quie-
nes apoyan esa postura en 59 por 
ciento, y entre los mexicanos de 
30 a 49 años, quienes comparten 
esa opinión en un 58 por ciento. 
En contraste, los mayores de 50 
años la apoyan menos, en un 50 
por ciento. 

Por niveles de escolaridad, el 

apoyo a salirse del Tratado no re-
gistra diferencias por grupo, pero 
la preferencia por permanecer en 
el tratado comercial sí aumenta 
conforme el nivel educativo de los 
encuestados es mayor: 28 por cien-
to entre quienes tienen escolari-
dad básica, 34 por ciento entre los 
que tienen un nivel de escolaridad 
media y 40 por ciento entre los que 
reportan tener estudios universi-
tarios.

Según el sondeo, el apoyo a sa-
lirse del Tratado es más alto en las 
regiones Sur y Centro-Occidente 
del país, con 58 por ciento cada 
una, mientras que en el Norte es 
de 56 por ciento. La zona centro es 
donde menos se apoya la idea de 
salir del tratado comercial, con 53 
por ciento.

El equipo negociador mexicano 
obtiene evaluaciones positivas, se-
gún encuesta. 

 Alejandro Moreno

Mejor sin acuerdo que  
trato desfavorable, opinan

Metodología: Encuesta nacional con entrevistas cara a cara en vivienda realizada del 5 al 10 de octubre a 1,063 adultos en todas las entidades federativas. 
Se utilizó un muestreo probabilístico con base a las secciones electorales del INE. La tasa de rechazo a las entrevistas fue de 48%. 
Con un nivel de con­anza de 95%, el margen de error estimado es de +/- 3.0%. 
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Preocupa a mexicanos renegociación de TLCAN
¿PERMANECER O SALIR?

SI LAS NEGOCIACIONES DEL TRATADO DE LIBRE 
COMERCIO DE AMÉRICA DEL NORTE NO RESULTAN 
FAVORABLES A MÉXICO, ¿QUÉ PREFERIRÍA USTED? (%)

EVALÚAN A NEGOCIADORES

¿CÓMO CALIFICARÍA AL EQUIPO MEXICANO QUE ESTÁ 
RENEGOCIANDO EL TRATADO DE LIBRE COMERCIO? (%)

PREOCUPACIÓN POR TLCAN Y MURO

¿QUÉ TANTO LE PREOCUPA A USTED...? (%)

Salirse del Tratado, 
buscar otras
opciones

56

Seguir dentro
del Tratado,

nos conviene más

31

No contestó

13 No contestó

 14

La renegociación del TLCAN con Estados Unidos La construcción de un muro en la frontera de México y EU

No contestóPoco/nadaMucho/ algo No contestóPoco/nadaMucho/ algo

Muy bien/ bien

42

Muy mal/ mal

29

Ni bien ni mal

15
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59 58

36 40

5 2

47 44

3 1

50 55




