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LA TASA DE INTERES EN 7% LES GENERA MAS RENDIMIENTOS, AFIRMA MOODY’S

Penetracion, el mayor reto en seguros

Las nuevas generaciones, que demandan cada vez mas productos personalizados, representan otro desafio

Belén M. Saldivar
EL ECONOMISTA

EL PRINCIPAL reto para la
industria aseguradora en México
es el nivel de penetracion de ésta,
ya que actualmente se encuentra
en 2.3% respecto al Producto In-
terno Bruto (PIB), lo cual 1a pone
por debajo de otras economias si-
milares o mas desarrolladas, indi-
c6 Francisco Uriostegui, analistade
seguros de Moody’s México.

“Nos encontramos bastante le-
jos de un nivel 6ptimo de penetra-
cion, por ejemplo, una industria
desarrollada como la de Estados
Unidos maneja un nivel de 7.3%
respecto al PIB, mientras que Chile
maneja4.8%”, explico.

A decir del analista de Moody’s,
este reto trae consigo otros de ti-
po cultural, ya que los mexicanos
también necesitamos de una me-
jor cultura y conciencia de los ries-
gos a los cuales estamos expues-
tos, sobre como administrar estos
riesgos y como comprar coberturas
para proteger nuestro patrimonio.

Agrego que las nuevas genera-
ciones también representan otro

Hacer productos mas personalizados ayudara a las empresas aseguradoras a
bajar costos, afirmé el analista de Moody'’s. FOTO: ESPECIAL

reto, ya que éstas demandan cada
vez mas productos personalizados.

“Esta personalizacion también
les ayudaria a las aseguradoras a
bajar costos (...) EL hacer productos
mads personalizados responde a las
necesidades de las nuevas genera-
ciones y de esta manera, poder in-
crementar de manera mas rdpida
la penetracion (...) En los dltimos
afos, la evolucion de la penetra-

cién ha sido positiva y si seguimos
con el mismo ritmo; podriamos al-
canzar los niveles promedio en los
préximos cinco afios”, aseguro el
analistade Moody’s.

Respecto a la implementacion
de Solvencia II, si bien ya se dio de
manera efectiva el afio pasado, aun
hay aspectos que se estan afinando
y asevero que no se debe perder de
vista a aquel 5% de compafiias que

no consiguieron los niveles de ca-
pital requerido.

“Si en la siguiente evaluacion
vuelven a caer en un incumpli-
miento, el regulador procederd a
hacer una visita directa a la com-
pafiia”, asevero.

TASAS DE INTERES Y ELECCIONES,
LOS OTROS RETOS

Actualmente, el Banco de México
tiene su tasa de interés de referen-
ciaen 7.0%, el nivel mas alto des-
de marzo del 2009, lo cual benefi-
cia al sector asegurador dado que
muchas de las inversiones de €s-
te se encuentran a corto plazo, las
cuales se actualizan con el alza de
tasas y generan mds rendimientos.
Sin embargo, Francisco
Uriostegui aseverd que cuando las
tasas empiecen a bajar representa-
rdn un reto para las aseguradoras,
tanto para poder arreglar su por-
tafolio de inversion asf como para
poder prevenir la forma en que se
van a dar estas disminuciones.
“Estos ultimos incrementos han
sidomuy rdpidos y sise reducela ta-
sa con la misma velocidad, las ase-
guradoras tendrdn que evaluar, en

su momento, como podria impac-
tar al final los niveles de utilidad, ya
que el manejo de inversiones cons-
tituye una de las partes mds impor -
tantes de la industria”, explico.

Por otro lado, ante el cambio de
gobierno del préximo afo, indi-
c6 que la parte de fianzas estd muy
expuesta a esto, pues van ligadas al
gasto de infraestructura.

“Durante los ultimos afnos, el
gasto de infraestructura ha sufri-
do y las afianzadoras que suscriben
este producto han reflejado en su
tasa de crecimiento esta disminu-
cion de obra publica; sin embargo,
no es tan preocupante porque los
niveles de rentabilidad que tienen
se han mantenido bastante sélidos
y fuertes, lo que habla bastante de
la experiencia y la capacidad téc-
nica de las afianzadoras”, destaco.

Para el 2018, agrego, se espera
que el gasto de infraestructura se
revitalice sobre todo porque, ac-
tualmente, se estan viendo resul-
tados positivos por parte de la re-
forma energética y el desarrollo de
Nuevos proyectos, los cuales nece-
sitardn de las fianzas y seguros.
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