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EL EL segundo trimestre de es-
te año, el sector asegurador creció 
1.4% en términos reales respecto al 
mismo periodo del año pasado, in-
dicó la Comisión Nacional de Segu-
ros y Fianzas (CNSF). 

Para el análisis del crecimiento 
del sector, precisó la CNSF, es im-
portante destacar que en junio se 
renovó la póliza integral de seguros 
de Pemex, por lo cual “con el fin de 
analizar apropiadamente la diná-
mica subyacente de crecimiento 
del sector, se distribuye de mane-
ra uniforme por cada año de vigen-
cia de la prima para reflejar su cos-
to anual”.

Si se deja a un lado la póliza in-
tegral de la petrolera de 24 meses, 
la industria aseguradora tuvo un 
crecimiento de 5.0% real respec-
to al mismo periodo, pero del 2016.

De acuerdo con reporte trimes-
tral referente al sector, al cierre de 
junio el sector asegurador estaba 
conformado por 101 instituciones; 

mientras que las primas emitidas 
ascendieron a 256,452 millones de 
pesos. De esta cifra, 98.4% corres-
pondió a primas directas y el resto 
a reaseguro tomado.

Respecto a la composición de la 
cartera, el producto de seguro de 
vida fue uno de los de mayor par-
ticipación con 39.2% y un total de 
98.9 millones de pesos en primas, 
lo cual significó un incremento de 
5.5% en términos reales.

Por su parte, la operación de ac-
cidentes y enfermedades repre-
sentó 14.9% de la cartera total con 
37.8 millones de pesos; es decir, un 
incremento anual de 4.1%; mien-
tras que los seguros de pensiones 
— derivados de las leyes de segu-
ridad social— presentaron un au-
mento real de 6.3% respecto al 
año anterior, con un monto de 10.8 
millones de pesos, lo que significó 
4.3% de la cartera del sector.

El producto de daños, agregó la 
CNSF en su informe, tuvo un incre-
mento anual de 17.6% en términos 
reales; no obstante, “es importante 
señalar que, al realizar el ajuste an-

tes señalado derivado de la emisión 
de la póliza multianual de Pemex, 
el crecimiento de la operación de 
daños habría sido de 7.6% en tér-
minos reales”.

De igual manera, este produc-
to representó 41.6% de la cartera al 
tener un monto total de primas por 
104.9 millones de pesos.
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Por otro lado, al cierre del segundo 
trimestre el sector afianzador mos-
tró un decremento real de 0.4% 
respecto al mismo periodo del 
2016, al tener un total de 5,241 mi-
llones de pesos en primas emitidas.

Asimismo, en su reporte la 
 CNSF precisó que al cierre del se-

gundo trimestre se encontraban 
autorizadas para operar en el país 
17 instituciones de fianzas; mien-
tras que el sector afianzador regis-
tró una utilidad neta de 1,062 mi-
llones de dólares.

SECTOR ESTABLE: MOODY’S

La semana pasada, la agencia ca-
lificadora Moody’s  indicó que la 
perspectiva del sector asegurador 
es Estable, reflejando la buena li-
quidez de los aseguradores, los só-
lidos ingresos por primas, la sólida 
rentabilidad y la implementación 
exitosa de Solvencia II. 

Asimismo, indicó que la pers-
pectiva podría cambiar a Positiva 
en caso de una mejora significati-
va en la calificación de bonos del 
gobierno y/o en el entorno opera-
cional del país, pero podría pasar 
a Negativa si el crecimiento eco-
nómico se amortigua. Precisó que 
a pesar de la perspectiva Negativa 
que tiene sobre el soberano de Mé-
xico, esto tiene implicaciones limi-
tadas para el sector asegurador.
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EN JUNIO SE RENOVÓ LA PÓLIZA INTEGRAL DE SEGUROS DE PEMEX

Sector asegurador creció 1.4% en II Trim
El seguro de vida fue uno de los de mayor participación con 39.2% y un total de 98.9 millones de pesos en primas

La operación de accidentes y enfermedades representó 14.9% de la cartera 

total. foto: shutterstock
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DERIVADO DEL proceso de transición que 
actualmente está viviendo Seguros Ve por 
Más (BX+), y como parte de su filosofía, ac-
tualmente está realizando inversiones muy 
importantes en tecnología, precisó Juan 
Alberto  Vélez, director de Seguros del gru-
po financiero.

“Las plataformas tecnológicas con las 
que operamos actualmente son platafor-
mas que datan de hace algunos años, y ve-
mos que ya están pasando de moda, por lo 
cual hay una necesidad importante, como 
parte de este proceso de transición, de reno-
var nuestra estructura tecnológica”, indicó.

Agregó que BX+ tiene presente la impor-
tancia de la tecnología para la optimización 
de recursos y para brindar un mejor servicio 
tanto a los agentes como a los asegurados. 
“Nuestros accionistas están conscientes y 
en la disposición de invertir en tecnología 
con la intención de poder aprovechar esta 
ola y mantenernos a la vanguardia”.

El año pasado, grupo financiero Multiva 
llegó a un acuerdo con BX+ para la venta de 
su subsidiaria de seguros, por lo cual este úl-
timo aún se encuentra en una fase de transi-
ción al incorporar los seguros a su estructura.

A decir de Juan Alberto Vélez, el proceso 
de transición no ha sido nada fácil; sin em-
bargo, el ser ahora parte de Ve por Más ha 

permitido a la subsidiaria renovar su imagen.
“Todo proceso de transición es comple-

jo y aunque lo hemos venido resolviendo de 
una manera adecuada, sí hemos visto im-
pactados negativamente algunos de nues-
tros servicios; no obstante, estamos tra-
bajando como equipo para la atención y 
solución de estos temas”, señaló.

A junio de este año, seguros BX+ creció 
38% nominal, un crecimiento que esperan 
mantener hasta finales de año, con lo cual 
cerrarían por encima del estimado que tie-
ne la Asociación Mexicana de Instituciones 
de Seguros para el sector.

Por otro lado, el directivo precisó que la 
nueva regulación ha presentado para todo el 
sector una demanda importante y adicional 
en cuanto a la información. Para BX+ en es-
pecífico, ha significado trabajos adiciona-
les y extraordinarios que antes no se tenían 
previstos, al igual que ha generado costos 
asociados a esta normativa.

Respecto al panorama actual del sector, 
el directivo destacó que las renegociacio-
nes del Tratado de Libre Comercio de Amé-
rica del Norte (TLCAN) preocupan, aunque 
hasta ahora el sector seguros es uno de los 
que se ha mantenido fuera de las mesas de 
negociación.

“Dado que con las renegociaciones del 
TLCAN se apertura el mercado, sin duda po-
dríamos tener una competencia mucho más 
agresiva e intensa”, aseveró.

Transición de seguros BX+ 
se apoya en la tecnología


