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ACTUALMENTE, EL PAÍS CUENTA CON 112 COMPAÑÍAS 

Cinco aseguradoras concentran 42% 
del negocio en México: Moody’s
La agencia espera que, al cierre de este año, el sector  
registre un crecimiento nominal de alrededor de 9%

Belén Saldívar
EL ECONOMISTA

EN MÉXICO, pese a que el sector 
asegurador se encuentra sólido, 
conformado por 112 compañías, 
son sólo cinco las aseguradoras que 
poseen casi la mitad de las primas 
totales emitidas en el país.

La agencia calificadora Moody’s 
precisó que el año pasado estas 112 
compañías que se dedican a segu-
ros y fianzas en México emitieron 
primas por un total de 498,700 mi-
llones de pesos.

De este total de primas emiti-
das, 41.7% fue expedido por tan 
sólo cinco aseguradoras, es decir, 
207,958 millones de pesos en pri-
mas están concentrados en dichas 
compañías.

En entrevista, Francisco Uriós-
tegui, analista de Moody’s, dijo 
que dichas aseguradoras son Met-
life, GNP, AXA, Quálitas y Seguros 
Monterrey New York Life, las cua-
les, agregó, se han posicionado en 
el top cinco en los últimos años.

“Si eres grande y tienes una car-
tera grande, vas a tener una gran 
fuerza de ventas, por lo cual es lógi-

co que te lleves una mayor parte. No 
significa que por naturaleza esté mal 
pero sí implica que a un nuevo juga-
dor que quiera entrar al negocio le 
resulte esto en un gran reto”, refirió.

En el reporte de Moody’s Des-
empeño Financiero y Suplemen-
to Estadístico 2017 de la Industria 
de Seguros en México, la califica-
dora destacó que el sector tiene un 
grado de “moderado” a “alto” en 
lo que se refiere a la concentración.

En este sentido, Francisco 
Urióstegui explicó que, en mer-
cados desarrollados, las primas 
están más distribuidas entre las 
compañías que operan en el país 
lo cual ayuda, incluso, a evitar que 
el sector esté expuesto a ciertos 
riesgos.

“Cinco de las empresas re-
gistradas están manejando ca-
si la mitad del negocio. Esto hace 
que el mercado tenga exposición a 
ciertos perfiles y a la solidez finan-
ciera de estas empresas. Si alguna 
vez alguna de éstas llega a tener 
un problema, pues una parte im-
portante de las primas a nivel na-
cional puede estar expuesta tam-
bién”, explicó. 

SE NECESITA MAYOR 
COMPETITIVIDAD
Pese a la concentración que exis-
te en el sector asegurador, el ana-
lista de Moody’s expuso que la in-
dustria tiene una solidez financiera 
bastante grande, la cual puede ha-
cer frente a grandes siniestros co-
mo los presentados el año pasado.

No obstante, Urióstegui refi-
rió que lo recomendable es que 
el mercado sea más competiti-
vo, es decir, que las primas emiti-
das no estén concentradas en po-
cas aseguradoras.

“En general, el sector asegu-
rador tiene una solidez financiera 
muy grande; sin embargo, lo de-
seable es un mercado competitivo, 
en el que haya una mayor distri-
bución en donde los participantes 
tengan una cuota de mercado más 
equilibrada y, de esa manera, tam-
bién una diversificación de riesgos 
más adecuada por diferentes perfi-
les de compañías”, indicó.

Actualmente, la perspectiva que 
otorga Moody’s al sector asegurador 
en México es Estable, ello como re-
flejo de la buena liquidez de los ase-
guradores, los sólidos ingresos por 

primas, la rentabilidad y la exitosa 
implementación de la nueva Ley de 
Instituciones de Seguros y Fianzas, 
conocida como Solvencia II.

“El nuevo esquema tuvo impac-
to en la rentabilidad reportada así 
como en la asignación de activos de 
inversión y, en cierta medida, en la 

liquidez y capitalización de algunas 
compañías”, refirió Moody’s.

La agencia calificadora espera 
que, al cierre de este año, el sector 
asegurador registre un crecimien-
to nominal de alrededor de 9 por 
ciento.
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El sector asegurador tiene una solidez financiera bastante grande, la cual pue-
de hacer frente a grandes siniestros. foto archivo: reuters

 Si eres grande y tienes una cartera grande, 
vas a tener una gran fuerza de ventas, por lo 
cual es lógico que te lleves una mayor parte”.

Francisco Urióstegui, analista de Moody’s.

DEFRAUDADORES SE HACEN PASAR POR PERSONAL DE LA COMISIÓN

Conavi alerta sobre fraudes en subsidio
Fernando Gutiérrez
EL ECONOMISTA

DEBIDO A que, en diversas loca-
lidades del país, defraudadores se 
han hecho pasar por personal de 
la Comisión Nacional de Vivienda 
(Conavi) con el fin de enganchar 
a las personas prometiéndoles un 
subsidio, esta dependencia hizo un 
llamado a la población para no caer 
en dichos engaños.

De acuerdo con el organismo 
dirigido por Jorge Wolpert Kuri, los 
estafadores utilizan diversos argu-
mentos que son falsos con la fina-
lidad de enganchar a sus víctimas, 
como por ejemplo que el subsidio 
se da en efectivo o que el trámite de 
este apoyo tiene un costo.

“El subsidio no se da en efecti-
vo, se otorga a través de una enti-
dad ejecutora para que el benefi-
ciario obtenga su vivienda (…) el 

trámite del subsidio es gratuito. Pa-
ra solicitarlo se necesita tener el in-
greso mensual y ahorro indicados 
en las reglas de operación, y acudir 
a una entidad ejecutora”, explicó la 
Conavi en una alerta.

Conforme a lo establecido por 
la Conavi, el subsidio es una ayu-
da que otorga el gobierno federal, 
a través de dicha comisión, la cual 

complementa el ahorro del benefi-
ciario, así como un crédito que re-
ciba, con el fin de ampliar, remo-
delar, autoproducir y adquirir una 
vivienda nueva o usada.

Esta Comisión indicó que otra 
de las mentiras usadas por los de-
fraudadores es que el subsidio se 
otorga mediante un sorteo, lo cual 
la misma Conavi indicó que es fal-

so, pues dicho apoyo es un derecho 
para las personas de bajos recursos 
y que cumplen con los requisitos de 
las reglas de operación para acce-
der a esta ayuda, que puede ser de 
hasta 85,758 pesos.

Asimismo, indicó que ha habido 
casos donde personas se presentan 
como gestores para tramitar este 
apoyo; sin embargo, esto es un en-
gaño, pues dicho trámite debe rea-
lizarse de manera personal ante una 
de las entidades ejecutoras avaladas 
por la Conavi (instituciones finan-
cieras u organismos de vivienda es-
tatales) para ejercer dicho subsidio.

“No se debe hacer caso a falsos 
gestores del subsidio: el apoyo no se 
tramita en oficinas municipales ni 
de organizaciones sociales”, alertó.

El organismo precisó que tam-
poco se debe condicionar este apoyo 
para beneficios políticos. “El subsi-
dio pertenece a un programa social 

del gobierno de la República, que no 
se condiciona por preferencias polí-
ticas ni cuestiones electorales”.

ACOMPAÑADO POR UN CRÉDITO

La Conavi destacó que este apo-
yo sólo se da si hay un crédito que 
acompañe la solución habitacional, 
el cual debe ser otorgado por una 
entidad ejecutora. “El subsidio sólo 
se otorga a través de un crédito emi-
tido por una entidades ejecutoras”.

De acuerdo con este organismo, 
una entidad ejecutora puede ser el 
Infonavit para trabajadores del sec-
tor privado o Fovissste para los del 
sector público; así como bancos co-
merciales; sofomes, cooperativas, 
sofipos, bancos de desarrollo y or-
ganismos estatales de vivienda.

Información de la misma Conavi 
detalla que para adquirir una ca-
sa nueva o usada, el ahorro previo 
que debe tener el beneficiario es de 
12,251 pesos, monto que podría to-
marse de la subcuenta de vivien-
da individual, pero en caso de que 
el afiliado no cuente con seguridad 
social, el ahorro puede ser equiva-
lente a 10% de la vivienda que se 
pretende adquirir.

Los defraudado-
res engañan a las 
personas pidién-
doles dinero por 
realizar el trámite. 
foto archivo ee


