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RICOS Y PODEROSOS

A dos días de que el pre-
sidente electo, Andrés 
Manuel López Obra-

dor, anunció la cancelación 
de la construcción del aero-
puerto en Texcoco, la aten-
ción generalizada está cen-
trada en una interrogante: 
¿Entrará México en una crisis 
económica?

Y prácticamente nadie es-
cucha y mucho menos atien-
de la voz de alerta del gremio 
más importante, el más ente-
rado y muy probablemente el 
más afectado. Es la voz de aler-
ta de la Cámara Nacional de Ae-
rotransportes (Canaero) que 
agrupa a 65 aerolíneas nacio-
nales e internacionales y pres-
tadores de servicios en Méxi-
co que generan más de 80% del 
tráfico en México.

En el contexto de la volati-
lidad que generó en los merca-
dos la controvertida decisión 
de cancelar la megaobra y las 
reacciones de dos agencias ca-
lificadoras: HR Ratings y Fitch 
que modificaron su perspecti-
va sobre la deuda de Estable a 
Negativa y las potenciales di-
ficultades que representará la 
negociación con las empresas 
constructoras, los tenedores de 
bonos y proveedores de la obra 
de Texcoco, prácticamente na-
die atendió la advertencia que 
hizo ayer Canaero que advirtió 
que el único proyecto viable es 
Texcoco.

GRITO EN LA 
OSCURIDAD
¿Por qué es el único viable? La 
respuesta de Canaero es con-
tundente: por la seguridad.

Podría decirse que el de 
Canaero es un grito en la 
oscuridad.

Es una voz de alarma que ya 
no fue atendida.

El presidente electo ha de-
fendido su decisión y ha criti-
cado no sólo a sus críticos, sino 
hasta a las agencias califica-
doras que reaccionaron con el 
cambio de la perspectiva de la 
deuda mexicana como conse-
cuencia de la cancelación del 
aeropuerto de Texcoco.

LA OPCIÓN
El próximo presidente de Méxi-
co y su futuro secretario de Co-
municaciones y Transportes, 
Javier Jiménez Espriú, desecha-
ron todos los análisis técnicos 

que se pronunciaron por la op-
ción de Texcoco y descartaron 
Santa Lucía por su inviabilidad.

Jiménez Espriú incluso uti-
lizó parcialmente la informa-
ción de Organización de Avia-
ción Civil Internacional (OACI) 
para asegurar públicamente 
que el AICM y Santa Lucía sí son 
compatibles.

Y el virtual presidente decla-
ró públicamente que una em-
presa francesa y el gobierno de 
ese país habían avalado San-
ta Lucía. Aunque posterior-
mente la Embajada francesa lo 
desmintió.

Así fue como se desechó una 
alternativa técnicamente apro-
bada por los organismos inter-
nacionales especializados y se 
optó por otra, que no tiene un 
análisis técnico claro.

Obviamente, el próximo 
gobierno no le cree a Canae-
ro o no la escucha, porque des-
de la noche de antier, el equipo 
de transición anunció el inicio 
de conversaciones de una co-
misión integrada por los próxi-
mos secretarios de Hacienda y 
Comunicaciones, Carlos Ur-
zúa y Jiménez Espriú, para ini-
ciar conversaciones con los em-
presarios involucrados en la 
construcción del aeropuerto en 
Texcoco.

El próximo secretario de Ha-
cienda anunció que el Paque-
te Económico del 2019 prevé los 
recursos necesarios para en-
frentar las obligaciones a en-
frentar por la cancelación de 
Texcoco.

SANTA LUCÍA, 
INVIABLE
Texcoco es la opción más segura  
y la mejor decisión es continuar 
con el proyecto de su construc-
ción, recomienda la Canaero, 
que preside Sergio Allard.

Así, sin mayor estridencia, la 
poderosa Canaero destaca que 
la seguridad es la mayor priori-
dad para la industria aérea.

Hay que recordar que Canae-
ro públicamente ha advertido 
que Santa Lucía no es una op-
ción segura, porque represen-
ta un gran riesgo de colisión en 
el aire y si se mantiene la ope-
ración del actual AICM, incluso 
habría accidentes y pérdidas de 
vidas humanas.

A pesar de que el presiden-
te electo Andrés Manuel López 
Obrador ya anunció la cancela-
ción de la construcción del ae-

ropuerto en Texcoco y de que él 
mismo ya inició reuniones con 
los empresarios y contratistas 
que serán afectados, la Canae-
ro que encabeza Sergio Allard 
insiste en que la mejor decisión 
es continuar con el proyecto de 
Texcoco.

Canaero reiteró que de 
acuerdo con estudios naciona-
les e internacionales de pres-
tigiadas organizaciones de 
regulación y seguridad del 
transporte aéreo, entre ellas: 
la OACI, Airlines For Améri-
ca (A4A), la Asociación Inter-
nacional del Transporte Aéreo 
(IATA), la Asociación Lati-
noamericana y del Caribe de 
Transporte (ALTA) y The Mitre 
Corporation (Mitre), que eva-
luaron la seguridad aérea, la 
seguridad en tierra, la conec-
tividad, la capacidad de lar-
go plazo, la competitividad en 
el país y las generación de em-
pleos, la mejor decisión es con-
tinuar con el proyecto de Tex-
coco. Canaero advirtió que la 
seguridad aérea es la mayor 
prioridad dentro de la industria 
del sector, así como el apego al 
Estado de Derecho y los trata-
dos internacionales.

¿CRISIS?
Y a la pregunta de si habrá crisis 
económica o no, lo cierto es que 
nadie lo sabe.

Pero la mayoría de los analis-
tas coincide en que lo que sí se 
puede anticipar es un proceso 
de probable descomposición de 
la estabilidad macroeconómica.

La primera señal que dejará 
ver hacia dónde va el próximo 
gobierno, en materia económi-
ca, será el Paquete Económico 
del 2019.

La agencia calificadora 
Moody’s ayer mantuvo sus cali-
ficaciones crediticias y perspec-
tiva sobre México, pero anticipó 
que sí hay incertidumbre.

ATISBOS
CONCILIACIÓN. En el primer 
acercamiento del presiden-
te electo López Obrador y dos 
de las empresas más importan-
tes que venían participando en 
la construcción del aeropuer-
to en Texcoco: Hermes e ICA, 
la palabra que definió la reu-
nión fue “conciliación”. Oja-
lá que la cordialidad se manten-
ga y las partes al final resulten 
conformes.

Canaero alerta sobre seguridad
Marco A. Mares marcomaresg@gmail.com

CREARÁN GIGANTE IBÉRICO

Alsea compra 
Grupo Vips por 
US567 millones
Redacción
EL ECONOMISTA

ALSEA ANUNCIÓ la compra de 
Grupo Vips en España por 500 mi-
llones de euros (567 millones de 
dólares) después de deuda. De ma-
nera simultánea, accionistas ven-
dedores de Grupo Vips en España 
(la familia Arango y ProA Capital) 
acordaron reinvertir aproximada-
mente 75 millones de euros (85 mi-
llones de dólares) en Food Service 
Project (subsidiaria que engloba-
rá todos los negocios de Alsea en 
España, incluyendo Grupo Zena), 
convirtiéndose en socios minori-
tarios de la misma con una partici-
pación aproximada a 8%.  

“El Grupo resultante facturará 
más de 800 millones de euros (907 
millones de dólares) en España y 
Portugal y gestionará más de 1,000 
restaurantes. Fruto de esta opera-
ción, el nuevo grupo contará en el 
mercado ibérico con un portafolio 
de 10 marcas: Foster’s Hollywood, 
Vips, Domino’s Pizza, Starbucks, 
Ginos, Burger King, TGI Fridays, 
LAVACA, Cañas y Tapas y waga-
mama. El Grupo resultante contará 
con más de 20,000 empleados, en-
tre empleados propios y unidades 
franquiciadas”, informó la mexi-
cana Alsea en un comunicado.

Para Alberto Torrado, presiden-
te del Consejo de Administración 
de Alsea, a través de este acuerdo 
se logra consolidar la estrategia de 
crecimiento de la empresa en Eu-
ropa añadiendo marcas importan-
tes. “Esta gran oportunidad refuer-
za aún más el anuncio que hicimos 
respecto de las negociaciones para 
adquirir la operación de Starbucks 

en Francia y Benelux, con la cual 
extenderemos nuestra presencia 
además de España a Francia, Por-
tugal, Bélgica, Holanda, Luxem-
burgo y Andorra”.

Grupo Vips es uno de los princi-
pales grupos de restaurantes espa-
ñoles; opera más de 450 estableci-
mientos, cinco reconocidas marcas 
y cerró el ejercicio 2017 con 415 mi-
llones de euros de facturación.

En el 2014, Alsea entró a Espa-
ña mediante la adquisición de Zena. 
Con anterioridad a la operación de 
compra de Grupo Vips, Alsea con-
taba con más de 3,500 restaurantes 
y registraba unas ventas anuales 
cerca de 2,000 millones de euros.

La operación, que será comuni-
cada a las autoridades de la com-
petencia, quedará pendiente de la 
aprobación de la Comisión Nacio-
nal del Mercado de la Competen-
cia (CNMC) en España y se cerra-
rá en cuanto dicho organismo dé su 
conformidad.

“Tras el cierre de la adquisición, 
el número de unidades de Alsea 
aumentará en aproximadamen-
te 12.5%, mientras que esta nue-
va operación agregará cerca de 
20.9% a las ventas consolidadas”, 
consideró Alik García, analista 
de Intercam Casa de Bolsa, en un 
comunicado.
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Los accionistas vendedores de Grupo Vips acordaron reinvertir 85 millones de 
dólares en Food Service Project. foto especial

US900
millones
facturará Food Service Project, 
subsidiaria que englobará todos 
los negocios de Alsea en España, 
incluyendo Grupo Zena.


