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Otorga Fitch el grado de inversion a filial de Alfa

Impulsa a Nemak

Destacan beneficios
que podria tener

firma de autopartes
con reglas pactadas

en acuerdo comercial
MOISES RAMIREZ

Los solidos fundamentales ope-
rativos y financieros que tiene
Nemak, y ahora la mejor pers-
pectiva que le genera el nuevo
Tratado México-Estados Uni-
dos-Canada (T-MEC), llevaron
a que la filial de autopartes de
Alfa se convirtiera ayer en una
empresa denominada gradode
nversion en escala global.

Fitch Ratings le otorgo
esa distincion y ahora son
tres las filiales de Alfa en te-
ner grado de inversion, ade-
mas de si misma: Alpek, Sig-
ma Alimentos y Nemak.

En un comunicado, Fitch
explicd que la mejora en la ca-
lificacion fue resultado de la
disminucion en la incertidum-
bre de larelacion comercial en-
tre México y Estados Unidos,
que derivd en el T-MEC.

Pero también por los be-
neficios que podria tener Ne-
mak ante la llegada de ar-
madoras de Asia y Europa a
Norteamérica, a raiz de los
requisitos de contenido re-
gional para los vehiculos esta-

Ademas de los beneficios que le traeria el T-MEC, Fitch
considero la mejora en los fundamentales de Nemak para
darle el grado de inversion. (Deuda a septimbre de cada afno)
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Fuente: Reportes financieros de Nemak.

blecidos en el nuevo acuerdo.

Armando Tamez, director
general de Nemalk, dijo que es-
pera que Moody’s y Standard &
Poor’s comcidan en el mismo
sentido de la nota de califica-
cion de deuda que hizo Fitch.

Expuso que la incertidum-
bre sobre la renegociacion del
TLC hizo que las calificadoras
retrasaran por casi dos anos la
entrega de esta nota.

Y es que en el 2016, la
compatfiia ya gozaba de una
palanca financiera (deuda ne-
ta/Ebitda) de 1.6 veces, una
cobertura de intereses de 10.2

veces v que al afio siguiente
subio a 11.9 veces, y un flu-
jo operativo (Ebitda) 30 por
ciento mayor que en el 2014,
“Desde el punto de vista de
fundamentales nos veian muy
bien, en la parte de diversifica-
cion de clientes, de tecnologia,
de posicionamiento de merca-
do,asi comoen nuestroperfil de
deuda”, destacé Tamez en en-
trevista telefonicadesde Europa.
“Al ya tener mayor claridad
sobre el TLC, v ver que va por
buen camino, Fitch nos otorga
esta calificacion. Lo considera-
mos muy merecido por los es-

el nuevo T-MEC

Con fundamentos

fuerzos que ha hecho la com-
pania en trabajar en el creci-
miento importante en ingresos,
Ebitday margenes y vienen to-
davia cosas mejores con el nue-
vo acuerdo comercial”.

Abundo que ante las nue-
vas reglas de contenido regio-
nal para vehiculos, armado-
ras europeas y asiaticas estan
buscando localizarse en Esta-
dos Unidos para cumplir con
ellas, lo que derivara en ma-
yores ingresos para la compa-
nia y el resto de las empresas
de autopartes de la region.

Reveld que ensamblado-
ras que nunca habian tenido
contacto con Nemak, v que
también buscan instalarse en
Estados Unidos, ya estan bus-
cando amarrar pedidos a me-
diano plazo con ella.

“Hoy se importan a Esta-
dos Unidos 3 millones de vehi-
culosy con este nuevo acuerdo
va haber una tendencia fuerte
para que se localicen (armado-
ras) europeas y asiaticas. Noso-
tros esperamos capitalizar eso
con mayores ventas y mejor
rentabilidad. Ahorita es muy
pronto pronosticar qué tanto.

Sobre refinanciar los mil
300 millones de délares de pa-
sivos de Nemak, aprovechando
que ahora es grado de inver-
sion, el directivo descartd esa
posibilidad en el corto plazo.



