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UN ACUERDO
CON HIAS POLITICA
QUE ECONOMiA

L ACUERDO COMERCIAL BILATERAL AL-

CANZADO EL 27 DE AGOSTO TIENE MAS

ELEMENTOS DE ARREGLO POLITICO

que de un convenio econdmico y comercial.
Factores que afectan a la economia de forma directa pasa-
ron a segundo plano en el arreglo dado a conocer, ante el
apremio del presidente Donald Trump de llegar a las elec-
ciones legislativas de noviembre con un logro alcanzado,
dicen economistas y expertos en comercio internacional.

“Este acuerdo se da en una temporalidad especifica,

porque el Congreso de Estados Unidos necesita 90 dias
para poder aprobarlo; es un movimiento que anticipa las
elecciones de noviembre y es una victoria politica para
Trump?, dice Luz Maria de la Mora, catedrética de la Divi-
si6n de Estudios Intemnacionales del CIDE.

Donald Trump siempre argument6 que forzaba a
la renegociacion del TLCAN para beneficiar a sus
conciudadanos. El acuerdo que logré con México y
la forma en que negocié tiene, sin embargo, poco
impacto econémico.
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Hasta el nombre del arreglo tiene visos de responder
amotivaciones politicas. El acuerdo comercial no se
reconocera como NAFTA. La razén puede deberse a que
Trump es un personaje visceral que buscaba cumplir la
promesa de campafia de eliminar el tratadbo, sefiala Ana
Morales, consultora en comercio exterior y asociada en el
Consejo Mexicano de Asuntos Internacionales (Comexi).
“El acuerdo tenia que venderse como algo diferente a lo
que existia’, indica Morales. “NAFTA es un término que
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usé demasiado durante su campafia
y o podia asumir el costo politico de
anunciar que lo habia firmado”.

Otro “beneficio” para Estados Uni-
dos es que Trump se libera de las cri-
ticas que le lanzaban desde algunos
estados, sobre todo agricolas, que pa-
decieron las represalias comerciales
impuestas por México en respuesta al
arancel al aceroy aluminio, decretado
por Trump en mayo.

En México, la ganancia politica no
es tan explicita, sobre todo porque el
acuerdo llegé después de la eleccion
del 1de julio. Aun cuando Andrés Ma-
nuel Lépez Obrador y su designado
para sequir de cerca las negociacio-
nes, Jests Seade, no tenian faculta-
des para negociar sino sélo ir como
espectadores (como lo recuerda
Alfredo Coutifio, director de Moody's
Analytics), tanto el presidente en
funciones, Enrique Pefia Nieto, como
el presidente electo contribuyeron

a alcanzar el acuerdo, dice De la Mora.

El punto es relevante porque, una
vez que se cierre la negocia
el Senado mexicano revisaria la
propuesta para enviarla a aprobacién
del presidente, y dado el resultado
electoral de julio, hay altas posibilida-
des de que los senadores aprueben
el texto, afirma Manuel Padrén, socio
de Baker McKenzie.

Desde luego, hay efectos que
si son econémicos. Enrique Pefia
Nieto esta ante la oportunidad de

Estados Unidos y México incor-
poren contenido local en 75% (en
lugar de 62.5%), es un ejemplo.

Ofras clausulas dejardn las cosas
més 0 menos como estén. La regla
de que 45% del contenido automotriz
debera ser manufacturado por traba-
jadores con salarios superiores a 16
délares por hora deberia de incentivar
un incremento salarial en México y, a
suvez, unincremento en el contenido
proveniente de zonas de mayores
salarios en América del Norte.

Pero 70% de las exportaciones au-
tomotrices mexicanas ya cumplen con
estas reglas, por lo que estardn libres
de aranceles, comenta el secretario
de Economia y jefe de la delegacion
mexicana, lldefonso Guajardo, y el
30% restante enfrentara un arancel de
25% durante el proceso de transicion.

‘ ‘ TRUMP NO VA A CAMBIAR EL TONO

CON QUE SE DIRIGE A MEXICO Y,
DE SEGURO, NO QUITARA EL DEDO DEL
RENGLON EN MATERIA DE MIGRACION.
SEGUIRAN LAS OCURRENCIAS, COMO EL
MURO FRONTERIZO”"

— ALFREDO COUTINO, MOODY’S ANALYTICS

La ganancia econdmica del
acuerdo es poco tangible, porque el
comercio seguira tal como es ahora,

con anuncios d ion

extranjera en México, que antes del
acuerdo estaban detenidos debido a
laincertidumbre, indica Coutifio.

EL PEOR TRATADO COMERCIAL
ES EL QUE NO EXISTE

Algunas cldusulas si tienen impacto
econémico, pero negativo, pues
causan incertidumbre. La revision
del acuerdo al término de los pri-
meros seis afios, con la opcién

de ampliarlo por 16 afios mas, as
como la obligacién de aumentar

Ia regla de origen, es decir, que

los vehiculos que se fabrican en

perosui radica en que se
trata de una relacién bilateral de 1300
millones de délares, indica Morales,
de Comexi. "Para México es mejor
tener un tratado que no sea tan bene-
ficioso, a notener ninguno’, expresa.
La mayor victoria econémica para
México es liberarse de la incertidum-
bre, pero esto no significa, en ningdn
caso, un motor adicional de crecimien-
to, expresa Coutifio. “Una vez que el
acuerdo se firme y las empresas dejen
de sentir incertidumbre sobre invertir
en el pais, las condiciones de la eco-
nomia volveran al estado en el que se
encontraban en 2016, antes de que

Trump iniciara una persecucién contra
el tratado, pero no hay un indicador
que nos diga que este acuerdo puede
hacer que la economia crezca mas en
el largo plazo”, afiade el analista de
Moody’s Analytics.

Coutifio considera que algunos
de los temas pueden haber sido
subestimados; por ejemplo, el caso
de los salarios, puesto que quedaron
delimitados a un sector especifico:

“Puede ocurrir, como pasé con
la manufactura en su momento, que
habia trabajadores que tenfan una
paga superior, pero slo los contrata-
dos por empresas especificas; asf que
esamejora nunca permed a todos los
segmentos de trabajadores del pais”.

TRUMP MUESTRA SUS CARTAS
Un saldo del acuerdo, también
poltico, que podia ser aprovechado
por México, es que han quedado al
descubierto el estilo de negociar de
Trump y los vectores (politicos, desde
luego) que lo mueven.

Los expertos coinciden en que las
condiciones en las que se logré este
acuerdo anticipan el tono con el que
querra discutir otros temas, como
migracién y combate al narcotrafico.

“Trump sigue hablando de darle
beneficios a los estadounidenses. En
el futuro podemos esperar una politica
proteccionista. No podemos descartar
futuras disputas comerciales, asi como
o podemos descartar que usaré un
tono intransigente para tratar otros te-
mas cruciales de la agenda bilateral”,
dice Morales, de Comexi.

Esa experiencia puede resultar (i,
agrega, al tratar temas como migra-
ciény seguridad.

“Trump no va a cambiar el tono con
que se dirige a México y, de seguro,
no quitara el dedo del renglén en
materia de migracién. Seguirdn las
ocurrencias, como el muro fronterizo”,
alerta Coutifio. “México no podré des-
cartar que, si empresas estadouniden-
ses anuncian inversiones, podria tener
la tentacion de volver a amenazar.
[Trump) es demasiado volatir”. @
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